INFORME DEL GERENTE
EMPRESA: INMEPROIJECTS INGENIERIA MECANICA Y PROYECTOS CIA. LTDA.
Quito, 1 de marzo de 2019

Como Gerente de la empresa INGENIERIA MECANICA Y PROYECTOS INMEPROJECTS
CIA. LTDA, me es grato presentar a ustedes sefiores socios, el informe de las actividades
realizadas en el periodo del 01 de enero de 2018 al 31 de diciembre de 2018.

ENTORNO

En general la situacion econémica del pais durante el afio 2018 presenté un
comportamiento de estancamiento de las actividades productivas, sobre todo en el
sector de la construccién. Dicha situacion estuvo ahondada por la falta de inversion en
proyectos del sector publico, lo cual se mantuvo hasta finales del afio.

Por otra parte, la eliminacién de las salvaguardias arancelarias que fueron establecidas
desde abril de 2016, ha favorecido a nuestro sector con la reduccion de los impuestos
tributarios con un impacto positivo en las importaciones de los equipos e insumos que
se requieren para nuestros proyectos, lo que nos ha permitido brindar mejores precios
a nuestros clientes.

A partir del afio 2018, INMEPROJECTS CIA. LTDA., ha absorbido paulatinamente las
operaciones y clientes de EATEC S.A., debido al grave problema de liquidez que atraviesa
esta empresa, lo que le ha permitido a INMEPROJECTS ampliar su cartera de clientes y
reforzar el area hidraulico sanitaria.

Pese a las gestiones realizadas la crisis econdmica por la que atraviesa el pais a
influenciado en las ventas de nuestra empresa que se ven refiejadas en los balances con
una disminucién del 33.1% con relacién al afio 2017.

SITUACION FINANCIERA

Las cifras Financieras presentadas muestran un decrecimiento en ventas con relacion a
los resultados obtenidos del afio 2017, del 33.1%, debido a la caida de la inversién
pablica y demanda en el sector de la construccién.

Se mantienen los activos con concentracion en las cuentas por cobrar, sin embargo, el
flujo de la empresa mantiene un riesgo permanente, punto que preocupa por la crisis
econdmica que atraviesa el pais.
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Debido al poco avance en proyectos a la que nos enfrentamaos, se ha hecho una gestién
importante en el control, optimizacién y reduccion de gastos, re utilizacion y reciclaje de
materiales, control y optimizacion de materiales y herramientas, logrando que los gastos
en la compaiiia hayan bajado en un 33.1% en relacion al periodo 2017.

Con estos ajustes, y pese a la disminucién del 33.1% en ventas se ha logrado conseguir
utilidades del 3% con relacién a las ventas, cifras similares al afio 2017.

2017 2018 %
| AcTivos $ 1.369.62303| $ 1.668.824,49 | 218% %
| PAsIvO | $ 110705870 $ 1.338.176,38] 20,9% |
[ PATRIMONIO | § 26256433| $  330.64811] 259% |
| VENTAS | § 3399.09552| $ 2.267.69394 [ 331% |
| COSTO DE VENTAS | § 2127.03813] $§ 177751930 -16,4% |
| GASTOS | $ 115928812 $  422.090,86 | -63,6% |
[ uTILDAD | $§ 112769,27| $  68.083,78 | -39,6% |
IMPUESTOS

15% TRABAJADORES $ 1691539] $  10.212,57 | 39,6%
IMPUESTOALARENTA | $  2152460| $  15.021,92 | "0%%
ANTICIPO DEL IMPUESTO
A LA RENTA GENERADO, $ 2452985
DEL ANO ANTERIOR

UTILIDAD DESPUES DE

IMPUESTOS $ 7432928 | $ 33.341,36 | -55,1%

OBJETIVOS ALCANZADOS

Los resultados financieros alcanzados, nos permiten concluir que la gestién ha sido
satisfactoria, pese a la crisis que atravesamos: los ingresos se redujeron en un 33% en
comparacion con los ingresos el ano fiscal 2017, pero se mantuvo el porcentaje de
utilidad gracias a la importante reduccién de gastos lograda del 63.6%.

& www.inme.ec

o

O santa Lucla E2-41 y Ay, 6 de Diciembre




lNM:

INBENEFIIA Y PROYECTOS

El presente afio se logré alcanzar la certificacion 1IS09001.2015 en sistemas de Gestién
de Calidad, lo que nos permitira destacarnos como empresa de la competencia.

PROYECTOS PARA EL EJERCICIO 2019

Dentro de los planes propuestos para la gestion del afio 2019 se pretende potenciar la

Certificacion 1ISO9001.2015 en Sistemas de gestion de calidad, con Ias herramientas que

nos brinda el sistema de prevencidn y control de riesgos, en evaluar la satisfaccion de 5
los dientes y en la toma de acciones correctivas oportunas en los procesos de prestacion

de servicios.

Lograr la fidelidad de los clientes actuales, mediante el fortalecimiento de estrategias
de postventa; y, aumentar la cartera de clientes mediante la implementacién de mejoras

en la calidad y oportunidad de los servicios que ofertamos.

Adjunto a este informe remitimos los Estados Financieros y Balances al 31 de diciembre
de 2018, los mismos que reflejan la situacion econémica descrita.

Agradezco la confianza puesta en mi persona y reitero mi compromiso para seguir
trabajando en el objetivo de alcanzar las metas trazadas.

Atentamente,

@é Javier Cadena Zumarraga
RENTE GENERAL
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