Qito, 31 de marzo del 2015

Sefior Presidents,
Sefipres Accionistas
Meatpro Servicioz Expecializados $.A.

MEMORIA ANEIAL

Estimados:

Me es graip presentar a wstedes a continuacion el Informe Anual de Gerente,
cubriends & Ejercicio Econdmico comprendida entre &l 19, De enero y el 31 de

diciembre del 2014.
En el cuadro siguiente reflejo 185 cifras econdmicas mag significativas del Ejercicio:

VENtas 3 789,934
Cosbg Ventas 2,959,027
Wilidad Bruta £30,297
Gastos Operacidn 731,028
Utilidad antes de Impuestos ' Yy BRI

indices:

Salvencia 0.38

Liguidez 1.60

Pericdo de Cobro BB DA

Rotacitn de Inventaric 26 DIAS

COMENTARIGS:
Ventas
Las ventas en el 2014 registraron un total de $3.788.934 ef total de uiilidad antes

de impuestos auments en 0,68%, en este periada &l gracimiento en ventas fue def
12%.



Gastos

Los gastos operativos ascienden al 195 del total de las ventas, cabe sefialar gue
los nastos mas representativos son gastes de personal. armendo local, gasto iva,
mantenimiento incales arendados debido al crecimiento de la empresa se debid
realizar adecuaciones en el Iscal para calificacion de BPM

Costo de Venkzs

El costo de ventas s& pudo reducir v asciende al 78% del total de ventas. para €l
pRaxmo ane se preve realizar una planficacidn gque mantenga fa calidad y baje &l
costo, Selecoion de nuevos proveedores, desarrolle de nuevos productos

Inventaria

La rotacion del inventario se debe mejorar durante el afio 2014 &l promedio fug de
BB dias

Cartera

La gestion de recuperacidn de cartera, se debe mejorar controles mAs estrictos de
¢cobro y sistemas de recuperacion mas efectivos

OBJETIVOS PARA EL 2015

1. Gontinuar ¢on el control de costos y gastes para mejorar la rentabilidad de
la compania.

2, Seguir mejorando |a gestidn de cobros para procurar mayor liquidez

3. Depurar la canera de clienfes con ventas bajas para considerartos como

clientes de contado.

Hevisar ius precios especiales para ajustar descuentos

Ampliar la linea de negocio

6. [ncrementar & equipe de ventas

L

INVERSIONES

« Mejprar  desempefio en rotacion de inventagio, haciendo una mejor
planificacion de abastecimiento en [a bodega
» Seleetidn de nuevos proveedores



+ Se espera un credimienty considerable debido a recrganizacién del
departamento de ventas

56 ha cumplidg con Ios objetivas en un S0% aste and con mayores expeciativas
vamos & trabajar para que el fortalecimiento v crecimiento de nuestra empresa,
Finalmente, aprovecho la oportunidad para agradecer a ustedes, sehores

Accicnistas, par la confianza depositada en mi persona.

De ustedes muy atentamente,




