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MONAXA S.A. 

Ciudad 

-Mediante la presente, informo a ustedes de los trabajos realizados durante 
el año 2008; en los que se han visto reflejados los inicios de una gestión 
organizativa y consolidada en las áreas administrativas, operativas y 
financieras. 

En el campo administrativo, se han potenciado y afianzado tanto técnica 
como comercialmente los nexos comerciales con distintos distribuidores 

para encontrar las mejores alternativas y precios en las áreas de Hardware 
y Software. 

En el Área de Software, se consiguió comprar un software administrativo y 

contable, al cual lo llamamos EMILIA por su autor, y en las que MONAXA 
esta registrado como Productor del mismo. Se ha realizado trabajos de 
investigación para potenciar esta herramienta y liberar versiones mucho 

más modernas y de mayor utilidad lo que nos permitirá diversificar el 
mercado potencial. 

Se contrato los servicios profesionales para el desarrollo y cambio de la 
imagen de la empresa y el Producto Emilia, lo que nos permitirá penetrar 
mas la marca, y ser reconocidos simplemente con un isotipo, que 
representa lo que MONAXA S.A. es, UN GRUPO DE TRABAJO en diferentes 
áreas de tecnología. 

Se arrendo una oficina en el centro de la ciudad para acceder de manera 
mas rápida a los clientes, y hacer mas adecuado el ambiente de trabajo. Se 
implemento una línea de venta adicional para la distribución de LAPTOPS, a 
precio de distribución. 

Se contratara una empresa que realice un estudio de mercado para iniciar la 
campaña publicitaria correcta para el negocio de las pólizas de 
Mantenimiento, el informe que se nos entregue nos permitirá r y 
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Se inicio la campaña publicitaria en Prensa escrita, se cont 
de las empresas que envían correo tipo SPAM, para 
portátiles, y el sistema Emilia, inicialmente son los 
intentamos penetrar. 
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Monaxa sigue especializándose en servicios de Telecomunicaciones, aunque 
este tipo de servicio esta en segundo plano, se mantienen los cliente 
antiguos, Así mismo se mantiene las revisiones de compras públicas, y los 
convenios con SAFENET MEXICO, y con UNISOL Miami. 

Se firmo un convenio adicional, con EIKON empresa especializada en el 

tema Firmas electrónicas y certificación Digital, para tener la distribución 
Exclusiva en MANABI, de los diferentes servicios que esta tecnología brinda. 

Es de primordial necesidad inyectar capital a la compañía, por lo que se ha 
presentado y planteado el aumento de capital social, para involucrar a mas 

personas conocidas en el proceso de crecimiento de la Empresa, en el 
transcurso de los días, se iniciara el proceso de invitación a las personas 
interesadas en ser socios para reunirnos y plantearles el proyecto de 
crecimiento objetivo y el plan estratégico de negocios. 

Espero que así como se han cumplido las metas trazadas en el 2008, el 
2009 sea un año en el que también se realicen los proyectos planteados. 

Por la gentil atención que brinde a la presente, me suscribo 

  

Monaxa S.A. 

  
OT RRE ON Edif. ll iva 

  

ILOPIEN eerREr ra MAR lO E ek 

 


