| Quito, 15 de Febrero de 2011

Sefiores Accionistas
Ferrostaal Ecuador S.A.
Quito.

Reporte de Gerencia: Gestién 2010

Las cifras del balance reflejan las actividades desarrolladas por Ferrostaal Ecuador
S.A. durante el ejercicio 2010, las cuales se comentan a continuacion:

1.- Administracion de Ferrostaal Ecuador S.A.

Con respecto a la administracion de la compaiila, no han existido cambios con
respecto al ario 2009.

Si bien durante el afio 2010, la compaiiia ha cambiado de nombre, pasando de MAN
Ferrostaal S.A. a Ferrostaal Ecuador S.A., no han existido cambios a nivel de la

direccion y gerencia de la empresa.

La administracion actual de Ferrostaal Ecuador S.A. esta a cargo del Gerente General,

quien a su vez es el representante legal de fa compafifa.
E! Gerente General desempefia este cargo desde el 19 de Noviembre de 2007.

La figura con la subgerencia se ha mantenido, quedando el Sr. Bernd Ahimann de
Ferrostaal AG. ocupando este cargo.

Por lo tanto a partir de la mencionada fecha, el detalle de la administracion se
mantiene. Durante el 2009 se han renovado los nombramientos quedando vigentes de
la siguiente forma:

Cargo Nombre Fecha de Valido Hasta
Nombramiento
Gerente General Guillermo Castiglioni 13/ 07/2009 13/07/2011
Subgerente Bernd Ahimann 13/ 07/2009 13/07/2011
2.- Cambio de razén social.

Si bien a finales de 2009 fuimos instruidos para proceder con el cambip de razon
social, debido a los complejos requerimientos de las instituciones ecuatorianas, este

proceso demord aproximadamente 6 meses. ) '
Por tal motivo en julio de 2010, recibimos la aprobacién autoridades
fyormntorFe

locales para el cambio de nombre pasando a ser a partir 0
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3.- Cambios de infraestructura

. . . . -

Tomando en cuenta que se procederia a realizar estos cambios, s idi
_ S 4 , se decidi6
también se podrian optimizar las instalaciones de la oficina para hacerias I'ggi

glgnfct)rtables, mas seguras y con una mejor presentacién pensando en atencién a
ientes.

Con este fin se procedi6 a renovar la recepcién de la empresa y la oficina de
secretaria general. Se implementaron nuevos sistemas de seguridad contra incendios
y posibles catastrofes. Se mejord el piso y se pinté completamente la oficina.
Todo esto llevé a que actualmente Ferrostaal Ecuador S.A. tenga unas instalaciones:

1. Mas seguras

2. Mas preventivas frente diversos contingentes

3. Mas comodas Tanto para nuestros empleados como clientes

Nueva fach e Ferrostaal Ecuador S.A.
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4.- Divisiones de Ferrostaal Ecuador S.A.
Durante el afio 2010 continuaron las divisiones:

. ME - G: Correspondiente a las actividad de maquinaria de artes gréficas
tanto para impresién Offset como Flexogréfica. Equipos de pre
prensa para flexografia y mesa de muestras. También

magquinaria de terminados tanto para la industria comercial,
editorial y packaging.

. ME - P; Correspondiente a la actividad maquinaria para la industria de

extrusién de plasticos tanto en tuberia como en film soplado,

magquinaria de envasado y empaque de alimentos y equipos para
panificacion.




* ME-A: Comrespondients a la actividad de ene i i
( rgia & ingenieria, lo cual
lqcluye grupos electrbg_enos para diversos tipos de combustibles
sistemas para generaci6n de energia renovable y adicionalmenté
sustqn*_:as de borpl;eo, centrifugas y valvulas de control. E}
:lerv;cm :e suministro de repuestos, principalmente para las

antas de generacion de energia, esta inclui

plantas rg incluido dentro de esta

*  ME-M Correspondiente a la actividad de plantas de reciclado en
diversas aplicaciones.

. MGS: Sistemas, equipos y soluciones para las Fuerzas Armadas,

principalmente en el area de equipamiento para barcos y
submarinos.

L? _estructura de costos e ingresos de la compaiiia esta claramente separada en estas
divisiones de negocio.

4.1.- Detalles por Division: ( SUPER‘NTENDF:NC'A
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Nuestra presencia en el mercado de impresién offset continia creciendo de ano
de RYOBI. Si bien ha sido un afio con baja actividad en este sector, hemos logrado

concretar tres pedidos:

RYOBI 3300 CR (2 colores) con nuestro cliente Senefelder (Junio 2010)

RYOBI 3304 HA (4 colores) también con Senefelder — Pedido suscrito en Diciembre
2010 y anticipo a comienzos de 2011

RYOBI 784 XL (4 colores) con nuestro cliente Poligraf Andina — Suscrita la orden en
2010 y cancelado el anticipo también en 2010. La orden sera colocada en fabrica en

2011 debido a la estructura de financiacion especial de este pedido.

Para el 2011 tenemos una meta muy importante que es colocar la primera prensa
RYOBI modelo 920 en el Ecuador. Al momento ya hemos marcado presencia con los
modelos 3300, 520, 750 y 780 por lo cual el modelo 920 es el que debemos cerrar
durante el 2011 para remarcar la presencia de RYOBI en nuestro mercado.

Actualmente trabajamos un proyecto de una RYOBI 825 5D (5 colores mas barniz) con
nuestro cliente Senefelder, el cual tomara una d_eoisibn de compra entre los meses de

Abril y Mayo de 2011.
En lo que refiere a terminados en el sector de impresion offset, hemos suministrado:

usse 1050 a nuestro cliente Formas y Accesorias
Pegadora Plegadora Brausse TA 900 a nuestro cliente Graficas Hernandez
Equipos Zechini para: Imprenta Don Bosco, Ediecuatorial e imprenta Nocién

Equipos de anillado RENZ para nuestro cliente Senefelder
Linea de corte RIMA System para nuestro cliente Diario El Universo

Sistemas de compactado y triturado HSM para los periddicos

Troqueladora Bra




Valores 2010:

Cliente Modelo — Marca Monto - k EUR
Poligraf Andina RYOBI 784 355
Senefelder RYOBI 3304 145
Senefelder RYOBI 3300 CR 52
Formas & Accesorios BRAUSSE 1050 SE 185
Gréficas Hernandez BRAUSSE TA 900 114.5
Diario El Universo. RIMA Trimming Line 195
Don Bosco — Ediecuatorial Zechini Hard Cover 175
— Imprenta Nocién Machines
Senefelder RENZ Lines 55
TOTAL 1276.5
lex
Durante el 2010 hemos concretado los siguientes pedidos:
Valores 2010:
Cliente Modelo Monto-kEUR |
Etiflex FB 4200 (8 colores UV) 665
WAEI FB 4200 (8 colores) 410
WAEI FBA 2500 (6 colores) 205
: TOTAL 1280

Considerando que la relacién comercial con Nilpeter ha finalizado al 31.12. 2010
hemos establecido contacto con la firma Italiana OMET, con ejgnge-rpantene

este mercado que plantea un interesante crecimiento. DEN
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En lo que refiere a esta firma hemos concretado los siguientes pe@gg*E RADOR 13
Valores 2010: ~— QUITO J

Cliente Modelo Monto —k EUR

Matriflexo CDI Spark 196

Fullservices Konsberg IXL 22 146

Letra Sigma Konsberg XP 24 136

Grupasa Konsberg XL 44 93

TOTAL 571




Flexo Banda Ancha

En la feria “K” Dusseldorf de 2010, establecimos contacto con Fish Kreck
gabajar en determinados proyectos. sher & ° para
btuvimos la proteccién para trabajar un importante pro i
: yecto con nuestro cl
Slgn)aplagt por dos prensas de 10 colores (total budget Eur 3 Mio) onte
gebtngg pnrfwcnpalm?nte a plazos de entrega, la orden fue adjudicada a W & H.
e todas tormas tenemos la proteccion para trabajar do pro ici
nuestros clientes: P j P yegos adicionales con

. Plasticos del Litoral (prensa 10 colores) f SUPERINTENDENCIA )
. Neyplex (Prensa 8 colores) = DE COMPAN [AS
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Xerox

Luego de varias meses de conversaciones con Xerox, en diciembre de 2010 se lleg6 a
un acuerdo para ser su principal canal de ventas en el territorio ecuatoriano.
Esto implica la comercializacién de equipo e insumos de la gama de productos de

Xerox. X
El contrato formal ha sido firmado en la primera semana de Enero 2011, entrando en

vigencia al momento de la firma.

Para el desarrolfo de esta nueva iinea de negocio, hemos contratado a un nuevo
ejecutivo de ventas que se encargara no solamente de la promocién de los productos
Xerox sino también de los terminados de la firma DUPLO y también de promocionar la

gama de productos de pequefio formato y produccién de RYOBI.

DUPLO (Fini Digitai

Tomando en consideracion la nueva linea de negocios de impresién digital con Xerox,
establecimos también contacto con DUPLO para el suministro de terminado para
aplicaciones digitales. Durante el mes de septiembre de 2010 establecimos la
cooperacion para el trabajo en conjunto en Ecuador.

De esta forma con Xerox y DUPLO se llega a una solucion completa para el sector

digital

DURST (Labeling Digital)

Con el fin de también brindar una solucién digital al sector de impresién de etiquetas
hemos establecido contacto con la empresa DURST para comenzar una cooperacion
de trabajo a partir del 2011. Durante el 2010 nos hemos presentado como empresa y
propuesto algunos proyectos. Con DURST podriamos teqer un complem_ento ala
impresién flexo convencional de banda angosta para aplicaciones de cortas tiradas.

DURST también ofrece una solucién de impresoras digitales de cama plana, las cuales
también nos pueden abrir un sector de mercado interesante que esta creciendo en el

ecuador.




Venta de Insumos

Desde la separacion de manroland con Ferrostaal n
! v uestras ventas |
Lagtt;ra;lép n::frixsual se han visto afectadas, es por tal motivo que la venta deﬁ‘:;og
ector grafico es un segmento que nos intere i
P eat1os incresce localos. q | sa desarrollar con el fin de subir
Mediante el acuerdo con Xerox, con la venta de maquinaria tend ibili
. _ remos la posibilid
de vender el géner para los equipos vendidos. Xerox garantiza el derecho dg venta 32
mos Iosl equipos que han sido vendidos por Ferrostaal.
icionalmente durante el ultimo trimestre de 2010 hemos establecido contacto

con la
empresa Alemana VEGRA para comenzar la venta de bamices y productos de
limpieza para las prensas Offset. Durante noviembre de 2010 hemos recibido algunos
prpductog para hacer pruebas en aigunos clientes, ver los resultados y realizar las
primeras importaciones para comenzar con la actividad comercial.

Adquisiciéon de Técnica Unida

La adquisicién de la compafiia Técnica Unida, representante no exclusivo de AGFA y
otras marca de insumos del sector gréafico, aun esta en etapa de negociacion. Si bien
existe interés por parte de ambas partes en concluir esta adquisicién, existe una
diferencia en los valores propuestos y pretendidos, lo cual nos llevard a nuevas
reuniones para tratar de llegar a un acuerdo en el monto y la concrecién de

adquisicion.

Servicio Técnico

Tomando en consideracién nuestro crecimiento en el sector gréfico y de plasticos, la
necesidad de tener un servicio técnico calificado es esencial para la satisfaccion del
cliente. Es por esto que hemos contratado al Ing. Leonardo Pozo en reemplazo del
Ing. Jorge Chiluiza para atender el mercado de Guayaquil.

- Con esta nueva adquisicibn esperamos optimizar nuestra calidad de servicio a
nuestros clientes gréficos. Es nuestra intencién también capacitar al Ing. Pozo en la
extrusién de plésticos, para dar también servicio de los equipos Battenfeld que
disponemos en el mercado. Para ellos estamos coordinando con el mencionado

fabricante una capacitacién para el primer semestre de 2011.
SUPERINTENT RN
~NDENCTA
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El equipb de servicio técnico para el 2011 queda integrado pb

. ing. Luigi Corti (Quito) T

e  Ing. Marco Andrango (Quito) ABR. 2011

. Ing. Leonardo Pozo (Guayaquil) OPERAD OR 13
QUITO

VALORES TOTALES DE ME-G

k EUR - 2010
3127.5

TOTAL Turnover




ME - P (Plasticos y Empaques)
BlownFilm Extrusion

En el ?rea dg,* extrusion de film soplado hemos concretado la venta de dos lineas de
extrusion Raifenhauser — Kiefel, de tres capas, una de alta densidad y otra de baja
densidad con nuestro cliente Sigmaplast. El monto total del contrato por ambas lineas

fue de EUR 1,980,000.

Valores 2010:

Cliente Marca - Modelo Monto k EUR
Sigmaplast Kiefel HDPE + LDPE 1980
Pipe Extrusion

En Febrero de 2010 finalmente se suscribi6 el contrato con [a empresa MILPLAST por
EUR 2,4 Mio. Este importante pedido se estuvo manejando desde el 2009 definiendo
la configuracion total del pedido y la aprobacién del crédito por parte de FS Essen.

El pedido total consiste en:

~ Dos lineas de extrusion de tuberfa PVC Battendeld -@a&mﬁmmﬁm A
respectivos sistemas de downstream B DE CoMpa NiAS

— Peletizadora Battenfeld — Cincinatti 1
- Sistemas de mezclado y transporte de material (PVC) 1 ABR, 2011
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Valores 2010: , QUITO
Cliente Marca — Modelo Monto k EUR
MILPLAST Battenfeld - Cincinatti 2400

VALORES TOTALES DE ME-P

T k EUR - 2010
4380

TOTAL Turnover

Divisién ME — A (Energia & Ingenieria)

Vaivulas VAG

Durante el 2010 hemos concretado la primer orden de Pressure Management para el
manejo de presiones por medio de valvulas de control de agua con la empresa

Interagua (Guayaquil). ) _ .
Adicionalmente cerramos un contrato de vélvulas de paso para el mejoramiento de la

red de agua potable de Guayaquil.




Valores 2010:

Cliente Marca — Modelo Monto k EUR
Interagua VAG (Control de Presi6n) 400
Interagua VAG 70

TOTAL Turnover 470

Centrifugas BMA

En el sector de los Ingenios, hemos concretado dos pedidos de centrifugas BMA para
nuestros clientes Sonino y San Carlos:

Valores 2010:
Cliente Marca ~ Modelo Monto Kk EUR
Sonino BMA 330
San Carlos BMA 120
TOTAL Turnover 450

Repuestos MAN

En el sector de repuestos, concretamos aigunos pedidos con nuestros clientes

gubernamentales de generacién de energia.
Para EEQ hemos suscrito un valor total en ordenes de mas de medio millén de Euros

para los motores MAN — Mitsubishi.
Con CNEL - Emelsucumbios hemos suscrito ordenes para los motores MAN

instalados en la provincia de Sucumbios en el afio 2009.

Valores 2010:
Cliente Marca —- Modelo Monto k EUR
EEQ MAN Diesel Spares 563.5
CNEL - Emelsucumbios MAN Diesel Spares 107.12

TOTAL 670.62

ORES TOTAL E ME-A
k EUR - 2010 ]
TOTAL Turnover 1590.62 |
SUPERINTENDENCIA
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Power Plants:

En la parte de Power Plants, se trabajé en el proyecto de generacié

las plantas de generagién de energia mediante HF{) No.6 eg Jivino, gugsegg' slégi::
Elena, por una po@t'enma total de 190MW y un presupuesto de USD 225 Mio.

Para !a presentacion de la oferta, la empresa TESCA - Maesa presentaria la parte de
ingenieria y construccién y Ferrostaal los motores de MAN.

Debido a una descoordinaciéon de parte de MAN Diesel en los

i plazos de entrega de lo:
;ng:'oresdrequ?ndos. :ns secr'nana antes de la presentacion de la oferta, MANrecgambib l:
echas de entrega, debiendo desistir de la presentacién de las pr
estar fuera del tiempo de entrega. : P _ Propuesta MAN por

Esta noticia fue realmente frustrante ya que luego de y23 Bses-de-trabajo-en

proyecto no fue posible presentar nuestros motores |pR E8QOrEINBESA del

fabricante. OMPANIAS
11 ABR. 2011
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En esta divisién si bien no hemos concretado érdenes ya que e? 3 :
mucho de reciclado pero a la hora de definir los proyectos faltan fondos economicos
para la concrecion.

De todas formas hemos estado trabajando en un proyecto de reciclado de cables (a

pellets), con nuestro cliente ELECTROCABLES.
Hemos cotizado una planta para procesado de 1000 kg/h de material por parte del

fabricante ELDAN en EUR 350,000.
El proyecto esta siendo evaluado por la gerencia de Electrocables y esperamos seguir

adelante en el 2011 para obtener una definicién.

Division ME-M (Reciclado)

Divisién MGS (Armada)

Como se expres6 en afios anteriores, esta division no conté con personal

especializado para el desarrollo de la unidad.
Por ende no se desarrollaron proyectos de nuevas adquisiciones durante el 2010.

En lo que refiere a repuestos para los submarinos, ASMAR (Astillero Chileno) sigue a
cargo del overhaul de ambos submarinos (Shiri y Huancavilca), por lo cual la compra
de repuestos se ha canalizado por Ferrostaal Chile.

EUR 8,500 fue procesado via Ecuador, por unos

Solamente un pedido pequefio de
aban contemplados dentro del contrato suscrito

repuestos que aparentemente no est
con ASMAR.

Si bien esta division tiene bajos recurso asignados, debido a la baja actividad

comercial el resultado fue negativo.
Segtin la Armada Ecuatoriana, hay pen
sido contemplados en el contrato con AS

y 2012. o .
Marlog ha cotizado para estos proyectos de adquisicién via Ecuador por un monto

aproximadamente unos EUR 450,000.

dientes compra varios repuestos que no han
MAR y que deben adquirirse durante el 2011

Si al menos un 30% de estos pedidos se concreta durante el 2011, la division saldria

con nimeros positivos.




A pesar de la falta de negocios, hemos logrado reducir la pérdida de Ia divisid
50% en comparacién al afio 2009. ' P sion en un

Aun no qi§ponemos ni se pfoyecta incorporar a nuevo personal para el desarrollo de
esg dl\{slt;n, por lo que sera muy dificil que se puedan trabajar nuevos proyectos en
esta uniaaaq.

Por qtrg lado la situacion financiera del pals hace que el presupuesto para la Armada
sea limitado con el consecuente recorte de proyectos.

VALO E MGS
o . KEUR -2000 i
’-T-OTAL Turnover 8.5 h

5.- Evaluacién de los resultados 2010 y situacién financiera
5.1.- EBIT

El resultado neto (luego de impuestos y pago de utilidades) del ejercicio 2010 fue de
USD 41,598.20.

EI EBIT del ejercicio 2010 fue de USD 70,863.18 equivalentes a EUR 54,510 lo cual
representa un 10% mas que el EBIT del ejercicio 2009.

Gréafico de evolucidn de resultados (EB
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5.2.- Cuentas por Cobrar locales

Las cuentas por cobrar a clientes locales al 31 de Diciembre de 2010 fueron UsbD
95,861, de los cua(es USD 91,280 corresponden a repuestos MAN Diesel para el
cliente Emelsucumbios que fue facturado localmente en el mes de Diciembre de 2010

(Entrega DDP).
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Cuentas por cobrar (k USD)
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Cuentas por cobrar (k USD) 153.43 J

2008 2009 2010 “I'

11431 | 178.93 [ 95.87

.3.- Patrimonio

El patrimonio de la empresa cerrd con un valor de USD 167,614. Este incremento se
debi6 al aporte del resultado del ejercicio (USD 70,863).
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Patrimonio (k USD)
[ Asios 2007 | 2008 2009 2010 |
| Patrimonio (k USD) 5183 |  56.66 96.75 13835 |




5.4.- Plazos de Cartera vencida.

Al 31.12.2010 cerramos con una cartera corriente, es decir tod
cobrar a fin de afio fueron facturadas en Diciembre 2010. + fodas las cuentas por

5.5.- Saldo Bancos

El saldo de caja de bancos cerr6 al 31.12.10 con USD 108,320.00. W
=

5.6.- Intercompany Account (ICA) B - =1%
oW - <
El saldo en Intercompany Account cerré al 31.12.10 con los valores: S g §§ 9 ;5
~ Z
Valor total comisiones . EURO 439,326.70 O 8 53
Valor Total comisiones ~ USD  65,742.44 8= >3
- :;f 2
“ >

- )

5.7.- Fuerza de Trabajo

Al 31 de Diciembre de 2010 Ferrostaal Ecuador S.A. conté con 12 empleados, 11 bajo
relacion de dependencia y 1 bajo contratos de servicios profesionales (Gerencia).

El primero de Enero de 2011 se incorporé el Sr. Luis Ramos para la promocion de los
productos Xerox, Duplo y RYOB! (en pequefio formato), por lo cual a la fecha
Ferrostaal Ecuador cuenta con 13 empleados, 12 de ellos bajo relacion de

dependencia.

6.1.- Situacién Politica del Pais

El entorno politico y econémico sigue planteando muchas incertidumbres para el 2011.
El presidente Rafael Correa sigue su politica de izquierda basada en el fortalecimiento

del Estado y debilitamiento de la actividad privada.
Ecuador es un pais que depende principalmente del precio de petrdleo, lo cual lo hace

muy dependiente de las fluctuaciones del precio internacional del mismo.
Mientras el valor del mismo se mantenga por encima de los USD 80/baril, la
economia ecuatoriana se pude mantener estable. Con valores inferiores existiria

riesgos de default ya que el gasto publico es muy elevado.

6.2.- Proyeccién de res o para 31.12.2011.

A pesar del entorno politico, esperamos concretar pedidos importantes que nos
permitiran crecer entre un 5-7% nuestro EBIT en comparacién al 2010.

6.3.- Estrategia de FS Ecuador

Nuestra estrategia ser4 la de continuar nuestro crecimiento y afianzamiento en la BU
de ME (Equipment Solutions) principalmente en:

Sector Gréfico (Offset, Flexo, Digital y Acabados)

Sector de Extrusién de plasticos (Tuberia y Film)

Sector de Ingenieria & Energia (Grupos electrégenos, Bombas, Centrifugas y

Vélvulas)




Estos sec@ores seran nyestro principal foco de concentracién pero esto no significa
que no sigamos trabajando diversos proyectos especificos tanto de entrega de
equipos como desarrollo de proyectos en donde podamos dar valor agregado.

También buscaremos fortalecer el negocio de la venta de insumos por medio de;

Trabajo con Vegra en barnices

Xerox en toner para equipos
Avance negociaciones con Técnica Unida (representante AGFA)

Adicionalmente realizaremos un bussines plan para estudiar la posibilidad de colocar
un stock !ocal para la venta de vélvulas (de VAG) domesticas para suministrar a
nuestro cliente Interagua, el cual realiza compras constates de valvulas domesticas

que requiere de forma inmediata. Este B. Plan sera enviado a Essen para la
aprobacion correspondiente.

6.4.- P, Im ncrecion d te 2011.

MEG
Senefelder (RYOBI 925 5D + Brausse TA 900) EUR 0,90 Mio

El Universo (Linea Wohienberg City 4000) EUR 0,75 Mio
Repalco (8 color narrow flexo press) EUR 0,65 Mio
MEP '
Sigmaplast (Kiefel 9 Lays Extrusion line) EUR 1,60 Mio
Milplast — (BC - Peletizing Line) : EUR 0,35 Mio
FortyMil — (Bittman Battenfeld Inyection Line) EUR 0,60 Mio
TUPASA - (Bittman Battenfeld Inyection Line) ( - ‘, EUR 0,85 Mio
MEA 5
Interagua — (Pressure Managment + Valves) ) - g WU EUR 0,6 Mio
EMAAP-Q — Control Valves eF = 05‘; EUR 0,4 Mio
H&H — KSB Pumps S»> & 5% /EurosMio
MAN Diesel Spare Parts 50 7 = Z|EUR1,0 Mio
Provefrut (ROVEMA) E Og 8 $Z|UR020Mo
= I
3
TOTAL e Z!Z | EUR 8,4 Mio
w0 > 0
w2 >
_ )

7.- btms Proyectos importantes para 2011 — 2012

Planta Oleoquimica

dalgo hemos comenzado en el 2010 un proyecto por la

Con la empresa Hidalgo & Hi 1 20 :
leoquimica (Fatty Acid & Glicerine Project) para una

construccién de una planta 0

capacidad de 125 t/d.

El presupuesto oferta ha sido de EUR 9,350,000. ) .
Este proyecto se seguird trabajando durante el 2011 con una posible concrecion en

finales de 2011 o bien 2012.




Planta de cacao

Durante el 2010 hemos comenzado un proyecto para la construccién de una planta
procesadora de cacao con el Gobierno Provincial del Azuay.

Ferrostaal se presentara como contratista principal para el EPC de la planta que
tendra una capacidad de 1000 kg/h de granos de cacao.

El presupuesto del proyecto es de EUR 8,850,000.

La decision se tomara entre el segundo semestre de 2011 o bien a comienzos de

2012.

Parque edlico Minas de Huascachaca

La compaiiia estatal Elecaustro ha comenzado con el proyecto para construir un

parque edlico de 50 MW. .
Este parque sera instalado en la zona de Minas de Huascachaca. Los estudios de pre

y factibilidad ya se han realizado y al momento se esta en la elaboracién de las bases
de licitacibn. Esperamos la apertura de la misma para poder participar en este

interesante proyecto.

Planta de Reciclado de Cables

Proyecto de reciclado de cables ya descrito en los detalles de la division ME-M, con la
empresa Electrocables, para una produccién de 1000 kg/h. Estamos trabajando en

conjunto con ELDAN. La propuesta es por EUR 350,000.
Si bien no es un proyecto de gran envergadura, creemos que es clave concretar un

proyecto de reciclado principalmente para dar un mensaje al mercado y que sea el
primero de varios futuros proyectos.




