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INFORME DEL EJERCICIO ECONOMICO 2014
PRODUCTOS Y SERVICIOS INFORMATICOS MULTICS CIA. LTDA.

Estimados socips, les presento a confinuacion el infarme del Ejercicio
Econdmico 2014:

. AE,pectﬁ-s Operacionales:
Siguiendo la planeacion estrategice de la emprasa, las actividades
operacianales que se han desarrollado han sido principalmente las de
disefio 2 implementacion del sistema Acadamic ERF, tal como se tenia
previsto el sistema estuvo en fase de produccidan para ! mes de
Agasta.
Para la adecuadz realizacion de las actividades operacionales de la
emprasa, se realizd también un procesg de investigacion, seleccion v
personalizacion de varias herramientas informaticas que permitisron
optimizar los procesos internos de  disefio, implementacion vy
mantenimienta del software desarrollago.

. CCII'I'I-E"EIEHEECIDH
Dehida a la fuerte inversion realizada para el desarrolio de las
actividades opsrativas en la construccion de Academic ERP, se wvio
adecurado externalizar las actividades de comercizglizacion a través de
un socio estrategico gue cumpliera el perfil adecuado v que |e interese
un esquema de pago scbre la venta conseguida, de esta decision se
establecid un acuerdo can la empresa iMarketing 3.0
Dado que 2| sistema finalizado se lo obtuvo en el mes de Agosto,
desdes esa fecha se iniciaron las actividades de prospeccian intensiva
de clientes. Por o que durante el Gltimeo trimestre se realizaron varias
demostraciones del software, tante a nivel provincial como & nivel
nacional, sin embargo de estas ocportunidades Unicamente se concratd
una, otras se concretaron en el mes de enero 2015 v otras a la fecha
de elaboracion del presente informe se las mantiene en praspeccian
debido a gue los clientes mantienen el interés,

‘ ﬁ‘nllanzaﬁ estrategicas:
Hemos mantenido |la Alianza Estrategica iniciada en el 2011, con la
emprasa Infostudie Cia. Ltda.; con guienes desarrollamos varios
pravectos comoe: ERP CEDIA, ACADEMIC ERP UMNESA SANTANA, etc.
A nicios de ano se establecis la alianza estrategica con la empresa
iMarketing 3.0, para que desarrolien el proceso de marksting v
comercializacion del sistema Academic ERR
Se na mantenido la adhesion a la Corporacion de Tecnologias 4 Rios,
en calidad de Socigs Fundadores, se ha venido participando con las
actividades normales y desarrollando los proyectos gue ésta se
encuentra impulsandg. Por ejemplo la E‘-.-’EHLJ::EIDF‘ del EStadD de
cumplimiento del manual de calidad, donde gracias a los esfuerzos
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realizados para mejorar la gestién interna vy calidad de nuestros
praductos, obtuvimos la puntuacian mas alta del grupo, por lo gue se
nas otargd un reconocimiento en la ceremonia que la Carporacidn
celebro por sus 4 anos de funcionamiento,

Como se esperaba, el ano 2014 al ser un ang destinado al desarrollo v
estabilizacién de nuestro sistema Academic ERPF, implicd una considerable
irversian, la cual no pudo ser cubierta con las reducidas venias conseguidas en
los ditimos meses. Los logros en ventas y prestacion de los servicio de soparte
de nuestro sistema han generado ingresos por $41.563,61 {cuarenta v un mil
guinientos sesenta v tres con 61/100). Los costas y gastos en los gue hemos
incurride durante éste ano son $ 48,108.21 (Cuarenta y ocha mil ciento ocho
con 21/100}; Por elle hemos obienido una Peérdida de $6.544.6 (Seis mil
quinientos cuarenta y cuatrg con 60100}, Los principales costos y gastos en
los que =e ha incurrido, han sido aquelles por concepto de honararios
profesionales, asesorias v contratacion de técnicos para 2! desarmollo de
software qus hemos realizada durante este ano. Tambign contamos con gastos
referentes & arrendamiento de |z oficing, sueldos v salarios, servicios basicos,
entre otros gastos generales.

Fara el préximo afo las expectativas son alentadoras, |z prospeccion ce
clientes ha resultado bastante exitosa, puesto gue  al realizar  las
demastraciones del sistema se genera muche interés por parte de los clientes
potenciagles, v al finalizar el ang se perfilaron varias negociaciones con una alta
rrobabilidad de cierre para el praxime ano.

Fara ef proximo afo se espera potenciar la gestion comercial a través de un
rediseno de la marca comercial Opendlliance con lo cugl esperamos ganar més
visibilidad v penetracion en el mercado nacional.
Fongo a su consideracion el presente informe v agradezco ! apoyo brindado.
Atentamente,
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Ing. Gustave Cordero P
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