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INFORME DEL GERENTE GENERAL 

AÑO 2007 

Fecha: Marzo 30 del 2008 

De acuerdo con las disposiciones legales, a continuación se presenta el informe para los 

accionistas referente a la gestión realizada en el año 2007. 

El año se caracterizó por cambios políticos que generaron incertidumbre económica y social 

generalizada. A pesar de ello, las operaciones de Refiltoner se estabilizaron significativamente, 
y los esfuerzos se direccionaron a realizar inversiones en inventarios para el futuro crecimiento 

lo cual ocasionó que la rentabilidad del año 2007 sea inferior al año 2006. Copia de los estados 

financieros se adjunta al presente informe. 

Se incluyeron controles estrictos en aquellas áreas de mayor riesgo en manejo de dinero, se 
continuaron con las medidas para incrementar la productividad de trabajadores, especialmente 

en los locales comerciales. Las medidas adoptadas, conjuntamente con la Presidencia de la 

Empresa permitieron generar cierta solidez y buscaron siempre el mejoramiento de los 

rendimientos financieros. Al cierre del año, podemos contar con inversiones bancarias 

producto de los rendimientos en ventas, lo que ha servido para garantizar operaciones de 
comercio exterior. 

Por todo lo expuesto se puede concluir que se ha cumplido las expectativas que se mantenían 
para el año 2007, y se ha cumplido las normas y resoluciones emitidas por la Junta General de 

Accionistas. 

El año 2008 se caracterizará por ser un año de consolidación con los clientes y de crecimiento 

empresarial, especialmente en el Área de Franquicias, con lo cual se podrá plasmar todos los 

esfuerzos que se han realizado durante el año 2007 y obtener un crecimiento importante en las 

utilidades esperadas. Por tal motivo, propongo que las utilidades generadas en el año 2007 sean 

nuevamente capitalizadas, de tal manera que se conviertan en el motor de la consolidación 

empresarial, 

Finalmente deseo recomendar que se continúen con las políticas de austeridad de gastos, 

incremento de ventas en locales comerciales, mantenimiento de ventas en distribuidores y 
verificación continúa de los márgenes de rentabilidad de cada línea de negocio 

Muy atentamente, 

Esteban Alvarez Naranjo 

Gerente General 

REFILTONER S.A. 

 


