
  

  

  

      

  

      
  

A DATOS GENERALES: IDENTIFICACION Y LOCALIZACION DE LA EMPRESA 

  

  

     

  

  

             
  

    
  

  

  

    

  

  

  

          
      

  

    

    
  

   

  

  

  

    
   

  

«| RAZON O DENOMINACIÓN SOCIAL []rwe [117lol1lal d ilelol ólolol 1los[exeecienre_ lo | al7l6lel ] 
Educational Solutions Cia. Ltda. 
PROVINCIA | CANTON CIUDAD ] PARROQUIA 
Picnhcia os Quito Quito gp] Santa Clara 

CALLE “*] NUMERO TELEFONO: [9| 5 7lo | 1l9 

Mercadillo 292 y 10 de Agosto 292 0, FAX: > 
INTERSECCION EDIFICIO € COMERCIAL pa 2. PISO, DEPTO,OFICINA 

10 de Agosto =- dl P.B. 
ACTIVIDAD ECONOMICA PRINCIPAL COD. ACTIV. Pe EMAIL 

Venta de Libro | | Ha 
REPRESENTANTE LEGAL isa | CARGO 

Richard Nelson Kenett 2lo | A%8] Gerente General     
  

  

    

  

PERSONAL OCUPADO 

    

    
* AUDITOR EXTERNO R.N.A.E.     

  

B.- NOMINA DE SOCIOS O ACCIONISTAS 2, 

APELLIDOS Y NOMBRES COMPLETOS 

*/ : Codificación de la A 1 ó 
    
Y: Si tiene más accionistas favor anexar las hojas necesarias bajo este formato 

Directa 2: 

NACIONALIDAD 

  

  

AÑO MES DIA 
  

  FECHA DE PRESENTACION | > | 0 la ls 

ORIGINAL: SUPERINTENDENCIA DE COMPAÑIAS 

  o la       

TASKI S.A. R. U. C. 1790716147001 - RESOLUCION 231 27-03-02 

ACCIONES O APORTACIONES 

VALOR TOTAL 
CEDULA, RUC, O PASAPORTE 

  de calificada como Nacional 0 

NOTA: EL PRESENTE FORMULARIO NO SE a ENMENDADURAS O TACHONES 

ÓN   
FIRMA DEL REPRESENTANTE LEGAL 

 



   
EDUSOL 

    E $ ss Educational Solutions Cia. Ltda. 
de u SO Mercadillo E1-31 y 10 de Agosto Of. 1-B 

y a > Quito, Ecuador 
» . Tel: 02-252-7919 

Educational Solutions E-mail: info(Qedu-sol.com 

INFORME DE LABORES DE GERENCIA 

El año 2004 ha sido otro año mas de prueba para Edusol. Hemos crecido 
en muchas areas pero el crecimiento fundamental ha sido en el 
conocimiento del mercado. Hemos reforzado nuestra organizacion con la 
contratacion de personal experimentado en librerias y ventas, renovando 
el imagen del punto de venta en Quito y fortaleciendo nuestros enlaces 
con nuestros provedores 

El Mercado 
Nuestra participacion incrementada en la temporada costeña ha sido muy 
importante dado que no tenemos mayor presencia ni inversion ahi.Sin 
embargo se establecienron los contactos para que en la proxima 
temporada esto ya sea productivo. Subimos las ventas substancialmente y 
las cobransas fueron excelentes. En la Sierra incursionamos en dos nichos 
del mercado muy especializados que en el futuro espero que seran muy 
rentables. 

Las Ventas 
Las ventas crecieron mas que doble sobre el año pasado aunque no 
llegaron ha ser suficientes para concluir el año com una ganancia 
acceptable debido al alto stock de libros no vendidos. Las cobranzas han 
sido excelentes mostrando otra vez que los clientes de Edusol son de lo 
mejor. 

Perpectivas para el Futuro 
Anticipo que para el año 2005, estaremos triplicando nuestras ventas con 
con un mejor enfoque de las necesidades del mercado y un conocimiento 
del cliente. 

Atentamente 

Aid 
Richard Nelson 

 


