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EJERCICIO FISCAL AÑO 2006 

SEÑORES SOCIOS 

En mi calidad de Gerente General de TELRED BA Cía. Ltda., y dando cumplimiento 
a los Estatutos de la Compañía, me permito poner a su consideración el informe sobre la 
gestión desempeñada en el ejercicio económico del año 2006. 

Panorama Económico: 

Las proyecciones que se habían planteado para el 2006, aun no se han podido 
desarrollar por cuanto los ingresos que percibimos por el servicio otorgado no nos ha 
permitido cubrir con los gastos efectuados, la cartera de clientes es muy limitada y la 
persona contratada para ventas no ha podido desenvolverse debido a la escasez de 
recursos económicos. 

Sobrepasando en el 2006 los gastos en un 21% al total de ingresos percibidos, cabe 
señalar que mas del 86.62 % del total de gastos son gastos de remuneraciones a 
empleados, mientras que el 13.38% son otros gastos netamente administrativos y 
financieros, generando una nueva pérdida para Telred. 

Sin embargo se logro realizar contactar a un buen técnico con el cual en el 2007 a partir 
del segundo trimestre se desarrollara un contrato en el cual nos dará una asesoría 

completa, así como nos colaborará con la atención directa con el cliente, con este 

contrato esperamos incrementar el servicio que otorgamos, así como ampliar la cartera 
de clientes, esto si las condiciones que se planteen sean las adecuadas para las partes. 

Por otra parte hemos invertido en un programa específico para anexos transaccionales 

que fue uno de los cambios tributarios que tuvimos por el Servicio de Rentas, mismo 
que fue implantado en nuestro cliente Turboauto, constituyendo este nuestro inventario 
actual. Sin embargo tenemos la dificultad de no ser los creadores del mismo y al no 
contar con las bases informáticas no se nos permite realizar cambios o adecuaciones, 
por tal motivo hemos pensado que se podría desarrollar un buen programa informático 
mediante la contratación de un Ingeniero en Sistemas, considerando esta idea como un 

buen proyecto. 

Por otra parte hemos tenido que pedir anticipos a nuestros clientes para cubrir con los 
gastos de los últimos meses de la empresa, siendo esta un claro ejemplo de nuestra 
realidad financiera, misma que se torna deficiente por cuanto no disponemos del capital 
necesario para poner en marcha las propuestas que ya en ocasiones anteriores se han 
planteado que es la venta de equipos y accesorios, la creación de un programa 
informático contable, entre otros; sin que esto signifique dejar la prestación del servicio 
de mantenimiento y de redes, que es por ahora nuestro único ingreso.
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Anexo al presente el Balance General de la empresa al 31 de Diciembre del año 2006 
para que luego de su respectivo análisis me permitan sus comentarios sobre la estructura 
de los mismos. 

Quito, 27 de marzo del 2007 

   


