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Segun lo establece la Ley de Compaiiias y los Estatutos de la Empresa, cumplo con
poner a consideracion de los sefiores Accionistas el Informe de Gerencia respecto de lo
ejecutado durante el afio 2008.

En el afio 2008 la empresa se centr6 en incrementar su volumen de ventas,
principalmente dando un mejor servicio a los clientes recurrentes.

PRODUCCION: En el 2008 la produccién del canal residencial, semi-industrial y
bajantes casi se duplic6 en relacion al afio 2007, mientras que la produccién del canal
industrial se mantuvo dentro de los mismos niveles.

Debido a la demanda del mercado también hemos incursionado en la fabricaciéon de
canales doblados de diferentes medidas y geometrias a las estdndar que producimos. En
lo referente a los accesorios complementarios estos se siguieron importando de Estados
Unidos de Norteamérica

COMERCIALIZACION: A pesar de que el sector de la construccién se vio afectado,
durante el ltimo afio, por la crisis mundial, nuestro principal mercado sigue siendo el
residencial en la ciudad de Quito y sus alrededores.

En el 2008 la comercializacién de nuestros productos en las zonas de Santo Domingo de
los Tsachilas y Ambato, tuvo un crecimiento cercano al doble, mientras que en
Portoviejo el nivel de ventas se ha mantenido, en comparacion con el afio 2007

Por otro lado se realizaron las gestiones pertinentes en entidades publicas para que
especifiquen nuestros productos en sus respectivas obras de infraestructura.

El volumen de ventas en los mercados de Cuenca y Guayaquil, siguen siendo bajos, por
lo que estaremos analizando que estrategias implementar durante el 2009 para hacer
crecer nuestra participacion en esas ciudades.

FINANCIERO: Los Estados Financieros del afio 2008 reflejan las transacciones que la
empresa realizé durante este periodo.

SOCIETARIO: Durante el 2008 se procedio con el aumento del capital de la empresa,
el mismo que proviene de la re-inversién de una parte de las utilidades generadas en el
afio fiscal 2007, el cual se registré en la Superintendencia de Compaiiias. Por otro lado
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se han tomado todas las medidas necesarias para mantener al dia las obligaciones con
todos los organismos de control respectivos.

DESEMPENO DEL NEGOCIO: En el 2008 la empresa incrementé sus ventas en casi
un 23% en comparacién a las del afio 2007 tratando de optimizar sus costos, los
resultados se pueden observar en el balance respectivo.

Debido a que el nivel de ventas de la empresa se ha incrementado, se vio la necesidad
de invertir en un sistema contable, para lo cual se revisaron varias opciones siendo la
que mds se ajusta a las necesidades del giro del negocio, la presentada por la empresa
Herrera-Carvajal y su sistema SAFI.

En Diciembre 2008, la empresa optd por hacer uso de la opcién de compra de un
camién que mantenia mediante Leasing con el Banco de la Produccién

Esto es todo lo que puedo exponer de la gestion realizada durante el afio 2008
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