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Quito, 27 de marzo del 2013

Sefiores Accionistas
METALQUALITY ECUADOR S.A.
Presente.-

Segin lo establece la Ley de Compaiiias y los Estatutos de la Empresa, cumplo con
poner a consideracion de los sefiores Accionistas el Informe de Gerencia respecto de lo
ejecutado durante el afio 2012.

FINANCIERO: Los Estados Financieros del afio 2012 reflejan las transacciones que la
empresa realizo durante este periodo.

SOCIETARIO: Se han tomado todas las medidas necesarias para mantener al dia el
control de los Libros Sociales de la Compaiiia y el cumplimiento de las obligaciones
con el Servicio de Rentas Internas, Superintendencia de Compaiiias y demas organismos
de control.

Cabe mencionar que durante este periodo se llevo a cabo la implementacion de las
NIIFS.

PRODUCCION: En el 2012 el volumen de produccion de los canales de agua lluvia:
residencial, semi-industrial, industrial y bajantes, tuvo un crecimiento promedio del
50% en comparacion con el afio 2011.

En cuanto a los canales que se fabrican en dobladora, de diferentes medidas y
geometrias a las estandar que producimos en roll-former, el volumen de ventas
disminuyd.

Se incorporé una maquina automética para uno de los procesos de fabricacion, lo cual
derivo en una disminucién en tiempos de entrega de este producto; de igual manera a
finales de afo se inici6 la adquisicion de otra maquina para la linea de fabricacion de
canales.

COMERCIALIZACION: Durante el afio 2012 se mantuvieron las charlas de
capacitacion, a nivel nacional, acerca de todos los productos que fabricamos, a nuestros
distribuidores, con el afdn de que tengan ¢l conocimiento suficiente para asesor a los
consumidores finales.

En Guayaquil se realiz6 una campafia publicitaria, en las urbanizaciones de las zonas
con mas alto crecimiento en la construccion de viviendas, la misma que ha dado su fruto
que se ve reflejado en la rotacion del inventario que mantenemos en la bodega de dicha
ciudad.



Se empezd con la fabricacion y comercializacion del canal econémico, en las zonas de
Ambato y Santo Domingo de los Tséachilas, con el cual hemos tenido resultados
positivos en cuanto a acogida por parte de los clientes.

En comparacion al afio 2011, el crecimiento en ventas en las zonas de Ambato fue de
aproximadamente 37%, Portoviejo y Cuenca un promedio del 60%, mientras que en la
zona de Santo Domingo de los Tsachilas, el crecimiento bordeé el 50%.

DESEMPENO DEL NEGOCIO: Durante el 2012 la empresa tuvo un crecimiento en
délares que borded el 30% en comparacion a las del aio 2011; lo cual no significé
dejar de lado la optimizacion de costos y gastos, los resultados se pueden observar en el
balance respectivo.

Esto es todo lo que puedo exponer de la gestion realizada durante el afio 2012.

Atentamente,

&Né\’h«-

Ing. Henry Yandin Cardenas
GERENTE GENERAL
METALQUALITY ECUADOR S.A.



