INFORME DE GERENCIA

A los sefiores accionistas y miembros del Directorio de la EMPRESA GAMANT CIA
LTDA .

En cumplimiento a mis obligaciones como Representante Legal de la compaiiia y en
base a las disposiciones de la Superintendencia de Compaiiias y de los estatutos de la
empresa, me permito presentar a ustedes el informe de actividades de la compaiiia
correspondientes al ejercicio econdmico comprendido desde el 01 de enero del 2017 al
31 de diciembre del afio 2017.

ENTORNO ECONOMICO

El entorno econémico del pais atraviesa una crisis econémica , cuyos efectos principales
es la iliquidez comercial en el flujo de caja de algunos de nuestros clientes, problemas
que nos ha traido al mismo tiempo iliquidez en algunos parajes del afio terminado,
considerando asi mismo un problema muy grave la competencia de otras empresas
dedicadas a lo mismo y que no cumplen con todos los requerimientos de ley por lo tanto
sus costos son bajos,.

No obstante el entorno econdmico y las proyecciones para el futuro, nos hardn salir
adelante y consolidarnos en un mercado de competitividad con la empresa y estabilizar
la economia de la misma, asi como los proyectos de mejorar el servicio en nuestros
centros de servicios, , proyectos estos son casi una realidad y que van a mejorar y
aumentar nuestro ingreso.

ANALISIS DE LOS ESTADOS FINANCIEROS Y CUMPLIMIENTO DE
OBJETIVOS

La empresa a fortalecido su logistica y hemos aprovechado todos los medios para
conseguir un ingreso econdmico rentable , no obstante para conseguir estos ingresos
hemos tenido que sortear muchos inconvenientes y gastar e invertir mas de lo esperado,
¢s asi que al termino del ejercicio econdmico tenemos una utilidad antes de reparticion ¢
impuestos que de acuerdo a las proyecciones deberia ser mayor, para poder cumplir
estos objetivos, tuvimos que ejercer politicas de competitividad, tratando de conseguir
mas clientes .

Dejo constancia del agradecimiento a los sefiores socios por la confianza brindada para
el desempefio de mis funciones durante este periodo econémico.




