Quito, Marzo 18 del 2014

Setores
JUNTA GENARAL ORDINARIA DE ACCIONISTAS DE DECORACION JAVU S.A
PRESENTE.

De mis consideraciones:

Hemos realizado un gran esfuerzo por incrementar nuestras ventas, logrando superar las
ventas del afio antcrior, Las venias totales s¢ incremeniaron cn 196.075.39 dolares al
comparar el afio 2012 con el 2013, representando un incremento del 16 %.

Nuestra empresa debe estar preparada para los ajustes que csta realizando nucsiro pais
con ¢l cambio de la matriz productiva, con respecto a las importacioncs que rcalizamos,
debemos comenzar a buscar soluciones alternas, como ¢l desarroflo del producto
nacional, o ¢l ensamble de nuestros productos en el pais, en €s0 debemos labrar en ¢l

comienzo del afio 2014,

En el afio 2013 creamos a finales del ano el nuevo local de ventas de Cumbaya, que debe
dar los frutos en el afio 2014, definiendo su nueva prescncia en el scctor, definiendo la
evaluacion a nuestros vendedores, 'y aumcntando ¢l control de las ventas y el

cumplimiento del plan.

Es indispensable sefialar que con el aumento de las ventas €] costo aumento con respecto

al afio anterior debido aumento de precio de nuestros proveedores en 0.06 centavos.

Los gastos en ¢l analisis a nivel de cmpresa disminuyeron en 0.02 centavos con respecto al
afio anterior, siendo mas eficiente en nucstras gestiones, proponiéndonos para el afio
2014 disminuirlo, debido a que ese ano s¢ realizaron reparaciones a los locales dc ventas,

que en este aflo 1o 3¢ realizaran.

Conclusioncs:
La empresa continuo sus ventas sobre el millon de dolares con un crecimiento del 16 %

con respecto al afio anterior, y un 3 % sobre el crecimiento del afio anterior s€ debe
analizar porque algunos vendedores no cumplen ci plan minimo de ventas, para lograt
un mayor nivel de ventas, creando nuevos clientes. Los costos logran mantener la

estabilidad, sin un variacion que sca significativa, no obstante s¢ debe irabajar sobre las



existencias de productos de inventarios los cuales ya superan fos 180 dias, para lograr
venderlos, para lograr aumentar la liquides de la empresa y aumentar Ia disponibilidad de

efectivo.

Atentamente.
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Gerentc General



