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Guayaquil. marzo 15 de 2002

SENORES ACCIONISTAS DE
PROGRANSA, PRODUCTOS DE GRANITO S.A.
Presente.-

Estimados senores:

Cumpliendo con los requisitos exigidos por la SUPERINTENDENCIA DE

COMPANIAS respecto del INFORME que Ia Administracion debe presentar a
la Junta General, procedo a exponerles los siguientes considerandos:

1.1 La empresa en general, se ha mantenido en un ambiente conservador
siempre a la expectativa de la evolucion del mercado.

1.2 Comparativamente entre [as metas propuesias y objetivos alcanzados, no
hubo mayores discrepancias, ya que la decision de producir acorde con el
movimiento de ventas se realizd y se mantuvieron reservas de stocks

prudenciales.

1.3 Las disposiciones de la Junta General, se han cumplido fisicamente a
traves del ejercicio y estan reflejadas primordiaimente en el numeral “1.2”.

1.4 Durante el ano 2001 realizamos lo siguiente:

v En el plano laboral mantenemos una politica acorde con [as exigencias
de las leyes vigentes respecto de: higiene, salud ambiental, beneficios
socCiales adquiridos y salarios por las comisiones sectoriales en 1o que
respecta a Ia rama de la produccion de marmoles y calizas.

v L3 empresa se maneja en el plano legal con sus respectivos Permisos
Municipales, de Salud, y en lo laboral se gestionan ante Ias autondades
de trabajo, es decir del Ministerio: Contratos, Vistos Buenos, s '
€aso. -

v Contamos con fres asesores que nos supervisan en log|
Administrativos, Laboral y Legal, respectivamente.
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1.5 Hemos mantenido un ritmo uniforme de existencias en 10 que a materias
primas se refiere, contando con reservas suficientes en todo momento.
para que la operacion productiva no experimentara trastornos ni atrasos
en los compromisos de entrega.

En lo que respecta a PRODUCCION/ COMERCIALIZACION dependemos
del mercado por lo cual nuestra produccion se mantuvo acorde a lo que el

mercado demandara. Efectuando comparaciones. la conclusion es que
con relacion a unidades producidas estamos en porcentajes muy
aceptables con relacion al ano anterior y lo que el mercado determino.

1. 6 Las melas fijadas para el presente ejercicio, eran de luchar por mantener la
imagen de la empresa, a traves de un producto de primera calidad, io cual
hemos satisfecho en un mercado bastante compelitivo. En wvista que
existen en el mercado producciones manuales de baja calidad, precios

| . consecuentemente mas bajos y una competencia agresiva en la linea del
. producto sustituto de nuestra baldosa como es la ceramica que afectan en

cierto momento nuestra situacion financiera.

1. 7 Dentro de los programas de este ano, se encuentran el analisis de los

resultados. Ampliar 1as importaciones de marmol y granito para
aprovechar al maximo nuesira area de cortado, con el animo de

diversificar lineas y tener mejor competitividad en el mercado.

1. 8 Podemos observar en nuestro estado de perdidas y ganancias en relacion
comparativa entre el ano 2000-2001 lo siquiente:

v' Analizando el cuadro comparativo, observamos que las ventas
aumentaron en $193.034,42 equivalente a 19.41% con relacion al ano

2000. Este aumento es producto del esfuerzo realizado por mantener el
liderazgo en el mercado, recuperacion en parie del secior de

construccion.

Los Costos de Ventas, este ano debido al aumento de Ia mayoria de los

salaros, insumos, uz y matena prima enire olros gastos, represenia un
valor porcentual superior al ano anterior, pues el ano pasado, los

mismos equivalian 58.17% sobre 1as Ventas Netas; en cambio este ano,
sufrieron una variacion de porcentaje de 17.14% (+) hacia arig, es
decir que su relacion sobre ventas nelas es de 75.31%. Este ascenso

radica principalmente por los factores senalados con gondad sobre
el aumento en el costo de los diferentes rubros. ’
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v' La ulllidad bruta en unidades dolares, tuvo un decremento de
$122.832 10 que comparados con los porcentajes de cada ano ha
disminuido, que en relacion frente a la realidad economica y la falta de
construccion en el pais vivida los ultimos 12 meses, es aceplable.

v Los gastos operacionales y financieros, fuvieron sus incrementos de
$43 26564 que comparados en porcentajes con el ano 2000
significaron 23.06% sobre ventas netas, y el afio 2001 representaban el

22 95% sobre ventas netas. O sea que porcentualimente estos gastos
fueron menores al ano anterior por motivos de un buen control de los

mismos durante el periodo.

v' Finalmente la utilidad antes de la participacion a los Trabajadores
disminuyo a la cifra de $20,587.81 por lo cual podemos considerar que

estos son aceptables debido a todos los factores antes enunciados,
donde el costo de venta se incremento considerablemente debido al
incremento de insumos y servicios basicos (luz).

v En consecuencia sefnores Accionistas como Uds. Podran observar los
Balances y Estados de Resuitados, son aceptables considerando en
este periodo la consolidacion del esquema de dolarizacion, que con I3
inflacion y elevacion de precios que afecté al comercio y Ia industria

Ecuatoriana, nosotros por lo menos hemos subsistido, a todas estas
contingencias que afronta el pais durante este ejercicio economico.

v' Nuestro ideal era mantenemos por lo menos en el punto de equilibrio, lo

cual se superd y pudimos obtener ganancias en un margen minimo. El
analisis final nos da un decremento comparativo decreciente de 17.03%

en relacion al del ano anterior.

1.9 Respecto de las politicas y estrategias para objetivos 2002 en adelante es
que se debe tener confianza en la estabilidad del sistema economico, que
muchas cosas debemos mirarlas y tratarlas conservadoramenie, y que 1@1*
debemos usar mucho el intelecto y la razon para sobrepasar las barrg‘s%'

inoportunas de los despuntes econdmicos del mercado, los momd
inflacionarios que estamos cruzando y tratando de superar.

. - [?ﬂq'

*Hurtado 467 y José Mascote *Centro Comercial Dicentro
(esq.) Teléf: 450975 - 451976 Km. 1 Via J Tanca Marengo

Casilla; 09-06-2300 Locales: 55-56 Telf: 270739 Teléfs: 894031-894032
Fawv RVATRE Fawx: KR04071



\§! f Productos de Granito S A.

Por lo antes expuesto, expreso a l0s senores Accionistas, mi agradecimiento
por la confianza gue depositaron en mi persona. Espero ser merecedor de 12
misma en este ano nuevamente, para sequir adelante en las metas propuestas.

De los Senores Accionistas,

IHG AVELINO ESTEVEZ CHACOH

*Hurtado 467 y José Mascote ¢ Centro Comercial Dicentro *Fabrica: Km. 14 %
(esq.) Telef: 450975 - 451976 Km. 1 Via J Tanca Marengo  Via Alborada-Pascuales

Casilla: 09-06-2300 Locales: 55-56 Telf: 270739 Teléfs: 894031-894032
Ras WATRAE EFas QO4071



