
    

GUAYAQUIL, ABRIL 9 DEL 2001 

  

SEÑORES ACCIONISTAS DE 
PROGRANSA, PRODUCTOS DE GRANITO S.A. 
Presente - 

Estimado:z señores: 

Cumpliendo los requisitos exigidos por la SUPERINTENDENCIA DE COMPAÑIAS 
respecto del INFORME que la Administración debe presentar a la Junta General, 

procedo a exponerles los siguientez conciderandoz: 

11 La Empresa en general, se ha mantenido en un ambiente conservador siempre a la 

expectativa de la evolución del mercado. 

12 Comparativamente entre metas propuestas y objetivos alcanzados, no hubieron 
mayores discrepancias, ya que la decisión de aumentar la producción era acorde con 

el promedio de ventas y reservas de stocks prudenciales. 

13 Laz disposiciones de la Junta General, se ha comphdo fisicamente a través del 

ejercicio y están reflejadas primordialmente en sumeral “1.3”. 

14 Doranute el año 2000 realizamos lo siguiente: 

Con la ayuda de ustedes pudimos refinanciar en Panamá la deuda de PEDRINI por 

US. $ 285.304 u/dic. 10:97 para un periodo de cinco años con pago mensuales a 
partir de ene/95 con este evento, hemos logrado financiar la caida del mercado, que 

nos tenia un poco insolventes, razón por la cual se realizó la financiación. 

- Las maquinarias tuvieron un manteninuento más a fondo de lo habituado para 

esto se les dio reposo por una semana en distintos pernodos. 

- En el plano laboral mantenemos una politica acorde con las expgencias de las 

leyes vigentes respecto de: higiene, salud ambiental, beneficios sociales 

adquiridos y salarios por las comisiones sectoriales en lo que respecta a la rama 

de la producción de mármoles y calizas. 

- La empresa se maneja en el plano legal con sus respecbvoz Permisos 

Municipales, de Salud; y en lo laboral se gestionan ante laz autoridades de 

trabajo, es decir del Ministerio: Contratos, Vistos Buenos, según el caso. 

- — Contamos con tres asezores que noz supervizan en los compl istrativos, 

Laboral y Legal, respectivamente. A 0 y AL, A 
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: Hemos mantemdo vn nimo umforme de existencias en lo que a Y 

Eefiere, contando con reservas snficientez en todo momento, p 
productiva no expermentara trastornos m atrasos en los compsop 

Enlo que respecta a PRODUCCION/ COMER CTALIZACIÓN 

mercado y de nuestra capacidad productiva. 
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     Productos de Granito S.A. 

La cual alcanzo un buen ruvel en este periodo. 

Efectuando comparaciones, la concloción es que en relación a umdades producidas 

actamos en porcentajes muy aceptables en relación al del año anterior, en cifras 

py razonables. 

En cambio, detudo a la inflación los valores porcentuales están mas altos que el año 

antertor. 

16 Laz metas fijadaz para el prezente ejercicio, eran de luchar por mantener la imagen 

de la Empresa, a travéz de un producto de primera calidad, lo cual hemos satisfecho 

en un mercado bastante competitivo. En vista que conocemos que existen en el 

mercado producciones manuales de baja calidad y precios consecuentemente más 

bajos, que afectan en cierto momento nuestra situación financiera. 

1.7 Dientro de los programas de este año, se encuentran el análisis de los resultados. 

Amphar laz importaciones de marmol para aprovechar al maximo nuestra área de 

cortado, con el animo de diversificar lineas y tener una tuejor competitividad en el 

mercado. 

18 Podemoz observar en nuestro estado de perdidas y ganancias en relación 

comparativa entre el año 1999-2000 lo siguiente: 

- Analizando el cuadro comparativo, observamos que las ventas aumentaron en $ 
541. 464.14 equivalente a 119 54% en relación al año de 1999. Este aumento es 

producto del esfuerzo realizado por mantener el hderazgo en del mercado, y 

recuperación del sector de la construcción, y cierre de algunas emprezas que hacian 

ruestra competencia. 

Los Costos de Ventas, demuestran la aseveración anterior, pues el año pasado, los 
mismos equivalian 61.49% sobre Ventas Netas; en cambio este año, sufrieron una 

variación de porcentaje de 3.32% (0) hacia arriba, es decir que su relación sobre 

ventas netas ez de 52.17% Este ascenso OI de 3.32% radica en la falta de 

competitividad en al mercado y a los factores señalados con aaterionidad. ui
 

- La uvtilidad bruta en unidades dólares, tivo un incremento de $ 241.547 05 que 

comparados con los porcentajes de cada año hemos temdo una alza de 3.32% 
ti qa (4 que en relación frente a la realidad econónuca vevida los 1 AN 13 meses 

es satisfactorio. q BN Ñ 

- — En catabro los gestos operacionales y Íinancieros, 9 eron sus jertifigjos de 

36,370.30 que comparados en porcentajes en cada año gjér 
42.40% sobre ventas netas, y el año 2000 - 23.06 sobre ve 

porcentialmente estos gastos fueron menores al año ar 

mohvos de ua buen control de loz mismos durante el peri 

    

  

    

  

- — Finalmente la utilidad antes de la participación a los Trabajad 

ascendió a la cifra de $ 186,685.55 equivalente al 13.77% sobre WR; é 

año 2000; que comparando con el año 1999 $ (18.491.20) (4 08%) existen un 

aumento comparativo en dólares de $ 205.176.735 equivalente a un 22,85% de 
rendinmento, creciente al comparar con los años 2000-1599. 
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En consecuencia señores Ácciomstas, como uds. Podrán observar los Balances 

y Estados de Resultadoz, <on satisfactorios, considerando este periodo la 
implantación del nuevo esquema de dolarización , en consecuencia el perodo 

de operación nuestro fue aceptable. Con la inflación y elevación de precios que 

afectó al comercio y a la industria Ecuatoriana. Nozotros por lo menos hemos 

subsistido, a todas estas contingencias que afrontan el pais durante este ejercinio 
econónuco. 

Nuestro ideal era mantenernos por lo menos en el punto de equidibro, lo cual se 

superó y pudimos obtener ganancias en va margen positivo. El anáhuis final nos 

da un crecimiento comparativo de 22.83% mayor al del año anterior. 

1.5 Entre las recomendaciones que esta Gerencia puede ofrecer a la junta General, 

En lo que respecta al destino que deben tener los resultados del ejercicio 

econónico, es facultativo de uds. Señores Accionistas. 

1.10 Respecto de las politicas y estrategias para objetivos 2001 en adelante es que se 
debe tener confianza en la estabilidad del sistema económico, que muchas cosas 

debemos nurarlas y tratarlas conservadoramente; y que debemos usar mucho el 

intelecto y la razón para sobrepasar laz barreras inoportuaas de los dezpuntes 

sconónucos del mercado y los momentos inflacionarios y de recesión que estamos 

cruzando. 

De los Señores Árciomstaz, 
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