INFORME DE LA ADMINISTRACION A LA JUNTA GENERAL DE SOCIOS
DE LA CORPORACION INTERNACIONAL DE INDUSTRIAS QUIMICAS
CIDIQ CIA. LTDA.

Ejercicio Economico del aiio 2007.
A los seiiores Socios:

En cumplimiento con las disposiciones de la Ley de Compaiiias en mi calidad de
Gerente General, pongo a su consideracion el informe de gestion realizado por la
Administracion de la Corporacion Internacional de Industrias Quimicas Cia. Ltda.,
durante el ejercicio econémico del afio 2007.

En el campo automotriz en el pais se incrementan las ventas de vehiculos; la poblacion
opta por la compra de una gran cantidad de los mismos, con lo que en el mercado local
se incrementan igualmente las estaciones de servicio, lubricadoras, etc.; lo que para
nuestra linea de comercio brinda nuevas oportunidades en las que podemos enfocar
algunos de nuestros productos tales como shampoo, desengrasante, siliconas
automotrices.

Ademas con las distintas facilidades crediticias por parte de bancos, de las
concesionarias de vehiculos, el usuario ha optado por concurrir al mantenimiento de su
automotor a lugares en los cuales por el cambio de aceite y filtro del motor obtienen
gratis el servicio de lavado, dandose una competencia interesante entre estos prestadores
de servicio, en ofrecer una mejor limpieza del auto, el utilizar desengrasante para
pulverizar el motor y el empleo de siliconas para embellecer los tableros o partes de
vinil o corosil.

Se procedio en este aiio a la compra de una mezcladora, misma que ha permitido
optimizar los tiempos de fabricacion especialmente para el desengrasante lo que nos ha
permitido el disponer del producto en tiempos mas cortos a fin de servir a nuestros
clientes en forma oportuna.

En el resultado del ejercicio del presente afio se puede observar un leve incremento en
las utilidades.

referido a otros.

En relacion a la mezcla de la mercadotecnia:

Producto (s).- Tendremos que efectuar nuevas revisiones, toda vez que lod@
las materias primas se han visto incrementadas en algunos items que utilizamd$/gg
consideracion debemos tomar para los envases plasticos que han sufrido un alza en sus
COStOS.



Con las adquisiciones de materias primas a granel, podriamo-s obtener mejc.»res precios
en la compra de 1as mismas y que a su vez podriamos trastitir este beneficio de cost?s
igualmente para nuestros usuarios sin tener que incrementar MayDIMEnte nUesiro precio
de venta, lo que permitirfa una mayor fidelidad hacia nosotros, Con una promesa de
venta de calidad a precios razonables.

En cuanto a la calidad de los productos mantenemos Como norma interna ¢} mejorar
t and; a la medida de lo posible y sin afectacion a su costo.

Los nombres comerciales de nuestra linea de productos siguen estando bajo el amparo
de las patentes del IEPL

Precios.- En el target actual de clientes, eventualmente se promocionars los prm?ucu')s
de compra tradicional, con Ia bonificacion de otros, a fin de darlo? a conocer y mas aun
aquellos que tiene escasa rotacion; asi como ademas el bomﬁtiar las .ventas con
promociones tipo 12 unidades + 1 (identificando y valorando {as mismas Sin que estas
incidan sustancialmente en el resultado de los cosios.

Seguimos manteniendo una politica de competitividad, esto €s fa venta de los pro_ch‘x?tos

a precios razonables y que oscilan en fa media de sus simil que se
localmente, pero resattando la calidad de los mismos.
Insistimos cotmo politica de la emp que los periodos de pago, no seran mayores de

30 dias por parte del cliente, toda vez que requerimos un mayor flujo de ca?a qu‘e nos
permita cumplir con las obligaciones contraidas con los proveedores de materias primas.

Plaza.- Bxiste preocupacion y un mayor grado de compromiso por parte de los clientes,
en el empleo de productos biodegradables, lo que debemos tomarlo como una
oportunidad, toda vez que la gran mayoria de los insumos que empleamos en nuestros
procesos de fabricacion, se ajustan a estos pardmetros.

Ademas de las lubricadoras, actualmente, los restaurantes, colegios y demds lo_cal;s
) - P P

comerciales, cuidan mucho su imagen de limp o los ]ocale’s, haf:xen o

desaparecer los residuos de grasas, donde los nichos de mercado se abren atn mas para

nuestra linea y en especial para el desengr

Mantener como filosofia de empresa, 1a trilogia de: Empresa- Cliente- Usuario, con un
sentido de Ganar/Ganar.

Continuar lizando los certificados de clientes satisfechos, mismos que 108
permiten ofrecer una evidencia de uso por parte de empresas Seflas con las que
Lo -

trabaj t

Continuar con la bisqueda de distribuidores o mayoristas fuera de la ciu'dad de Quito,
esto es en provincias para tener una mayor cobertura de ventas y presencia con nuestro
producto en dichas regiones.

THestros chentes, Servicio que afianza un sentimiento de cumplimiento y seriedad por
parte nuestra.
En el caso de transportacion de dos, seguir do a terceros pese a [a

merma de utilidad que esto representa, y fuera de fa cuidad, tarifar este gasto al cliente.

Promocion.- Fabricar cantidades adicionales de producto terminado, para ser utilizado
como muestras a los nuevos prospectos de clientes; efectuarlo por segmentos de clientes
a quienes queremos legar, con el fin de hacer conocer nuestros productos en sus
caracteristicas, ventajas y beneficios, para aquellos clientes con interés de compra,
prepatar igualmente las hojas técnicas del producto de interés por parte del muevo
cliente.

Ofrecerle el respectivo asesoramiento, modos de uso y optimizacion del producto;
demostraciones in sitn y normas de seguridad para el uso correcto del producto.
Aumentar en forma constante y progresiva el target de clientes, posteriormente
seleccionarlos en base a su seriedad y al cumplimi en sus obligaci crediticias y
ademas efectuar los respectivos seguimi de satisfaccion con el uso de nuestros
productos, que nos permita detectar novedades para los cambios a los que puedan ser
susceptibles en espera de mejorar los productos, o determinar nuevas necesidades.

Cumplimiy de objetivos previstos para el ejercicio 2007

Durante e} gjercicio que ha terminado el 31 de Diciembre del 2007, se observa que
tenemos una utilidad mucho mayor que el afio anteror, lo que significa que
encontramos ¢l camino a seguir para los afios venideros.

Trabajar con el supuesto de incremento de personal y calculando fa incidencia de
sueldos, comisiones, movilidad y demas beneficios, versus los incrementos en ventas y
que nos permitan lograr los nuevo objetivos para el afio préximo.

Mantener en nuestro target, a los clientes tradicionales, ofreciéndoles, ademas de la
calidad actual de los productos, entregas a tiempo, pesos y volimenes correctos y
asesoramientos oportunos para optimizar los recursos.

Se ha logrado mantener fondos en caja y banco, suficientes que han permitido respaldar
ias operaciones en el transcurso del atio.

Cumplimicoto de Ias Normas Sobre Propiedad Intel 1 y Derechos De Autor
La Gerencia ha impartido verbalmente fas instrucci al staff profesional, de
peraci y administrativo a fin de que s¢ cumplan con las normas sobre propiedad

intelectual y derechos de autor y se considesa que no existen incumplimientos de
importancia en este sentido.




Recomendaciones a la Junta General respecto de politicas y estrategias para el
ejercicio economico del 2008.

La Administracion recomienda tomar los mecanismos necesarios para presentar un
patrimonio positivo en la Compaiiia, con el fin de cumplir con los objetivos que
persigue la misma, asi como fortalecer la imagen ante terceros y en lo posible realizar
un incremento de su capital social y econdmico para los afios proximos.

Para el ejercicio 2008, se deberan realizar nuevos programas y proyecciones, como es la
contratacion de personal, a fin de incentivar el crecimiento de la Empresa, basados en
estrategias de marketing, para mejorar nuestra participacion en el mercado ofreciendo
los servicios a tiempo, con nuevos productos, y enfocado iguaimente a nuevos clientes.

Atentamente,




BALANCE DE PERDIDAS Y GANANCIAS
COOPORACION INTERNACIONAL DE INDUSTRIAS QUIMICAS CIDIC CIA. LTDA.

ENERO A DICIEMBRE 2007

INGRESOS

VENTAS 11167.5

TOTAL INGRESOS 11167.5

EGRESOS

COSTO DE VENTA

MATERIA PRIMA 8329.96

GASTOS ADMINISTRATIVOS

MANTENIMIENTO MAQUINARIA 620

LUZ AGUA Y TELEFONO 650

DEPRECIACION EQUIPOS 300

SUMINISTROS Y MATERIALES 420

PROVISIONES LEGALES 222.54

TOTAL EGRESOS 10542.5

UTILIDAD DEL EJERCICIO 625
11167.5

GUILLERMO REYES SILVIA HIDALGO

GERENTE CONTADOR



BALANCE GENERAL
COORPORACION INTERNACIONAL DE INDUSTRIAS QUIMICAS CIDIQ CIA. LTDA.

ENERO A DICIEMBRE 2007

ACTIVOS

ACTIVO FIJO

MAQUINARIA Y EQUIPO 3000.00

DEPRECIACION ACUMULADA EQUIPOS 300.00

TOTAL ACTIVO 2700.00

PASIVO

PASIVO CORRIENTE

CUENTAS POR PAGAR 2300.00

PATRIMONIO

CAPITAL 400.00

TOTAL PASIVO Y PATRIMPNIO 2700.00
e ——

GUILLERMO REYES SILVIA HIDALGO

GERENTE CONTADOR



