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Sefiores de la Junta Directiva:

Para conocimiento de Ustedes presento el informe, de la gestibn cumplida

durante el Ejercicio 2006, en desempefio de mi funcién como Apoderado de la
Compatfiia C.l. ABRACOL S.A. EMA

La economia ecuatoriana crecid6 un 43% en e 2006.

El afio 2006 cerr6 con una inflacion anual de 2,87%. La restriccion de la
canasta familiar basica a diciembre del 2006 fue de USD154.59 (34.1%) y la de
la canasta familiar vital fue de USD7.89 (2.6%).

En diciembre del 2006 se registrd una tasa de ocupacion adecuada de 45,94%,
una tasa de subocupacion total de 45,04% y una tasa de desocupacion total de
9,03%.

Al 31 de diciembre del 2006, el saildo de la deuda pubilica externa alcanzé a
UsD10.214, 9 millones (75,7%) y el saldo de la deuda publica intema a
USD3.277, 5 millones (24,3%), para un monto total de la deuda publica de
USD13.492,4Miliones.

Los precios en el mercado secundario de la deuda externa ecuatoriana, bonos
global 12, 15 y 30, alcanzaron el 29 de diciembre del 2006 80,0%, 79,0% y
75,0%.

E! precio referencial promedio del barril de petréleo crudo oriente exportado
ascendi6 en e mes de diciembre del 2006 a USD48,6563.

Las tasas de interés referenciales nominales promedio bdsica, activa y pasiva
alcanzaron en el mes de diciembre del 2006 2,92%, 9,86% y 4,87%, la tasa
méxima convencional 13,83% y el margen se ubicé en 4,99 puntos

porcentuales.

El resultado de la balanza comercial fue de USD1.148 miliones (enero-
diciembre/2006). E! saldo de la balanza comercial petrolera ascendié a
USD5.208 millones y el de la no pefrolera registré un déficit de USD4.060
millones.

El 29 de diciembre del 2008, el riesgo pals alcanz6 un valor de 920 puntos. La
reserva internacional de libre disponibilidad ascendi6 en diciembre del 2006 a
USD2.023 miliones.




COMERCIAL -

La operaciéon Comercial durante éste ejercicio ha sido promover y posicionar la
marca ABRACOL a nivel nacional logrando un reconociriento-en el mercado
Ecuatoriano con estrategias como contratacién de representantes de ventas
sectorizados, participaciones en ferias en todo el pais, der mayor fuerza a los
distribuidores existentes en la actualidad y la creacion de nuevos en todo el
pais, bejo éste esquema se logré obtener resultados favorables al introducir
més la marca en el mercado fortaleciendo las expectativas del cumplimiento del
Wymmwmmm a mas de incrementar

Caja - Bancos.- En el ejercicio 2006 se observa un mejoramiento lento de
flujo de efectivo en un 6%.

Cartera.- Las cuentas por cobrar significan un 42.42% del total de activos que
en relacion al ejercicio anterior del 36% del total de Activos, esta aumento en
195.603,29 dando un total de Cartera al 31 de Diciembre del 2006 de
308.009,12.

Inventarios.- En el periodo 2006 la rotacién de inventario fue mayor a
diferencia del afio 2005 como se muestra en la tabla; y cabe mencionar que el
ingreso de nuevas lineas a comercializacion que contribuyeron al
moramneMoloquestgniﬂoounarohubndekwmmdeﬁdias

Valor de Inventario/Ventas Promedio Afto * 30
154.971,35/65.375,10*30 = 71 dias de Rotacién




PASIVOS
En esta cuenta la cifra més alta corresponde para ABRACOL (COLOMBIA),
mas Prestamos desemboisado por la Matriz, no presentamos obligaciones

financieras; pero si tenemos Obligaciones con el Servicios de Rentas intemas
en un 90% con respecto al afio 2005.

PATRIMONIO

Al cierre del 2006 la pérdida acumulada asciende a $ 77405.13, mas la perdida
del afio 2006 por 41.957,94; el Patrimonio sigue manteniendo un saido
negativo de 54.363,07.

INGRESOS
ingresos.- Presenuronunmerementode43767421melaﬂ02006 sobre los
ingresos del afio 2005, el promedio ventas del afio 2006 fue de 65.375,10

Gastos Administrativos y de Ventas.- Durante el Ejercicio 2006 presentamos
un aumento del 36.67% de gastos Administrativos y un 64% en gastos de-
Ventas como a continuacién muestra el siguiente cuadro:

Gtos. admin.. |6 1 16910873
Gtos. Ventas | 61.501,86 125.072,33

El incremento en el rubro de Gasto de Administracion y Gasto de Venta se
debe a la contratacion de Personal para ambos departementos, y cabe resaitar
que por el aumento de ventas los gastos de Fletes, Viajes y Viéticos,
Capaumeloms Comisiones, Servicios, Sueldos y Salario aumentaron

Para el 2007 la importancia de seguir introduciendo otras lineas al inventario,
asi mismo el de-enfocar el mercado en el sector industrial y la explotacién de
ventas en todas las ciudades del Ecuador teniendo mas enfoque en Ciudades
como Guayaquil, Cuenca enire otras. Por otro lado ef de controlar mas a
fondos las cuentas de Gastos enfocado a los presupuesto que cada uno de los
departamentos como De Ventas, Cartera y Contabilided; lo Organicen
proyectado a la realidad y ajustados de acuerdo a las diferencias que se

presenten en su ejecucion del mismo-

Finaimente debo informar que todas las disposiciones encomendadas por la
Jurita General de Accionistas de la empresa, han sido cumplidas a cabalidad.




Presento mis agradecimientos a la Junta Directiva, por la confianza depositada
a lo largo de mi periodo; teniendo la firme conviccién de seguir creciendo en el
futuro en bienestar de todas las personas que conformamos ef C.Il. ABRACOL
S.A. EMA as! como a todas las personas que han colaborado eficientemente,

junto a mi persona en el manejo de la compatfila.

Quito, Abril 24 del 2007

Cordialmente,




