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INFORME DE GERENCIA 

Quito, 02 de Abril del 2007 

Señores 

Socios de la Empresa 

Tecnidefensa S.A. 

E 
Presente.- Disco ECETIA, 

24 482. 2007 . 
Ma. $ 

En mi calidad de Administrador de Tecnidefensa S.A. A continuación presento yu 

principales actividades administrativas y financieras realizadas durante el período comprendido entre el 

1 de enero hasta el 31 de diciembre del 2006. 

    

ANTECEDENTES 

Al término del año del ejercicio económico, y detrás de algunos meses de elecciones se elige un nuevo 

gobernante para nuestro país, el mismo que despierta muchas expectativas y al mismo tiempo un poco de 

inestabilidad en el sector comercial, pero aún con estos antecedentes nuestra empresa cierra su 

ejercicio económico con saldos positivos y con un crecimiento en ventas. 

Tecnidefensa S.A, es una empresa que, se dedica a comercializar equipos y sistemas industriales de 

limpieza, lubricación, manipulación de fluidos, etc., para satisfacer en forma efectiva las necesidades de 

nuestros clientes empresariales del sector público y privado, bajo el respaldo de un recurso humano 

comprometido y calificado, una infraestructura moderna y una tecnología de vanguardia. Todo esto se 

resume en nuestra actividad a la venta de bienes de capital, que por su tipo están dirigidos las empresas 

se servicios petroleros, alimenticia y producción en general, gravemente afectadas por la crisis 

económica. 

Hemos encontrado en el sector público y privado, parte de nuestro grupo de clientes un crecimiento en 

ventas y en relación del año 2005. 

. La ventaja de una empresa de mediano tamaño como la nuestra, es la versatilidad de poder cambiar y 

esta será la meta para el año 2006 buscar segmentos de mercado a los que todavía les quede energía y 

capacidad de inversión para atacar con productos y servicios nuevos. 

Las ventas del ejercicio 2006 se incrementa en un 21.30% en relación al año 2005, y su rentabilidad 

neta después de impuestos de 1.94% de año 2005 a 4,47% del año 2006.



  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

ESTADO DE PERDIDAS Y 2006 % 
GANANCIAS 

100.00% 

VENTAS NETAS 200,781.67 
COSTO DE VENTAS 109,335.24 | 54.45% 

UTILIDAD BRUTA 91,446.43 

GASTOS DE VENTAS 39,065.61| 19.46% 

GASTOS DE ADMINISTRACION 15.30% 
30,728.23 

UTILIDAD DE OPERACIONES 21,652.59 

GASTOS FINANCIEROS 0.23% 
469.10 

OTROS EGRESOS 3.05% 
6,124.86 

UTILIDAD ANTES DE IMP. Y PART. 15,058.63 

PARTICIPACION A TRABAJADORES 1.26% 
2,520.69 

UTILIDAD ANTES DE IMPUESTOS 12,537.94 

IMPUESTO A LA RENTA 1.78% 
3,570.99 

UTILIDAD NETA 8,966.95| 4.47% 
            
Los gastos de Administración y Ventas alcanzaron el 34.76%, su costo de ventas en 54.45% obteniendo 

una rentabilidad del 4.47% con respecto a sus ingresos totales durante el año 2006, como empresa que 

recién inicia sus operaciones comerciales, tenemos expectativas que estas se incremente conforme nos 

acentuemos en el mercado, 

Durante el ejercicio económico analizado en este informe Tecnidefensa S.A. ha mantenido correcta 

observancia de las disposiciones legales y reglamentarias, establecidas por el Estado Ecuatoriano y sus 

distintos estamentos de control para normar el funcionamiento de las sociedades anónimas. 

Atentamente, 

. 

Y, 

Javier Hturralde Dávalos 

GERENTE GENERAL


