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INFORME DE LABORES CORRESPONDIENTE AL AÑO 2014 

  

¡Señores Socios de Comercial Dávila Alarcón COMENALCO Cia. Ltd: 

A continuación, el informe de labores del año 2014, cuya exposición y puntos importantes 
¿ctallo a continuación: 

   

ANTECEDENTES 

COMENALCO Cía. Lida., fue constimida medrante escritura pública el 4 de dicxcmbre del 
año 2002 y aprobada mediante Resolución N" 03.011.041 del Director del Departamento 

Jurídico de Compañias cl 6 de enero del 2003 e inscrita el 10 de enero del 2003 bajo el N" 
100, tono 134 del Registro Mercantil. 

  

RESULTADOS Y SITUACIÓN FINANCIERA AÑO 2014 

  

CIFRAS 

Los imgresos por ventas y otros conceptos en el año 2014 se sinian en los US$ 
7840.38; es ochocientos cuarenta dos 84/100 

y es decir existe una disminución del 8.2361 % con respecto al anterior año; sin 
“embargo su rentabilidad fue mayor al del 2013, lo que nos favoreció para que exista una 

    
   

  

pequeña ganancia. 

VENTAS TOTALES POR AÑO: 

AñO2003 US$ 486476 ADO inicial de acuvidades 
Año2004 US$ V4STSIS — Incrementodel205,77% respecto del 2005 
Año2005 — USS '61OTIS — Inerememodel 829% respecto del 2004 
Año 2006 US$ 2221905 Incrememodol 37.94% respecto del 2005 
AñO 2007 — US$ 2065197 Dismmucióndel 7.59Yrespecto del 2006 
AñO 2008 — US$ 2TITISO — Inrementodel 31,57% rospocto del 2007 
AñO 2009 US$ 1I'7G3326"  Dismmmación del 35,10% . (pérdida) 
AñO2010 US$ 2762949 Recuperación 
Año2011 — US$ 3792335 Añoóptimo 
AñO2012 US$ JO2N279  Dismimucióndel20.15% respecto del 2011 
AñO2013 — US$ 3095272 Aumemtodel  22I%respectodel2012 

Año 2014 US$ 2'840343  Dismimucióndel 8,24%respocto al 2013 

Promedio de Ventas anual. USS 2322627 
Promedio de Ventas cuatro últimos periodos (010 al 2014) US$ 3103336 
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indio de Solvencia | Ao comene aman 155 
Pinivo Comment Bo40634 

OS A erriente inventario 10331530 va 
Pasivo Comics 
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Pstrimomo con respec al 1439455 01865 
Ati Toral 9835092 
MARGEN BRUTO DE 35510740 0958 

  

      UTILIDAD. Ingresos Netos Ps 
  

Fe confirmdad los índices Faces que lhalanss aro l 31 de diciembre del 2014, se comenta, 
1) 14 indice de solvenra esposo. La empres cuenta con un Activo Corent capaz de soponar sus 

didas a cono plazo. Su Cantera sá bic vada y u Inventario sl fortaleza de la empresa 
2) 1 vnbce de Iyudez medita o Prubu Acid, está en un punto metio. Se require por de los 

ocios para frac a hunde. 
3) El margen bruto de utilidad es razonable Lan precio debon star acorde con la feta y demande y 

lb sr comparados con esta competencia motivos que no permiten el mermento de precios 
3) Entre sus obligaciones (Pavo), y sos derechos (Activo), la emprosacucrra con una diferencia del 

22.97% los por ano su capital de tajo ha mejorado notablemente. 

COMENTARIOS GENERALES Y RECOMENDACIONES 

Como Gerente de Comenalco, recomiendo u sus socios, mantener la prudencia necesara 
para su endeudamiento y seguir con la misma política de capitalización a través de aportes 
con el fin de fortalecer la empresa. 

DATOS ESTADÍSTICOS A TOMAR EN CUENTA 

Debemos tomar en cuenta que el sector financiero en el Ecuador es liquido, el mismo que 
dispone de recursos necesarios para incrementar líneas de crédito para la adquisicion de 
vivienda. El. BIES, Banco del Instituto Ecuatoriano de Seguridad Social es positivo en el 
mercado mobiliario, por lo que se esuma un crecimiento en la demanda de vivienda para. 
claño 2015 No debemos olvidar que la demanda real de vivienda en el Ecuador es del 78% 
la misma que se situa en la clase medta y medra baya de la sociedad, no así la sobreoferta 
del segmento calificado como clase media alta



  

HÁcoenaco CIA. LTDA. 
  

ORIETIVOS PARA EL AÑO 2015 

"Nuestros objetivos se centran cn fortalecer el equipo de ventas; cuya fialidud os llega con 
"nuestros productos de acabados de la construcción a un mayor un1vrso de compradores, 
dentro de los diferentes segmentos del mercado, como son proyecustas, constructores, 
subdisribuidores y — consumidores finales, por tamo nuestros precios deben ser 
competitivos. Así msmo como distibuidoresde acreditadas marcas 3 mvel regional y 
racional, la negociación con proveedores debe mejorar en beneficio de Comenalco. 

Otras Políticas de Ventas: 

  

- Ofrecer servicios oportunos con la mejor atención a nuestros clientes. 

- Llegar a nuevos constructores, con la finalidad de ofertar nuestros productos a 
mejores precios, con atención, calidad, agilidad y soporte ¡écnico. 

- Revisar peródicamente nuestra política de prectos, para ser más competitivos en el 
mercado, y u la vez mejorar la rentabilidad negociando un mejor procto cn muestras 
adquisiciones.   

- > Publicar nuestra empresa y sus productos en ferias y expostctones. 

ASUNTOS ADMINISTRATIVOS 

La administración de la compañía ha cumplido con normas legales, socitarias y etarutos 
de conformidad u la ley vigente. También ha procedido con lo cxigido por la 
Sapenmiendencia de Compañías, con la finalidad de presentar sus Estados Financieros de 
conformidad a Normas Intemacionales de Información Financiera NIIFS, por tano 
nuestros balances e presentan bajo esta nueva normativa. 
Agradezco a todos los funcionarios y empleados que hacen de COMENALCO, una 
“empresa seria, dinámica, con fines y propóstos bien definidos, clementos posltivos que lo 
están llevando a un crecimiento y posicionamiento satisfactorio dentro del mercado 
“comercial dela Provincia de Pichincha. 

   


