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Sefiores socios, en mi calidad de Gerente de la Compaiiia Andi Comercio,
Consuma Cia. Ltda. Conforme lo establecido en los estatutos s s, cumplo con
informar sobre las gestiones realizadas durante el ejercicio econér@ del afio 2006.

Situacién de la empresa

Considero que el afio 2006 fue un afio de consolidacién para todos los que formamos
Consuma. La empresa importé 20 contenedores logrando codificar nuestros productos
en las cadenas de autoservicios mas importantes del pais.

Respecto al cumplimiento de la administracién y a las disposiciones de la Junta
General, éstas se han ejecutado con responsabilidad y agilidad conforme a las
resoluciones adoptadas en las sesiones de Directorio de la compaiiia.

1. El primer trimestre del afio 2006 existié problemas de liquidez originados por
facturas pendientes de pago a nuestro proveedor Guatemalan Candies de
importaciones de finales del afio 2005 por aproximadamente $ 67.490,13.

2. El total de compras al exterior en el afio 2006 fue de $ 438.022,28 en relacién al
afio 2005, compras por $ 337.053,95 que representa un incremento del 29.96%.

3. Hemos tenido inconvenientes con nuestras importaciones, debido a problemas
externos, tales como el transporte maritimo, lo cual ha retrasado entregas a
clientes y por ende baja en ventas.

4. Finalmente nuestro proveedor Guandy ha tenido problemas de producciéon y
control de calidad en sus productos, lo cual se manifestd personalmente en
reunién mantenida con el Gerente General de esta empresa y se ofrecié mejorar
en estos temas.

Estos inconvenientes han incidido en el cumplimiento de los objetivos trazados el afio
pasado.

Situacion Financiera aiio 2006

Las ventas netas efectuadas durante el periodo 2006 ascienden a $§ 966.975,07 en
relacién al afio 2005 tenemos un incremento del 58%.

Los productos Guandy, generaron ventas brutas por $ 894.364,49 en relacion al afio
2005 hubo un incremento del 34% en esta linea de productos.

La linea Nuby obtuvo ventas brutas por $ 135.478,09, el afio 2006 ha sido un afio de
consolidacién de la marca y se espera que en el afio 2007 exista un incremento en ventas
del 22%.




Referente al rubro gastos el afio 2006 existi6 un incremento del 98.7% en relacién a los
costos y gastos del afio 2005, entre los principales a mencionar tenemos el transporte de
mercaderias, el rubro de movilizacién y comisién vendedores.

Cabe mencionar que el afio 2006 el rubro otros ingresos por reposiciones del exterior
del proveedor Guandy obtuvo un incremento del 33% en relacién al afio 2005.

Después de validar toda la informacién, es importante destacar que la utilidad bruta
comprendida desde enero a diciembre del afio 2006 fue de $ 39.049,10 en relacién ala
obtenida el afio 2005 de $ 15.897,30 tenemos un incremento del 146%.

Una cuenta a analizar, son las cuentas por cobrar a clientes nacionales que reflejan
ventas a crédito, en el afio 2006 por $ 257.444.28 en relacion al afio 2005 tenemos un
incremento de cartera del 37%. El periodo promedio de recuperacién de cartera es de 92
dias.

El incremento de capital es también parte fundamental para el crecimiento, es visible
que la empresa se encuentra en una etapa de crecimiento y esto demanda reforzar ciertas
dreas de la empresa.

Se espera que para el afio 2007, con el ingreso de nuevas lineas de productos: Guandy

China, Nuby; Nuestra empresa tenga un fuerte crecimiento tanto en imagen como en
resultados para sus accionistas.

Quito 24 de enero, 2006
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