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| 

INFORME ANUAL DE ACTIVIDADES A LA SUPERINTEDENCIA DE COMPAÑIAS 
— AÑO FISCAL 2009 

Objetivo: | 

Describir e informar de la situación y actividades' financieras, económicas y comerciales de 
DINAMASTER COMPAÑÍA LIMITADA en el año fiscal 2009. 

Precedentes: | 
DINAMASTER COMPAÑÍA LIMITADA en el año fiscal 2009 disminuyó en un 44.85% sus 
ventas netas en relación con el año anterior, debido a una contracción en la economía mundial y 
nacional, vinculada con el tema petrolero, de la construcción y financiero. Sin embargo, la 
empresa pudo manejar correctamente la situación; a pesar de las bajas ventas, ya que logró 
generar utilidades para cubrir sus costos y generar excedentes. 

Informe: 
PERDIDAS Y GANANCIAS 
DINAMASTER COMPAÑÍA LIMITADA tiene ventas netas por US$195,887.08 durante el 
año 2009, 

Su costo de ventas es de US$163,404.25 que en relación a las ventas netas representa el 83.42% 
de las mismas. Es decir su Utilidad Bruta en Ventas es del 16.58%. Comparando este indicador 
con el del año 2008, vemos que mientras en el año anterior la política fue vender volúmenes 
grandes de mercadería pero con menor margen, en el año 2009 la empresa maximizó su utilidad 
bruta, ya que el indicativo de 16.58% es superior en 6 puntos al del año fiscal 2008. Los gastos 
de administración y ventas dan como resultado global US$20,541.30, siendo esto el 10.49% de 
las ventas netas. | 

Por otro lado, la utilidad neta del ejercicio después de impuestos, participación trabajadores y 
reserva legal es de US$7,173.78, dando una rentabilidad en relación con las ventas netas del 
3.66%. Comparado este parámetro con el año 2008, vemos que la rentabilidad versus ventas se 

ha mantenido, pese a que en términos absolutos las ventas disminuyeron. 

En este punto, se puede evidenciar la alta flexibilidad que tiene DINAMASTER COMPAÑÍA 
LIMITADA para afrontar a las adversidades de la economía mundial. Esta empresa es muy 
cautelosa a la hora de realizar sus gastos, y asi conseguir buenos resultados. 

BALANCE GENERAL 

Activo.- 
En este año existió liquidez para afrontar negociáciones, debido a inyecciones de capital que 
provienen del socio mayoritario. En el balance se puede apreciar sin embargo, que la mayor 
cantidad de recursos están en cuentas por cobrar, clientes, quienes no tienen un perfil alto de 
incobrabilidad. 
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Dinamaster ha logrado mantener la política de que sus clientes y la cartera de los mismos tengan 
el riesgo mínimo en cobro, siendo el promedio de pago 60 días, como en años anteriores. 

El activo fijo no se ha incrementado, ya que la política actual es la de mantener lo menos 
. . ., . . ! . . 

posible de inversión en activos fijos, ya que esta empresa no ha incursionado por el momento en 
la producción sino más bien en el área comercial. 

Pasivo.- , 
Este es el primer año en que la empresa solicitó un préstamo bancario, sin embargo fue 
cancelado a mediados de período 2009, debido a los altos costos financieros, los cuales no 

podían ser absorbidos por el bajo movimiento comercial que se experimentó. 

Adicionalmente se mantienen préstamos que los socios brindan en mejores condiciones a la 
Empresa para que continúe normalmente con sus actividades. 

Se mantienen proveedores que nos otorgan créditos de hasta 30 días, con lo que se puede 
solventar ciertos negocios con mayor facilidad. 

No existe pasivo a largo plazo ni contingente. 

Patrimonio.- 
El capital social no ha sido incrementado. Las utilidades del 2008 fueron repartidas a los socios 

en el año 2009 en su totalidad. 

La Compañía mantuvo la nómina de socios tal como se constituyó. 

Conclusión y proyecciones: | 

A pesar de no haberse cumplido con las expectativas planteadas para el año 2009 en relación al 
volumen de ventas, los socios y el personal no están desanimados en lograr un crecimiento 
estable en el futuro a corto y mediano plazo. Es evidente que DINAMASTER CÍA. LTDA. 
necesita ampliar sus ventas pero siempre manteniéndose cautelosos y proactivos en situaciones 
adversas en crisis económicas a nivel mundial. En leste momento la decisión es mantenerse 
austeros de gastos o inversión innecesaria que podrían colocar a la empresa en un riesgo 
innecesario, por lo que se conservan las mismas estructuras internas de la compañía. 
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