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Informe de Gerercio—

1. GENERALIDADES

Agradezco de antemano la colaboracion de los socios y la confianza depositada en
mi persona para la direccion de la compafiia y en virtud de ello mediante este
informe expongo un analisis general del desenvolvimiento de CABLES Y
ESTROBOS CIA. LTDA. durante el afio 2006.

2. ANALISIS GENERAL DE LA GESTION (SITUACION ACTUAL)

2.1 AREA ADMINISTRATIVA
TECNOLOGIA
El area financiera se ha desenvuelta bajo el sistema contable MYCROSYSTEM

adecuado de acuerdo a las necesidades de la compaiiia que ha permitido una
estabilidad en el manejo de la informacién y resultados.

2.2 AREA DE COMERCIALIZACION
MANEJO DE INVENTARIOS

El manejo de inventarios se lo realiza a través del sistema contable automatizado y
en forma manual a través de Kardex.

PRODUCTOS Y SERVICIOS

En el afio 2007 se increment6 la produccion de fajas de nylon y se optimizé los
procesos de produccion adoptados anteriormente.

3. ANALISIS FINANCIERO:

SITUACION DE LOS ACTIVOS
v Se refleja un incremento de activos en relacién al afio 2005 de $ 10.771,54

producto de la buena rotacion de los inventarios y en consecuencia
incremento de las cuentas por cobrar.

SITUACION DE LOS PASIVOS
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v' En este afio el capital de trabajo ha sido auto financiado por el movimiento y
resultado del negocio propiamente,

SITUACION DEL PATRIMONIO

v' El patrimonio se ha incrementado en $ 8.547,08 reflejado principalmente en
la cuenta de resultados del ejercicio

SITUACION DE LAS CUENTAS DE RESULTADOS
v" El resultado econémico del ejercicio ha incrementado en relacion al afio
2005 en $ 14.001,45 originado por el mejor desenvolvimiento del negocio.
4. VISION, MISION Y OBJETIVOS ANO 2007

VISION

v Nuestra visién es la de convertirnos en la empresa lider en el Ecuador en
la produccion de fajas de nylon que cumplan con los estandares de
calidad exigidos por el mercado ecuatoriano.

MISION

v" Nuestra mision es la de satisfacer a nuestros clientes en nuestras
diversas lineas de productos y servicios.

OBJETIVOS PARA EL ANO 2007
v Optimizar el nivel de ventas y producciéon basado en ampliacion del
mercado y precios estables que permitan competitividad.

v Implementacién de nuevas técnicas o recurso humano en el area de
ventas que permita [a mejor promaocién del producto.

v Reduccion de costos operacionales de acuerdo a la entrega de
resultados mensuales que permitan comparar resultados.

v Realizar contactos directos con fabricantes para la adquisicion de
materiales comprados en forma local.

v" Implementacién de un manual de procedimientos que permita el mejor
desenvolvimiento de las actividades.
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v Implementacién de mejor tecnologia en el area de bodega.

FUENTE DE DATOS: E! presente reporte ha sido elaborado en base a estados financieros de la compafiia.




