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A los señores accionistas 

AS CAR STYLING S.A. 

En cumplimiento a las disposiciones legales vigentes, me permito presentar el 

siguiente informe por la gestión llevada a cabo por esta administración durante el 

año 2005: 

1. Se logró incrementar las ventas en el 27% respecto al año anterior, aunque 

en valores absolutos no llegamos a las expectativas deseadas, considero 

que estamos haciendo buenos esfuerzos para mantener y reclutar nuevos 

clientes. Nuestras ventas netas llegaron a US$ 65,188. 

. En cuanto a los gastos, llegaron a la suma de US$ 69,969 y es evidente que 

son superiores a los ingresos, esto se debe a que aún no llegamos al punto 

de equilibrio y los costos fijos, no permiten reportar utilidades. 

. Debido a que no se logró las ventas esperadas, se mantiene un alto stock 

de mercaderías, que a diciembre 31 del 2005 llegaron a US$ 78,776. Era 

nuestra expectativa, cerrar el año con no más del 50% del inventario 

existente. 

. Las cuentas por cobrar las mantenemos en niveles que nos permiten una 

buena recuperación. El saldo reportado al 31 de diciembre fue de US$ 

11,334. 

. Para mantener y desarrollar la operación recurrimos a un crédito del 

exterior por US$ 71,238, que se encuentra registrado en el Banco Central 

del Ecuador. El crédito fue otorgado con 5 meses de gracia más 12 meses 

de plazo, con una tasa del 15% o la que defina el Banco Central del 

Ecuador. 

Hemos cumplido con todas las disposiciones tributarias, legales y las 

derivadas de la relación laboral con nuestros vendedores. 

 



Estamos dispuestos a continuar con el esfuerzo y decisión de crecer con la 

Empresa y el negocio, tenemos un difícil competidor, que son los productos 

chinos de pésima calidad pero con precios que emocionan al comprador medio- 

bajo, que son el mayor número. 

Estamos participando en ferias relacionadas con el sector del automóvil para 

divulgar nuestros productos y sus ventajas, tanto en Guayaquil como en Quito. La 

reacción de las personas que han visitado nuestros stands ha sido muy favorable. 

Hay que esperar la respuesta final que esperamos se traduzca en compras. 

Gracias por vuestra confianza y paciencia y espero contar con vuestro apoyo para 

continuar con nuestra Empresa en Ecuador. 

  

Presidente 

Quito, 13 de marzo del 2006 

 


