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INFORME DE GERENTE 

Quito, DM. 22 de enero del 2010 

SEÑORES ACCIONISTAS 
IMPORTADORA YEVILL S.A. 
Ciudad.- 

Me dirijo a ustedes para poner a su consideración el informe anual de actividades de 
IMPORTADORA YEVILL S.A., correspondiente al ejercicio del 2009, conforme lo 

dispuesto en la Ley de Compañías y en concordancia al Art. 33, Num.4 de los estatutos 

sociales de la compañía. 

El estado económico de la empresa se apreciará claramente con el estudio de los 
Balances General y de Pérdidas y Ganancias del año 2.009, ya que ellos reflejan todo el 
movimiento económico financiero del referido periodo. Recomiendo consideren aspectos 
fundamentales que han afectado substancialmente a las actividades de importación y 

comercialización de la Compañía y consecuentemente al giro normal del negocio, como 
fueron las decisiones tomadas por el actual gobierno, tendientes a recuperar la balanza 

de pagos del país durante el primer trimestre del año 2008; las cláusulas de salvaguardia, 
el castigo de diez dólares por par de zapatos, el incremento de aranceles han afectado 
directamente a nuestra actividad de importación de calzado, resultando imposible y 

prohibitivo todo lo señalado para continuar importando. En el orden interno les invito a 
considerar la difícil situación económica se encuentra atravesando el país y los niveles 
históricos de desempleo que lamentablemente redundan en la capacidad de compra de 
los ciudadanos. 

» ASPECTOS ADMINISTRATIVOS: 
La compañía para el cumplimiento de los objetivos propuestos y desarrollo de las 
Operaciones administrativas y financieras durante el año 2009, tuvo como órgano 

superior de decisión la Junta General de Accionistas, se dio cumplimiento con las 

disposiciones de la misma y las normas legales vigentes. 
Las Juntas Generales de Accionistas se realizaron de conformidad con las 
disposiciones de los estatutos vigentes. 

+ ASPECTOS FINANCIEROS: 
En el presente año, no se realizo ninguna importación, únicamente compras limitadas 
a fabricas nacionales, las que lamentablemente no se encontraron preparadas para 

atender la demanda y menos en lo que a diseño y moda de calzado se refiere. La 
producción nacional se debate en la informalidad, falta de seriedad y cumplimiento en 

la entrega de producto lo que ocasiono el colapso de nuestra actividad. Las compras 

que se realizaron fueron con el con el escaso apoyo financiero de los 

siguientes bancos: Banco del Pichincha con operaciones puntuales de sobregiro y 
Banco MM Jaramillo Arteaga con un una Línea de Crédito de $20.000,00; recursos 
que permitieron realizar las pocas compras nacionales y un poco de mercadería a 
importadores, proveedores que continuaron liquidando sus stocks.



IMITAR 
Calidad - Comodidad - Economía e. 

  

Al analizar el Estado de Perdidas y Ganancias nos permite observar que en el año 
2009, disminuyeron los gastos aproximadamente en un 47.45%, las ventas 
disminuyeron aproximadamente en un 50.35%, lo cual nos permite establecer una 
perdida del ejercicio de $2704.01 (dos mil setecientos cuatro 01/100 USD). La perdida 
se produce por las restricciones que el gobierno decidió poner a las importaciones, y, 
por lo que la producción nacional no tiene una buena producción en diseños, tipo, 
variedad y calidad de sus productos. 

El resultado del presente ejercicio nos permite ver claramente que nuestra actividad 

de importación y comercialización de calzado termino y que debemos iniciar un 
proceso de liquidación, cancelación de la CIA, cumplir con nuestros proveedores e 

Instituciones que permitieron su funcionamiento y ver la posibilidad de ofertar y 
ponerle a la venta. 

Con los resultados de los estados financieros cortados al 31 de Diciembre del 2009, 
se demuestra que la empresa cumplió con las obligaciones que la ley establece. 

RECOMENDACIONES A LA JUNTA GENERAL CON RESPECTO A POLÍTICAS Y 
ESTRATEGIAS PARA EL SIGUIENTE EJERCICIO ECONÓMICO. 

POLÍTICAS 

Terminar la actividad de importación y comercialización de calzado, por lo prohibitivo 
de importar, lamentablente con las fábricas nacionales no se puede trabajar hasta que 
éstas dispongan de una infraestructura industrial adecuada y con tecnología que les 

permita desarrollar diseños, modelos, propios de la exigencia normal en el mercado. 

ESTRATEGIAS 

Terminar de vender o rematar el escaso stock de mercadería importada disponemos 
la misma que se encuentra destallada (cajas incompletas, tallas incompletas), para 

cancelar a nuestros proveedores. Con éstas acciones precautelar nuestro buen 
nombre. 

Cumplido lo anterior, poner al día a la compañía en lo que ha cancelación se refiere en 
todas las Instituciones vinculadas que propiciaron su funcionamiento. 

       

   

    

Una vez puestá al/día, realizar gestión para vender a la Cía. Importadora Yevill S.A.. 

( ? 

Atentamente, 

IMPORTADORA YEVILL S.A. 

Crni. E.ME (s.p) Rodrigo Yépez Villarreal 
PRESIDENTE EJECUTIVO


