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Flafo 2067 ha sido un afie 20 que la Empresa Autorepuestos GABASA (lia
Lida ha miciade una nueva tapa de cracimiento, ya que hemos conseguido
un mercado cautive, graclas a sus preciox ¥ la garantia d2 sus rzpuestos,
Consideramos que ha sido un afo en que hemos preferide dar servicio a
nusstros chentes antes que el lograr rendimientos mayores, con el fin de
consegir chentes fizles; los mismos, que al momeanto no se ha himitade 2
nersonas naturales sine tambign a empresas pequefias, medianas y grandes; lo
que consideramos un é¥ito °p =ste afio y que se verd proyectado en el
proxime.

Nuestras obligaciones para cen las instituclonss financieras se ’1a visto
reducido a pesar de qu

e hemos reahzado mportacienss de rﬂpu=stos, las
mismas que seran retemadas en el proximo afio 2008, con el.fmi de dar un
servicio con valor agregade qus incluye precio y calidad.

En Autorepuestes GABASA Cia. Ltda, conciente de la competencia que
xtt. en lo referents a vonta de repuestos automotrices al por mayer y menor
ha preferido mantener una mayor rotacién de inventario con ¢l fin de esto
retribuya el margen de utilidad de sus ventas. Es decir, preferimos vender més
aunque ello no represente utilidades mayores. Ha significado inversién y
gastc en elemento humano para la atencién a los clientes, pero un mcrem"'ento
significativo ds sus ventas. R
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Los proveedores han demostrado una confianza a Autorepuestos GABASA
Cia. Ltda, permitiéndonos plazos de hasta 150 dias para el pago de
adquisicién de repuestos, es por ello que nuestra liquidez asi como también
nuestras obligaciones a corto plazo se han visto en ascenso, dindonos una
imagen a nivel financiero muy rentable; esto se ha logrado ~gr'ac‘ia's al
cumplimiento puntual y organizado de nuestros compromisos con los
proveedores.
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Hemos mnovado un nueve servicie de atencion al chiente d2 puerta a puerta, lo
que nos ha significado una mversion en vehiculos, permitidndones el Hlevar el
repueste al lugar v 2 la pervona que lo requiera, s bren 29 cierto que tuvo un
costn para fa Empresa pero a su vez represento un meremento de ventas, por el
servicte aerreade 2 la venta convencional que s omantiene 2n el ‘mercado

nactonal

smo afto con la definicien de una politica
Aconamigs, !3}30;91 v gocial mas clary nermi 1ra que ge pueg da ahrir méx fupn{

S Consideramos que - el pros

dotrabaje o que sienificard wna mayor ~*~tﬂnl dad pais y con ello un
moremente d2] mercade copsumidor, asprames que esto s2 produzca y
permita lograr un mayor .,,en»e{icw al final de! periodo.

Atentamente,
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