INFORME DE GERENCIA DE SEMIDOR S.A. PARA LA JUNTA DE
ACCIONISTAS

En cumplimiente a las expresas disposicicnes de la Ley de Companias ¥ los
Estatutos Sociales de la Empresa, presento a consideracion de los sefiores
accionistas el presente informe al Ejercicio Econdmico 2017.

Comentarios generales.-

Durante el afno 2017 la empresa Semidor Cia. Ltda. cerrd el ano con ventas por
USD. 1'425.544, lo cual representa una caida del 22% de las vertas con respecto
al ano 20186.

Burante el 2017, la empresa ha procurado definir de mejor manera 4 lineas
especificas de negocio; productos bioldgicoes, agroguimicos, semiltas y sistemas
e riego. Estas lineas ofrecen insurnos para diferentes sistemas productives y
para eslabones especificos dentro de ias diferentes cadenas de valor, con lo cual
se busca diversificar l0s ingresos y disminuir 1a dependencia a un producto o
cultivo.

La linea de productos bialdgicos sigue siendo la mas importante en cuanto a
porcentaje de ventas, representando el 61% de las ventas totales de la empresa.
Dentro de esta linea, el acaricida biolégico BTB representa el 95% de las vertas
con un monte cercano a los USD 800.000. A pesar de las excelentes
caracteristicas del productn, la excesiva dependencia ha provocado gue una
caida en las ventas de BTB genere una brusca caida en las ventas de Ia
empresa. Es importante mencionar que en el future se buscara disminuir esta
tiependencia procurandg potencializar las ventas de Bactofit y de introducir
nuevos productos en el mercado.

El segundo rubre con el 113 de las ventas son 105 aceesorios y cinas de riego.
En esta linea, las ventas se reducen hasicamente a cintas GoldenTree de 15 y
20 cm que representan €l 95% de! total vendido en este segmento. Dentro de
este rubro, tambien se vueive necesario explorar nuevos productos y niches de
mercado para potencializar de mejor manera {a reiacidn de exclusividad que
mantenemas con nuestro proveedor, Si bien el negocio del rigge en &l pais &s
muy reducido y competitivo, crec que tenemos suficiente variedad de productos
como para incursionar con éxito en nichos de mercado especificos.

La tercera linea de negocios representa la venta de semiilas con el 10% del total
vendide. De igual manera, dentro de esta linea también la empresa tiene una
marcada dependencia a la venta de la variedad Nesmonetta que representa el
68% del total de ventas en este segmento, par lo que también sg vuelve
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