
Quito, 19 de marzo 2008 

     
INORME DEL GERENTE AÑO L007 

Dando Cumplimiento con los estatutos y reglamento de la compañía, tengo”a 
informarles señores socios sobre las actividades desarrolladas dentro del período 2007 y 
su correspondiente balance. 

He cumplido con los objetivos propuestos según consta en los estatutos de la compañía, 
tratando de dar una mejor atención y servicio a nuestros clientes a nivel nacional. 

Conservando el mercado en las Ciudades de Quito, Guayaquil, Cuenca y Machala. Se 

firmaron contratos con varias empresas dentro y fuera del distrito metropolitano de Quito 
entre ellas la empresa Rivadeneira Barriga ARQ. S.A. En la fundición del piso industrial 

para el centro de distribución Nestle en la Ciudad de Cayambe, Impacsa pisos 
industriales para la tercera etapa del Centro Comercial El Recreo, en Calacalí 

construcción de galpones para la Planta Gráfica con el Ing. Cristian Calderón y 
continuamos con nuestros clientes frecuentes como son: Supermercados la Favorita, 

Naranjo Ordoñez, Semaica. 

Se ha trabajado con nómina de personal capacitado y experiencia en el ramo de la 
construcción para poder cumplir con nuestros contratos y el adecuado funcionamiento de 

la empresa. 

El monto de ventas alcanzado en el período asciende $720.794.01 dólares ingresos que 

permitieron cubrir con todos los costos y gastos del período, el valor de costos y gastos 

asciende a $675.225.13 dejando una utilidad del ejercicio después de participación 
trabajadores e impuestos a la renta por el valor de $29.050.16; se procede a realizar la 

provisión de reserva legal quedando una utilidad líquida de $27.597,65, 

Las ventas con relación al año anterior crecieron en un 11,61% . Con la satisfacción de 

haber cumplido con todos nuestros clientes, proveedores y obligaciones con todas las 
instituciones financieras y de control. 

La utilidad neta luego de las respectivas provisiones de Ley, se procederá a distribuir; de 
igual forma la participación de las utilidades que corresponde a los trabajadores. 

La perspectiva es de incrementar las ventas y ampliar la línea con la producción de 

hormigón en cuanto contamos con la experiencia, maquinaria, infraestructura y personal 
capacitado para dar un mejor servicio y atención a nuestros clientes. 

 



Los estados financieros se encuentran a disposición de los señores socios, reflejan 
razonablemente la situación de la empresa, y se encuentran preparados de acuerdo a los 

principios de contabilidad generalmente aceptados. 

Agradezco a los señores socios la oportunidad brindada, y espero cumplir con todas las 

expectativas depositadas en mi gestión. 

      Atentamente, 

    
  
 


