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Señor
Marcos Malo Acosta
Presidente del Directorio
Quito Motors SACI
Ciudad

Informe del Gerente 2012

Señor Gerente

El presente informe que por su miennedio someto a consideración del Directano y de
la Junta de Acciomstas, corresponde a les operaciones desarrolladas porla empresa
durante el período, 1% de enero al 31 de diciembre del 2012 e incluye el Estado de
Resultados por dicho periodo

Exste restricción en las Importaciones, sin embargo Ford tuvo un crecimiento con
participación de mercado

Entre las prmoipales marcas se destacan General Motors que poses el 45,3% de
participacion en el mercado seguido por Hyundas con el 10,19%,Ka con e8,4%, Nissan
5,1%, Toyota con el 4,8% y con Mazda 4,2%

EJ líder del mercado, General Motors ha bajado sus ventas en 7,2% de 59,2 mil
unidades en el 2041 a 54,9 mil unidades durante el 2012 Hyundar ha bajado la venta
de 14.9 ml unidades a 12,3 mil unidades, Kie ha bajado de 120 mil a 10,1 mi
unidades,Nissan ha bajado de 10,1 mil a 7 tmunidades Mazda ha bajado de 8,0 mul
unidades a 5,1 mil unidedes

La participación de Ford en Ecuador ha subido del 3.2% a 3 4%, de lo cual Quito Motors
ftena el 2 4 % del mercado nacional, 0,2% masque el año el año antenor

Durante el 2012 Quito Motors vendio 2919 unidades Ford Nuestro producto mejor
vendido fue la F-150 con * 236 unidades, seguido por Escape con 738 unidades, Edge
con 379 unidades Explorer con 359 unidades, Ranger con 146 unidades y Expediton
con 67 unidades,

A nivel de ventas al detal durante el 2012, Quito Motors SACI en la Sierra tene una
participación de 71 1% del total de veioulos Ford frente a Orgu, el concesionano de
Ford en la Costa, que tenen el 28 9% de partiapacion con 1 188 unidades vendidas

El área de servicios de post-venta tuvo un año razonable En el área de repuestos las
ventas han bajado en un 4% con un total de US$ 8.603 my dólares En el área de
servicios la facturación ha mejorado en un 8 7% con un totel de US$ 3 528 mul dolares

Entretanto, la Administración ha dado fel cumplimiento a todaslas disposiciones del
Drrectono y de la Junta General de Acolonistas, conforme mandanla ley y los estatutos$
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No se han producido hechos extraordianos durante el ejercigo en el ámbito
administrativo

A contnuacion destacamos los prnaipales mndicadores de las operacionss realizadas
durante el 2012 en miles de dólares de los Estados Unidos de América y porcentajes

2042

Unidades Ford vendidas 2.919
Ventasnetas 158.958
Utitoad bruta 23113
Gastos operacionales (10 188)
Utilidad operacional 12.924
Mov Financiero neto y otros (2584)
Utlidad después de 5865
Parbospación e Impuestos

2011

3,017
122 746
19801
(9601)
10.000
(6.458)
1174

% vanación

3%

+30%
+18%

5%

+28%

58%

+405%

Durante 2012 se adquineron terrenos en Riobambay Santo Domingo de los Tsáchilas
Esta expansión nos ha permitido crecer en nuestra presencia en estas zonas como lo
demuestra el siguiente cuadro
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Junto con esta expansión el área de post venta también ha crecido ha sido nuestra
intención de dotar a nuestros cientes de toda la tecnología y experiencia que tenemos
a su beneficio, en cada una de estas ciudades se han montado talleres con toda la
mfrasstruclura necesarta

La inversión total realizada en los últimos cinco años sobrepasan los US$8 O miltones
Cabe resaltar que todas fas inversiones que se han reabizago han sido hechas con
recursospropios de la Compañra

Para el año 2013. los resultados van a depender de fa disponibildad de producto Este
año tenemos un Ford Edge a precio competwo Tambien una Ford Ranger de
Argentinay recuperamos la distribucion de Ecosport de Brazil Tenemos el Focus en el
segmento de pasajeros y más tarde en el año el Fusion Estos modelos van a
complementar el rango de producto que tenemos actualmente, espeufiamente la E 150
con nuevas especificaciones y esperemos obtener una mejor participación en el
mercado

Por úllimo, agradezco la confianza constante brindada a los directivos, ejecutivos y
equipo de personas detrás de la empresa que con su esfuerzo y dedicación al Chente
han obtenido los resultados hoy presentados

Muy stentanren!

Gerelé General
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