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ACTA DE SESION DE SOCIOS 

En la ciudad de Quito a los 25 días del mes de Marzo del 2011 en las oficinas ubicadas en la 

Pérez Guerrero Oe3-47 y Versalles siendo las 17H50 se instala la reunión de socios de Dental 

Cerda A. Cía. Ltda. Contando con la presencia del ciento por ciento de socios siendo así: 

a.- Sr. José Manuel Cerda Campos, con una participación del 60%. 

b.- Sra. Cecilia Altamirano Escobar con una aportación del 30%. 

c.- ing. Byron Santiago Cerda Altamirano con una aportación del 10%. 

Se procede a nombrar a la accionista Sra. Cecilia Altamirano Escobar para que ejerza las 

funciones de secretaria, pedido que es aceptado y de manera inmediata se procede a dar 

lectura de la convocatoria, la misma que tiene fecha 4 de Marzo del 2011 y consta de los 

siguientes puntos : 

A.- Entrega de Estado de situación y movimiento Económico del ejercicio 2010 

B.- Análisis del Estado de Resultados y la utilidad obtenida 

C.-Créditos obtenidos a nivel personal 

D.- Asuntos Varios. 

Leída y aprobado el orden de día pide la palabra el socio José Cerda quien ejerce las funciones 

de Gerente Genera! y Representante Legal y hace conocer: 

Señores socios como ustedes pueden apreciar en el cuadro que poseen existe en la cuenta de 

ingresos (ventas) se ha tratado de mantener un a estabilidad, a pesar no tener ventas al 

Estado Ecuatoriano, razones muy especiales, no estamos calificados como para participar en 

COMPRAS PUBLICAS, he tratado de mejorar nuestros resultados, pero existe una Mi 

competencia muy desleal, no podemos competir con los precios de otros distribuidores, ya: 95 a 

que nuestros productos son de calidad y damos garantías reales, lo que no-ocurra Eon” 

competencia, a IGNEO NN 
o $ 

En lo relacionado a créditos, se obtuvo mediante tarjetas de crédito, 

cuotas mensuales. 

Asuntos varios 

En punto el socio Byron Cerda Altamirano, pide que la administración, busque la manera 

de incrementar clientes, y que una las formas sería, incentivar a los vendedores, hacer 

promociones , crear descuentos especiales, sacrificar un poco el margen de utilidad, o realizar 

publicidad por televisión, prensa ola radio, o algún otro medio, pero lo importante en 

hacerse conocer en el público. , pide la palabra el señor José Cerda y se compromete a 

buscar los medios mas adecuados para obtener nuevos clientes, por lo que pide se le 

concedan todas las facultados para realizar una campaña agresivo y obtener mas ventas. 
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Se pide a los concurrente hacer conocer alguna inquietud o pregunta, al no existir pregunta 

alguna, 

El señor José Cerda, solicita un receso de 30 minutos, para que la señora secretaria realice 

al acta a limpio, pedido que es aceptado, y se levanta sesión siendo las 19,,00 horas. 

Reinstalación de la sesión, siendo las 19, horas con cuarenta minutos, el señor Jose Cerda 

Campos, como Representante de la Cia, reinstala la sesión y solicita a secretaría se de 

lectura a todo lo tratado en la reunión, la señora secretaria, lee todo el contenido de tas 

deliberaciones de la sesión y pone en consideración de los asistentes, al termino de la misma 

el Acta es aprobada en totalidad. 

Siendo las 20 horas se procede a la clausura de la reunión. 
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