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SOLUCIONES PARA PYMES
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Se ha continuado con Ios chen aturales y entes juridicos del

afio anterior, salvo dos clientes; José Berra y Cetcus, el primero a recurrido a
contratar los servicios de un ex funcionario de Liderart cuyo costo es menor al que
representa nuestra empresa, y el @agmdo no acepta las limitaciones de tiempo que
una de las ejecutivas tiene a pesar de gue un ochenta por ciento le dedica a esta
empresa, conwrtlendo a este pmyecto en un bemﬁ muy pequefio a la empresa




Llolerart

CSOLUCIONES PARA PYMES

» 1.2.

-Hasta el momenm ios monms adeudados

Por otro lado se han incrementado cuentas que consideramos importantes para ¢l
crecimiento de la empresa, como es el €aso dela empresa de ‘carga Femke Fresh
Fly. « ,
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En total este valor bordea los 13,600USD, por lo que no me parece una Unica
solucion el financiarlo todo a travéz de un préstamo, mientras en cartera tenemos
alrededor de 16,000USD. ~ : ‘
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4. PREVISIONES PARA EL ANO 2
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Lo fundamental en este penodo
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Considero importante el que Sus SOCk mwhlcren un poco mas en la gestion de
Liderart, sea aportando con’ ﬁieas nuevas, ‘buscando nuevos clientes, que busquen
el crecimiento de la empresa. ) .
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