
pon 
Estimados Sotios: 

Agradezco la puntual asistencia a la convocatoria de Bíoacero Cía. Ltda. para celebrar 
nuestra Junta Anual, con la finalidad de conocer y aprobar los Estados Financieros y de 
Resultados correspondientes al ejercicio económico del 2.006. 

En el año terminado, hemos trabajado duramente y hemos logrado facturar un valor 
total de $ 290.000.00, valor que casi duplica al del año 2.005, en que facturamos obras 
terminadas por un total de $ 152.000.00. 

Los rendimientos, sin embargo, no guardan esa misma proporción debido al alto costo 
de las materias primas, especialmente el del hierro, cemento, transporte y otros 
materiales cuyo precio ha subido en un 30, 35 y 40 por ciento, con relación al año 
2.0053. 

La competencia es muy fuerte. Las empresas que trabajan en nuestra línea disponen de 
grandes recursos y sus adquisiciones de materias primas, por el volumen de sus 
compras, se benefician de importantes descuentos. 

Bioacero, para no salir del mercado, se ha visto obligada a reducir sus costos sin 

perjudicar la calidad de su servicio y sacrificar su margen de rendimiento 

Adicionalmente, como es de conocimiento de ustedes, nuestros clientes de Cayambe, 

Lasso y Latacunga, se hallan saturados. 

Para nivelar esta baja de demandas, Bíoacero, ha logrado abrir mercado en las 
Provincias de Manabí y El Oro, con obras relativamente pequeñas, con precios de 
promoción y que por su distancia, el precio de transporte, también ha afectado nuestro 
margen de ganancia. 

Por otro lado, nos hemos visto obligados a cumplir, con seriedad, nuestro compromiso 
de garantía y en tres invernaderos, hemos realizado reparaciones sin costo alguno para 
nuestros clientes. 

Como consecuencia de todo esto, la utilidad que habiamos esperado no se ha 
cristalizado, y hemos cerrado el ejercicio con una utilidad de 6.705,41 que representa, 
apenas el 2,31 % del valor facturado. 

Sin embargo, si relacionamos este rendimiento con el valor del Capital, aportes para 
futuras capitalizaciones y los préstamos de los socios a la Compañía, el rendimiento es 
del 6.63%, porcentaje que tampoco es muy satisfactorio, pero que se encuentra dentro 
del promedio de rendimiento aceptable a una gestión empresarial. 

Para el año 2.007, hemos planificado un programa de visitas a potenciales clientes de la 
Costa y Oriente ecuatorianos con la finalidad de expandir nuestro campo de acción y, a 
más de mantener y aumentar nuestro prestigio e ingresoen el mercado, obtener mejores 

resultados. 
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Gracias por su atención. 7 0 oa o 
Quito, a 9 de Marzo del 2.007. / . o 
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