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INFORME DE GERENCIA 

A los Socios de: 

Cardental Ecuador Cía. Ltda. 

En mi calidad de Gerente General de la Compañía y en cumplimiento al artículo 
vigésimo sexto de los estatutos de la Compañía y en concordancia con la resolución 
No. 92.1.4.3.0013 de la Superintendencia de Compañías, me permito poner a vuestra 
consideración el informe del ejercicio económico de 2010. 

1. Objetivos de la empresa 

La empresa ha cumplido su objetivo de proveer al mercado ecuatoriano de productos 
odontológicos de primera calidad. 

2. Cumplimiento de las disposiciones de los Socios 

He dado fiel cumplimiento a las disposiciones que se han adoptado en las Juntas 
Generales de Socios y las resoluciones emanadas de los organismos de administración 
y control de la Empresa. 

3. Acontecimientos importantes 

Las ventas del 2010 fueron USD 543.694, lo que representa un crecimiento del 21,84% 
con relación al año 2009 en que se vendió USD 446.228. 

El Costo de Ventas del año 2010 se ubico en el 52,39% de la venta; manteniendo el 
margen de contribución en los niveles del año pasado. 

Los demás gastos tuvieron un comportamiento previsible, con un incremento en el 
pago de comisiones por el aumento de ventas. 
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4. Situación financiera 

Durante el año 2010 se obtuvo una utilidad antes de impuestos de USD 32.214,23. Los 
activos son suficientes para mantener la actividad de la empresa. 

5. Destino de las Utilidades 

Por lo expuesto en el punto 4 y en conocimiento de los señores Socios, el resultado 
obtenido en el ejercicio fiscal 2010, me permito recomendar que la utilidad obtenida 
se mantenga como parte del Patrimonio de la empresa, lo que nos permitirá financiar 
las operaciones de inversión de la empresa. 

6. Recomendaciones siguiente ejercicio económico 

En el año 2011 la compañía deberá continuar con su proceso de expansión y 
posicionamiento a lo largo de todo el país, para mantener el prestigio que ha ganado 
durante los últimos años y el fortalecimiento e incremento de ventas. 

Sin otro particular, suscribo el presente informe. 

    

   

  

Dr. Carlos teros Palacios ( 

Quito, 16 de marzo de 2011 
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