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Guayaquil, Marzo 17 del afioc 2003.-
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De mig cmmdu'aclm:w

Estimado sefiores, hogo de - haber concluids el ejercicio Hm:d del - af
calidad de Geremte General y representante legal de la' compufifa Pf
S.A, en cumplimendo  de -expresas normas legales, fan@ a bien " dirigirmeé
gefiores accionista, para hacerles conocer de uma manera clark' y oh]&ﬁvﬂ, {o& &:pen:-ln-s
nrds importaates que  han dewrido en los  camposd’ administrativos, ecgnﬁnﬁpoe,
laborales, finencieros etc. del reepectivo ejercicio.- Este imforme esta eﬁrudu'wdg’ de
acuerdo a lo dispuesto pur la Slperimendmcia de Cun]}mjm- ; e

1.- Objetive social.- la -empresa se ha mantenido ' desde sus mctm e la
actividad de la veata y distribucion deé * productos vitaminicosa - S%mlmq rmg-pd'o ‘los
distnbuidores exclugivos de los productos Amos Vital de Alemma, m cﬂd:l

vez realizando la ampliscién anuvestras actividades, ya gio  nuestra parq:e-c:uvu es
cubrir todo el nwrcadn ecuatoriano y & futuro, el mercado andinG. - O
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2 - Cumplmettn de las resoluciones dé¢ la Juntm Gensral: - Durante toda ‘mi gestion
adminjstrativa, siempre be sido un fiel cumplidor de lss resoluciones gue 'ka forhhdo

vilidamente la junta general- De tl suerte, que mada ha dejado doclm:pll;r&a por
tal concepto.- Si algo Do se mbiere mmphdo tolicito a fos mﬂcrcﬁ smaa Mpgia

conocer para. dar la cerraq:rmd:lmte: axpl:caméu- y
3.- Aspectos. nrlmmmmtwoﬂ econbmicos y laborales.- La emprees que mpramﬁi,' Be
ha mantenido-ed log niveles de competitividad dedtro de  las Onprosas, | tpiv 8o
dedican a esta actividad - Como - sspectos que deben sefialurse poﬂiﬁvshnmtb éa_ el
mantenimiento - de -nuestras actividades comerctales , estamos trabajmdu con’ ,'acieﬂ de
distribucion  a los niveles mas  bajos, esto es, con grupos de aman de casa,
agi como de ofros grupos deventasdrptrertaammta. Na hemos  wvanzmdo
mayormente, tampoco hemos retrocedido, pero’ como dh_ conocen &’ h[hmclén i[ue
" vivié el pais el 2002, fe un verdadero caos, o % ,
la campafia electoral ademmis de ofros factores, of

que las proyecciones de muchas empresas dig¥y
Pensamos vender por encima do los 120 mul délgit

pico de délares, logrando superar apenas al eNdggic)
debo informsr a los eeflores accionistas es qu
concluido, por lo tamto, tememos un poco de capils
En el aspecto econdmico, como toda empresa, ha temdo g problemas | pero los
hemos superado oportunamente, por lo que lo que no hay comentarios mmyores
que realizar.- Tenemos que cubrr ciertas  dewdas con c9mprezas relacionadse,
edperamos que lae coodiciones econdmicas  del pais  mej pars poder amphar
nucstrog negocios v asi obteper los recursos parael  pego gnneﬂm obligeciones -
W
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Finalmente, en la parte laboral tampoco hemos tenido mayores problemas dado
nuestro sistema de ventas a travéd de las amas de casa, quiener: se convierten en
pequefias empresarias sin relacién de dependencia- En cuanto -al personal -que estd
de planta, fes hemos cumphdo total v cabalmente con sus obligaciones laborales,
de tal suerte que no tenemos mayores problemas de esta naturaleza.-

4.- Sifnaciéon financiera -  Nuestra sifuacion al término  del afio amterior, no estuvo
mal, ya que por un lado no hubo destace econémico, en tasto que por. el otro
lado nos ‘han quedado algunosg .valores por .cobrar, lo- que representa una- posicidn
bastante 'jnteresarite sobre todo porque. tememos mas por - ¢obrar que por pagar.-
'Y si analizamos las cifras del estado financiero que se ha eniregade a los socios, se
~ pedrd  ver que fuestro activo corriente es lo suficienternente sélido como para cubrir
fos valores del pasivo comiente -

5.- Destino de las utihidades.- Como lo repito, la sitwacién que vivio el pais en
el 2002, hizo fracasar todos los presupuestos y proveccicnes.- < En npuestro caso, el
resuitado final que obtuvimos que apenas es de $221.57 no representan el esfuerzo
desplegado por esta gerencia para lograr mcrementar sug ventas.- - Sin embargo,
" debo  seffalar que los gastos que se han efectuado, mas bien representan una
inversidn intangible para los proximos . ejercicios, ya que estamos consolidando el
camino para lograr metas a futuro.-  En todo caso, el valor de las utilidades
que resulta de este ejercicio, considero que debe ser mantenido como  utilidades
acumuladas para ,eje:cicinsl futuros. - |

6 Agradecimiento'y Recomendaciones.- Mis agradecimientos a todos y cada uno
de los socios que de una u otra manera me han ayudado a salir adelante
obtener estos buenos resultados, asi  como a las  personas  que directa o
_indirectamente laboran para la empresa, ya que con su vaheso aporte nos ha-permitido
~ salir adelante.- Mix recomendaciones a fodos y cada uno de los que conformamos
PROMANAGER | 5.A. para que sigan brindando todo su apoyo a las iniciativas que
deha tomar esta admimstracién, va-que todas ellas van en beneficio directo de. la
cnmpaﬁia y. por ende de quienes la conforman.-
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" Siﬁ'_ﬁﬁn particitlaij, me suscribo dg ustedes y quedo; .

--r;ﬂ

Aten’tameﬂtf-




