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ADHESIVOS CIA. LTDA. Y 

SU MEJOR EXPERIENCIA EN AUTOADHESIVOS 

INFORME DE GERENCIA 

PERIODO 2007 

En el 2007 Engoma Adhesivos, a cumplido a cabalidad con lo 
esperado, el monto de ventas sobrepaso el millón docientos mil 
dólares. Lo que nos ha permitido incrementar nuestra maquinaria 

con tecnología de punta y diversificando nuestras líneas, que nos 

permitirá captar la mayor parte del mercado nacional ofreciendo un 
producto de excelente calidad. 

Con el incremento de nuestra maquinaria y como es lógico el 
numero de nuestros empleados es mucho mayor a lo del año 
anterior; de igual forma se a capacitado a los mismos para que 
tengan pleno conocimiento de los procesos productivos que se 
mantienen en nuestra empresa. 

Cabe indicar que para el año 2008 la empresa se a puesto como 
meta sobrepasar el millón trescientos mil dólares en ventas, de las 
cuales un 20% serán realizadas en el exterior. 

Engoma va a realizar unos pagos muy importantes al comienzo del 

2008 a sus proveedores reduciendo su carga financiera. Además 
reducirá su monto de operaciones con los bancos desde el inicio del 
2008 buscando ser autosuficiente. 

Al momento se ha cumplido a cabalidad con todas las obligaciones 
tributarias que establecen las leyes y reglamentos emitidos por las 
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Quito, 20 de marzo del 2008 

Señores 

SOCIOS DE ALMACÉN ELÉCTRICO 
ROBALINO ROSERO ALECRO CIA. LTDA. 
Presente. - 

De mi consideración: 

De conformidad con los estatutos de la compañía me permito hacerles conocer el siguiente 
INFORME DE GERENCIA POR EL AÑO 2007, con la finalidad de poner en vuestra 
consideración las actividades desarrolladas durante el ejercicio mencionado: 

e Durante el año 2007 se ha logrado la meta de ventas trazada como política comercial 
de la compañía, habiéndose logrado un incremento neto del 12% respecto al año 
2006. 

e La rentabilidad neta del ejercicio se incrementó en 132% respecto al año 2006, 
indicador financiero que nos revela un manejo eficiente de gastos de la empresa, 
política que se pretende manejar en los mismos niveles, siempre que no se cambie el 
escenario político con nuevas medidas de carácter laboral e impositivo. 

e La solidez de la empresa reflejada por su patrimonio es aceptable y continúa su 
crecimiento, sin embargo se sugiere el reparto de dividendos totales a los socios 
debido a que la compañía cuenta con el patrimonio suficiente para continuar su 
acción operativa y comercial sin tropiezo. 

e Se prevé un crecimiento estimado del 10% en todos los niveles, para lo cual será 
necesario implementar cambios en la gestión comercial y administrativa para 
conseguir el objetivo planteado. 

Es cuanto puedo informar de la gestión a mi cargo, poniéndose los estados financieros a 
su disposición con la finalidad de que los conozcan en detalle y se dignen aprobarlos. 

  

  

Atentamente, 
Á SUPERINTENDENCIA DE CAS, 

DIVISIÓN INFORMÁTICA 

2.1 MAYO 2008 
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