Garinmopoint Cia
Informe del Gerente

A LOS SENORES SOCIOS DE GARINMOPINT:

Como Gerente General Nombrado por el Directorj
Ltda.., empresa constituida a partir del mes de agos
presentar al directorio el presente informe de acti

diciembre del 2006, de acuerdo a lo dispuesto en e
de Compaiiias del Ecuador, y de acuerdo a los Es
noveno, inciso b) que exige al gerente presentar a
meses contados desde la terminacion del ejerci
razonada sobre la situacion de la compaifiia el

compaitia, el balance general y el estado de al cuen

ponga en consideracion la presente memoria razona

ACTIVIDADE

Dentro de las actividades importantes realizadas du
consolidacion de clientes, en lo que se ha puesto én

calidad que nos permita afianzar a nuestros clientes.

vital la puesta en marcha de nuestro sistema en bas
permitido mantener un estandar de calidad y contro
tareas dentro de cada servicio a la vez de implemen
clientes de todas sus cargas por medio de la pagina
En el aspecto de ventas sufrimos una caida importa
se debe ha que el afio anterior el 50% de nuestros i
servicio de logistica de espectéculos cuando este
esta baja se debe a una disminucién de los mismos
mercado. Tuvimos un incremento en los servicios

Ltda.
General

o de la empresa Garinmopoint Cia.
sto de ejercicio 2000, tengo a bien e
vidades, por el periodo de enero a
| articulo 263, inciso N° 4 de la Ley
tatutos de la empresa en su articulo
a Junta General, en el plazo de tres
cio econdmico, una memorizacion
balance general y el estado de la
ta pérdidas y ganancias. Por lo cual
da de las actividades de la empresa.

S

ante este afio ha sido la
asis en mantener un servicio de alta
Para lograr este objetivo ha sido
de procedimientos que nos ha
prolijo de cada una de nuestras
r un control visual para nuestros
EB de la empresa.
te con relacion al afio pasado, esto
gresos fueron por la realizacion de
o solo tuvimos el 5%, aclarando que
no por perdida nuestra en de
ormales de un 18 % con relacion al

2005, que en caso de que el mercado de espectaculos se hubiera mantenido estable

hubiéramos alcanzado sin ningtin problema nuestro
Unos de los aspectos importantes conseguidos es la
Maritima con Nipdn Express, de esta manera tendr
oportunidades para sacar nuevos negocios y comple
logistica en todas las areas.

BALANCE GENERAL Y DE RESULTADOS

Los estados de cuenta para este afio presentan una pe
principal es la analizada anteriormente, la perdida hy

acciones en la reduccion del gasto, a pesar ae la re

objetivos planteados.
irma de contrato de representacion
mos mejores y mayores

tariamos asi nuestro servicio de

dﬁcmon, el St
su mayor porcentaje en el personal, buscamos la mapera de no r&alizar desp1

hemos mantenido sin tener que recurrir a préstamos

mayor forma nuestro déficit. La empresa se ha mantenido gracias a\g

entregado por los socios, y el no desembolso de las

utilidades del afio-pasado.




PROYECCION ANO 2007

Al ver nuestra realidad y grado de dependencia en

el de los espectaculos, este proximo afio seremos m

n mercado totalmente volatil como
uy cuidadosos con nuestro

y

presupuesto, manteniendo un gasto estable, e incrementando nuestra productividad

dentro de los servicios comunes esperamos tener ur

crecimiento del 20% sobre este

marcado. En caso de que el mercado de los espectaculos se incremente este afio, no

servira para proyecciones futuras.

Nuestro objetivo este afio es conocer mayormente el mercado de las importaciones
sobre todo el aéreo el cual deja mejores réditos, esto se realizara sin descuidar el
Mercado Maritimo tomando en cuenta que logram%s la firma del contrato de

agenciamiento con Nippon Express. Esto se lograr.

Marketing del mercado y un analisis profundo de n

respecto a la competencia.

con un estudio completo de
estras fortalezas y debilidades con

El mantenimiento de los clientes existentes serd también un prioridad en este periodo

para lo cual seguiremos trabajando en el andlisis de

clientes.

GayoPonce
Gerente General

nuestros procesos y atencion a los




