
INFORME DE LA GERENCIA GENERAL DE THE EXOTIC BLENDS CO. BLEXOTIC S.A. 
ALA JUNTA GENERAL ORDINARIA DE ACCIONISTAS DEL 10 DE JULIO DEL 2013 

CORRESPONDIENTE AL EJERCICIO ECONOMICO DE 2012. 

Señores accionistas: 

En cumplimento con lo que dispone la Ley de Compañías, el Reglamento de Informes de 
Admunistradores y el Estatuto Social de THE EXOTIC BLENDS CO. BLEXOTIC S.A. (TEB), 
someto a consideración de la Junta General Ordinaria de Accionistas el presente informe que 
cubre el periodo operacional de la empresa durante el año 2012. 

RESUMEN DEL AÑO 

Si bien el año 2012 fue muy estable en cuanto a los procesos industriales logrando resultados 
interesantes en cuanto a rendimientos y productividades de cada uno de nuestros factores de 
producción, lo podemos separar en sus semestres. 

El primer semestre inicia con una demanda fuerte por nuestros productos y una oferta de 
materia prima acorde de donde se logró un buen margen de contribución. 

El segundo semestre se ve fuertemente afectado por la escasez de materia prima, lo que se 
vio directamente reflejado en los precios de compra y en la capacidad de abastecimiento 
puntual de la misma, 

MATERIA PRIMA, 

El año 2012 enfrentamos el mayor costo de materia prima de nuestra vida operativa. Este 
agreso y consistente incremento de precio surge posteriormente a un fuerte invierno 
durante febrero y marzo del año donde se perdieron gran cantidad de plantaciones. 

La administración decidió conscientemente seguir procesando y entregando los contenedores 
de clientes aun enfrentando márgenes de contribución significativamente inferiores a los del 
primer semestre, lo cual aunque no viable en el largo plazo hizo que no perdamos ninguno de 
nuestros clientes internacionales. 

El costo evaluado para la empresa de este evento catastrófico fue de aproximadamente 
$20.000, por lo que durante el segundo semestre se enfoca adicionalmente en disminuir 
agresivamente sus otros gastos tratando de minimizar este impacto. 

Finalmente, durante el segundo semestre del año generamos perdidas de ($82.5k), las 
cuales se financiaron con utilidades acumuladas durante el primer semestre de $173K. 

DESARROLLO DE MERCADOS Y PRODUCTOS 

Ya desde el 2011 apoyado por el gobiemo nacional, se inicia un proceso consistente de 
ventas enfocado a la consecución de nuevos mercados y clientes. Este proceso sigue en el 
2012. 

Con relación a nuevos productos, la empresa se ha enfocado al desarrollo de dos nuevos 
productos los cuales se lanzarán al mercado en el segundo trimestre de 2013. 

SISTEMAS / CONTABILIDAD 

Durante el último trimestre del año, nuestro sistema contable "SMA" con el que operamos por 
más de 6 años comenzó a generar problemas en sus bases de datos. Inmediatamente la



 

 



 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


