Quito, 30 de Marzo 2012

Sefiores:

MIEMBROS DE LA JUNTA GENERAL DE ACCIONISTAS
ANALISIS Y SISTEMAS PRAVI] CIA LTDA

Presente.-

De mi consideracion:

Me dirijo a ustedes para presentar EL INFORME DE GERENCIA GENERAL SOBRE LA
GESTION DESARROLLADA DURANTE EL EJERCICIO ECONOMICO DEL ANO 2011.

Como es de su conocimiento ANALISIS Y SISTEMAS PRAVIJ CIA. LTDA., es una sociedad
de nacionalidad Ecuatoriana que juridicamente se constituy6é en 1999 para brindar soluciones
administrativas contables a las empresas relacionadas en el area Comercial, Floricola,
Laboratorios Fotograficos y de Servicios, y como es una obligacion estipulada en el Registro
Oficial Nro.312 Articulo 20 inciso a), del 05 de Noviembre de 1999, la presentaciéon del
informe Gerencial Anual a la Junta General de Accionistas, procedo a informar lo siguiente:

ACTIVIDADES COMERCIALES DEL ANO 2011. %
BN

Sobre una estructura administrativa y operativa la empresa realizé sus ag?,&d/
con la comercializacion del SOFTWARE SAC Visual y del Sistema Sac &
/'/ ) .

VAR

7.08% el monto en ventas en relacién al 2010, por lo que debemos
nuestras expectativas para el préximo afio.

Debido al volumen en ventas del afio 2011 hubo que mantener los gastos generales, es decir,
que se debid a que dicho afio incrementamos mas el soporte técnico del Software y la mejora en
la asistencia técnica del Sistema hacia los clientes, esto se lo hizo con la finalidad de mejorar la
imagen de la compaiiia y con la finalidad de incrementar las ventas, pero las mismas no se
reflejaron como lo esperabamos, con estos antecedentes presento los siguientes resultados.



TOTAL ACTIVOS CORRIENTES 75.276,14

DISPONIBLE 10.033,46
EXIGIBLE 58.824,64
ACTIVOS FIJOS 1.133,57

Sobre los Pasivos de la Empresa se debe sefialar que el mayor rubro de los mismos son las
Provisiones Legales realizadas durante el afio 2011

El Patrimonio en su contexto no ha sufrido ningiin cambio mas que el incremento que género
las utilidades del ejercicio contable.

Total de Ventas Netas $ 55.718,20; por lo que con relaciéon al afio pasado estas han
incrementado, en un 7.08% también se mantuvo el gasto para continuar poniendo mayor
énfasis en el soporte técnico buscando ventas de clientes referidos lo que nos surtié efecto
porque supimos mantener las ventas que obtuvimos en el afio 2010.

Para el afio 2012 se presupuesta incrementar el promedio de ventas, y este debe ser superior a
los $ 60.000 anuales y esto se logrard buscando técnicas de ventas y manteniendo el
posicionamiento de mercado con el Disefio de un nuevo Producto, cabe sefialar que en este afio
se espera concentrar el mayor peso en ventas y bisqueda de nuevos clientes y en el ge3mollo
de nuevos médulos en el software. _./,& o

Es todo cuanto me permito poner en su conocimiento para su con qﬁfﬁc '\,toma de
decisiones respectivas a la buena marcha de la empresa. Aspiro que eiy tr@ Qg ocig
avancemos hacia una consolidacién de la empresa para bene i6 de S,
empleados y nuestro. %’

Augurando éxito a la empresa, me remito ante ustedes. AN

Atentamente,

-
Ing. Victor Ruiz Velasco

Gerente General
ANALISIS Y SISTEMAS PRAVI1J CIA. LTDA.



