ORIENT Ecuatoriana S.A.

Quito, Marzo 23 del 2012

Sefiores Accionistas:

De conformidad con lo que manda la ley, y como representante legal de la
compafiia es mi obligaciéon poner a vuestra disposicién y consideracion el
informe anual sobre los resultados obtenidos en el periodo fiscal 2011.

Como otra de mi obligacion es hacer llegar a los seiiores accionistas copias de
ios balances de situacion y resultados, asi se 1o hizo, con la debida anticipacion
para su revision y analisis. Una vez que dichos balances y el informe de
comisario estdn en sus manos, paso a dar lectura al informe que he preparado
correspondiente a este ejercicio.

Como podemos observar los resultados en este periodo, segiun los estados
financieros , reflejan ingresos totales superiores al afio anterior en apenas
1.14%, con este resultado no nos deja nada tranquilos, porque si comparamos
la utilidad neta de este afio con la del afio anterior se ve bastante disminuida
estamos hablando de 38.27% aproximadamente, esta disminucion drastica para
mi tiene dos explicaciones; una que las ventas practicamente se han estancado y
los gastos se han incrementado y ademas que hemos tenido si podriamos decir
gastos extraordinarios como por ejemplo los costos por Implementaci()n de las

NIIFS, licenciamiento de todo ei sofwards , actualizacion de equipos deg- )

computo, en forma general podemos decir que tenemos un incremento en- los-

gastos de un 10.16% aproximadamente , como les indicaba al comienzé esfos _)

resultados no son nada satisfactorios, muy por el contrario nos dem

general del pais ha sido muy dificil y cada afio al
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revista Vamdadcs y Caras, y el ultxmo mes del afio también se\hizo publici

memoria de nuestros clientes , no clientes y en la competencia, adéqagque esta
publicidad como sea nos ha permitido mantenernos, y la empresa sigue
solventado sus gastos y deja su utiidad, que este afio ha sido poco pero uitlidad
al fin.

Como dije anteriormente si comparamos las ventas Netas del afio 2010 con las
ventas del 2011 nos podemos dar cuenta que hay un pequefic incremento de un
1.26%, a pesar de este incremento que no es nada satisfactorio nosotros
seguiremos trabajando duro para lograr las metas propuestas, sin embargo
debemos dar gracias a Dios que siendo que nuestro producto no es de primera
necesidad ni mucho menos, seguimos aqui y con rentabilidad, porque hay
muchas empresas que declaran pérdida y se han visto obligados a cerrar y dejar
en la desocupacion al personal, solo con estos dos factores y en estas
circunstancias me dejan un tanto tranquilo pero no satisfecho.
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ORIENT Ecuatoriana S.A.

Como siempre debemos pedir a las autoridades de control entre esas al S.R.,
la CAE, que pongan todo su esfuerzo para luchar contra el contrabando que
no cesa y por todos los medios tratan de evadir los altos impuestos, este
control es lo menos que pedimos, para que no nos veamos perjudicados ni
estado ni empresas, eso seria lo ideal para el bien de todos.

Sefiores accionistas sabiendo el resultado que hemos obtenido y que deberiamos
entregar las utilidades, sugiero que se entregue a los empleados lo que les
corresponde para dar cumplimiento con lo que dice el codigo de trabajo, y la
diferencia sugiero que se quede en la cuenta de Utilidades no distribuidas de
afios anteriores para reforzar la estabilidad financiera de la empresa, esto es
solo una sugerencia ya que de todas maneras la decision final tomara la Junta.

Sefiores accionistas, como representante legal de la compaiiia me permito hacer
unas pequefias sugerencias y recomendaciones, las mismas que vendrin a
favorecer el desarrollo de la institucion.

Sugiero que para el 2012, retomemos = publicidad en Radios de alcance
nacional y seguir en con la publicidad en ias revistas, ya que tenemos buenas
ofertas en diferentes revistas y medios, y como vengo manifestando afio tras
afio es luchar y combatir el contrabando (competencia desleal) y lo que son los
productos chinos (productos desechables), que mantengamos el crédito a
nuestro clientes aunque esto es un poco dificil para la empresa ya que la
rotacion de nuestros inventarios estdn un poco lentos, pero esta rotaciéon se ha
vuelto lento por el mismo mercado y por la situacién misma del pais, como
tercera recomendacion seria no dejar de importar relojes en linea economica,

por el contrario incrementarla, para que esta linea esté al alcance de Ios \“’ o
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Lo mencionado anteriormente esperemos cumplir, con el apoy QS \zo de;@{\,

todos los que hacemos la institucion, para el bienes

empleados, que son el pilar fundamential para que la on s1%§

empeifio de seguir su marcha. Q}‘ A\O
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Sin mas por el momento y esperando haber sido claro en mis omenths,
despido agradeciendo su gentileza, sin antes indicar que estoy 2 i 1£10

para despejar cualquier duda o comentario que tuvieran,

entamente,
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