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Quito, 24 de abril de 2009 

  

Señores: 

Superintendencia de Compañías 
Presente 

El 2008 constituyó para Importadora Flores £« Toro S.A. un año de crecimiento en 
ventas el mismo que se encuentra reflejado en un 14% de incremento 
comparativamente con el año 2007. 

Este incremento está dado en base a diversos factores que confluyeron, los más 
importantes a destacar son: 

e Las marcas que comercializamos tienen gran aceptación en el mercado 
automotriz por sus altos estándares de calidad. 

e El precio al que se comercializan nuestros productos es muy competitivo, lo que 

permitió que nuestros clientes puedan llegar al consumidor final con productos 
de muy buena calidad y precio. 

e Laacertada gestión realizada por el departamento comercial. 

Las metas planteadas para el desarrollo de la empresa en el año 2008 se fueron 

desplegando a un ritmo un tanto más lento a lo esperado debido a factores como: la 
Crisis económica, restricciones en importaciones, condicionantes que constituyen 

factores determinantes para consecución de objetivos. 

El objetivo para el año 2009 es el de constituirnos en líderes en el mercado nacional en 
la comercialización de pastillas de frenos, entregando a nuestros clientes internos y 
externos productos de alta calidad. 

Con el firme propósito de cumplir en el año 2009 en su totalidad el objetivo que nos 
hemos marcado, quedo de usted. 

  

  

 


