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M 6 it pssitar el siguienme infonme correspondiente al periodo fiscal 2012

b Antecedenies,-

L pvsantes infrvme i sides preparsdo dando cumplimiento a lo dispuesto por los
ealintiers e b comprnifs,  Superinuendencia de Compaiias

Ll gstenecin conmes pespemsable de i contabilidad genersl de L2 empresa, ha elaborado el
presenle o ionsndn en cuena infomacion entregada por cada uno de los
proveedines y clientes de s empresa, ls cush ha permitido emitir Estados Financieros
Do D tennenition comtabibie NEL vigentes al cierre del periodo 2012 para compafiias que
Wiy esln sujetas sl mercido de valores, pero que sin embargo deben ingresar a las normas
MINSS D st odect 2000 2,

Lo Kmbarno Vinpresarial,.-

Fuaval ifie 2007 s disminuy6 el volumen de ventas sufrimos un atague de la competencia.
(ftaes hedienn n veggnlinr productn i straer nuevos clientes, estrategias que nos afectaron al
rennlindi Fousl,

Tumnbién nes vimes perjudicados por yue el insumo de mayor consumeo tuvo incrementos

iy Thertes gue nos obligh i subir precios lo que afecto a la perdida de participacion de
teremido,

Ho eatlmds o ln compra de micquiniria para empacar y mejorar procesos productivos
piar reducly desperdicios y mejorar el rendimiento no se llevo a cabo puesto que la
piegriln wadegaleicha en el 2001 finalments no v pudo ponerla en marcha ya que arrojaba
s desperdicho gue lis mgquings viejas, se desting presupuesto para repuestos vy
pecesarlos n fin de lagrar dicho Tuncionamiento y sin resultados finales.

S Entorno Maeroeconfmico
b Venador dursiite el afio 2002 reslizh varios cambios en sus politicas alimenticias lo
(e nos ocusiond perder grades clicntes en las instiwciones educativas por cuanto se

pirohibid i venta de nuestros productos que se consideran en el mercado como comida
chntarr,

A~ Anfllsls Veontdmlen — Vinanelero de la Empresa
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A Continuacion se presentan los resultados obtenidos respecto de la situacién econémica
fimanciera de |z empres2 parz lo cual se utilizaron los balances que fueron y cortados al
31 de Diciembre del 2012

4.1.-Principales Rubros Financieros.-

Al cierre del periodo fiscal 2012 el total de los activos corrientes representan el 32% del
totzl de los activos. de este rubro la cuenta més representativa es la cuenta de clientes y
se aprobd uma disminucién de la cartera por USD 126 mil délares, cartera que no se pudo
recuperss.

El activo no corrients representa el 67,85% del total de activos y su principal rubro es el
de maguinaria ¥ equipo, este incremento s¢ debe a que tuvimos una revalorizacion de
toda Iz maquinaria por parte de un peritaje contratado para legalizar la activacién de varias
méquinas que no constzban en libros por cuanto fueron construidas por ¢l personal de
mantenimicnto de [a empresa

El patrimonio de |2 empresa asciende 2 291.534 USD

Las ventas Netas registradas 2l 31 de diciembre de 2012 alcanzaron 1.5 millones de
dblares

4.2.- Situacion Financiera de Corto Plazo

Para Diciembre de 2012 la empresa muestra con una prucba dcida de 0.40, esto se debe
al desfinanciamiento que tuvo la empresa por la adquisicion de la maquina empacadora,
asi como la disminucién de ventas. Lo que ha permitido a la empresa sobrellevar esta
desfase son sus nuevas politicas de ventas al contado y la exigencia del cobro de cartera
vencida.

-Situacién Financiera General.

A diciembre del 2012 el patrimonio de la compaiiia alcanzd a 291 mil, la empresa no tiene
endeudamiento bancario sino sus pasivos corrientes representan los proveedores por
pagar que s enmarcan dentro del tiempo concedido parael pago.

4.4.- Ventas y Rentabilidad-

Al concluir el periodo fiscal 2012 las ventas netas alcanzaron 1.5 millones

Al evaluar la estructura del costo se puede apreciar que fue el 101.5% de las ventas netas
v que al final del periodo nos representd una perdida a fin de afio de 14.223,75.

5-"' Cﬂldﬁiﬂm- .
La gerencia, ha venido analizando estadisticamente el comportamiento del mercado y la
evolucién de los clientes con respecto a los afios anteriores, a pesar de que fue un afio
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que representd perdida para la empresa, la gerencia no permitié que la competencia
desleal cumpla su objetivo que fue sacarnos del mercado.

Para el afio 2013 se prevé un cambio radical en la politica de cobros y manejos intermos
de la empresa, es necesario observar que la empresa necesita una reingenieria
administrativa y coaching de cada uno de los funcionarios.

Se entrega a la Junta directiva la planificacion estratégica para el 2013 que estamos
seguros que este nuevo lineamiento empresarial fortalecerd todas las dreas de la empresa.

Agradezco la confianza y el apoyo brindado por los sefiores socios de la compaiiia, y todo

el personal que integra COMESTIBLES SALAMANCA JUNCA COMSAJU CIA
LTDA.

Aten

Enriqle3a al.
Gerente General.
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