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Señores: 

ACCIONISTAS DE IMPORTACIONES CASTRO CRESPO INTERNATIONAL 

COMPANY S.A. 

Ciudad. 

Señores Accionistas: 

Me permito poner a consideración de los señores accionistas, de acuerdo a lo que 

estipulan los estatutos de la Compañía, el Informe de Gerente por el ejercicio 
económico 2009 

a.- Cumplimiento de los objetivos previstos para el ejercicio económico 2009 

Los objetivos fijados para el año 2009 se han cumplido satisfactoriamente lo que nos 
demuestra los resultados económico — financieros al cierre del periodo contable . 

Durante todo el año hemos tenido suficiente stock de mercaderías y accesorios para 

poder brindar a nuestros clientes un buen servicio y de esta manera nos permitió superar 

con creces nuestros objetivos propuestos. 

Durante este año hemos seguido diversificando nuestro stock de envases, mediante 
importaciones de Brasil. 

b.- Cumplimiento de las disposiciones de la Junta General y el Directorio 

Durante este año se ha cumplido con las disposiciones emanadas por la Junta General de 
Accionistas; la documentación sustentatoria reposa en los archivos de la Compañía y los 

señores accionistas en caso de ser necesario pueden acceder a dicha información. 
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c.- Información sobre hechos extraordinarios producidos durante el ejercicio en el 

ámbito administrativo, laboral y legal 

En el presente año debido al incremento de nuestras ventas fue necesario contratar una 

persona adicional para el área de bodega y despachos a clientes. No ha habido hechos 

extraordinarios que se hayan producido en el ámbito administrativo, laboral y legal. 

d.- Situación financiera de la Compañía al cierre del ejercicio y los resultados 

anuales comparados con los del ejercicio precedente. 

Realizando un análisis pormenorizado de los resultados obtenidos en el año 2008 con 

relación al 2007 tenemos lo siguiente: 

Ventas totales del 2008 ascendieron a: $ 348.649,65 

Ventas totales del 2008 ascendieron a: $ 297.443,85 

Se produjo un incremento en ventas de $ 51.205,80 lo que representa en términos 
porcentuales el 17,21% con relación al año 2008 debido a las razones expuestas en el 
literal a) 

En lo que tiene que ver a los costos de ventas observamos que: 

Año 2009 el valor fue de: $ 192.716,26 

Año 2008 el valor fue de: $ 194.645,25 

Realizando un análisis comparativo de los costos con respecto a las ventas podemos 

observar que en el año 2009 los costos representaron el 55,27% de las ventas totales de 
ese año y para el año 2008 los costos representaron el 65,44% de las ventas de este año; 

es decir que para el año 2009 se logró bajar este rubro en él 
orden del 10,17% 

El resultado económico por el ejercicio económico 2009 es de una utilidad de $ 
49.690,23 de la cual se deducirá el 15% de Utilidades para los trabajadores y se 

realizará las demás deducciones de Ley. 

ENANA AE ds 

¡CEI O lolo TER 

e-mail: iccintcofWpanchonet.net 

CUA El 

 



  

I.C.C. 
INTERNATIONAL co. s.a. 

Queda a disposición de los señores accionistas los respectivos auxiliares de las cuentas 
de ingresos, costos y gastos para que puedan realizar un análisis más minucioso. 

e.- Propuesta sobre el destino de las utilidades obtenidas en el ejercicio económico 

2009, 

Propongo a los señores accionistas que las utilidades obtenidas durante este periodo y 

luego de realizar las deducciones legales pertinentes sean repartidas a los accionistas. 

f.- Recomendaciones a la Junta General respecto de políticas y estrategias para el 

siguiente ejercicio económico. 

Para el siguiente ejercicio económico es necesario seguir mejorando nuestro servicio; ya 

que esperamos incrementar aún más nuestras ventas. En lo que tiene que ver con la 

publicidad debemos ya contratar una página web, y estar en las páginas amarillas; lo 
que nos permitirá brindar un mayor acceso de información para potenciales clientes, así 
como generar mayores fuentes de trabajo. También es necesario planificar la 

adquisición de un terreno para construir las oficinas y bodegas de la empresa. 

Quiero dejar constancia de mi agradecimiento a los señores accionistas por la confianza 
depositada en mi gestión. 

tamente, 
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