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INFORME GERENTE GENERAL 2014 

Señores accioristas de la empresa MARCSEAL S.A informo sobre los resultados obterdos 
durante el año 2014 los mismos que san los siguientes 

1. ENTORNO 

La economia del Ecuador está sustentada principalmente por la venta de petroleo crudo, las 
Mismas que aportan con más del 35% al presupuesto General del Estado, sin embargo el 
crecimiento y fortalecimiento de otras actividades productivas direccionadas a la consecución 
de productos terminados han influido en la diversificación de los recursos Todo este esquema 
Se levanta sobre la estructuración de un cambio de la matriz energetica 

El crecimiento en Ecuador ha sido Inclusivo, con un efecto directo en la reduccion de jos niveles 

de pobreza y desigualdad, y el crecimiento de la base media Entre 2006 y jumo de 2014, la 
Pobreza medida por ingresos (usando la linea de pobreza nacional) disminuya del 37,6% al 

24,5%, mientras que la pobreza extrema se redujo desde el 16,9% hasta el 8% 

Los sectores que han contribuido de forma mayoritaria al PIS son. actividades relacionadas al 
petroleo, construcción, manufactura, comerso y comurucaciones, las mismas que aportan con 
mas del 2% de un total de 4% de crecimiento anual 

Considerando una inflacion prorgedio del 7 73% anual para los patses de la región, el Ecuador 
situa su inflacion en el 3 98% shual, lo que le indica sostenibilidad en su politica monetaria 
aunque lo coloca er tiña situación de desventaja contra los parses con moneda propia pues na 

/ - puede at podra experimentar procesos devaluatorios para compensar su balanza comercial 
frente a los palses yecinos > 

Z ? 
El sistema productiva y de(bienes terminadós se ve favorecido por la apertura de Imeas de 
credito a traves de entidades del Esfado y subsidiarias como son el BIESS y la CFM que 
facilitan la adquisicior"8e bieñies como edificaciofes, terrenos y vivienda y 

ES 
A la fecha de emisión de los Estados Financieros, el nivel de endeudamiento y riesgo pais 
evidencian Incremento? debigfdo, tomarse en cgenta la reduccion en la capacidad de respuesta 
dle] Gabférno frente a sus compromisos "económicos por la reducción mundial en los precios del 
petroleo, que deben ser tomados en cuenta por la actividad empresarial ante la posibilidad de 
inversiones futuras que puedan ser afectadasipor la aplicación de aranceles compensatorios y 
una disminocion de la demanda de mercado por sustitución de necesidades primarias del 

s consumidor ? 
> 

Las posiblesfimplicaciones a consecuencia de la manifestado tendrian incidencia en el futuro de 
la ecónomía nacional y principalmente sobre la posición financiera y resultados futuros de la 
eperación de la entidad lo que obliga que, los estados financieros adjuntos sean leidos y 
analizados considerando los acontecimientos'antes mencionados 
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Los objetivos de crecimiento en ventas que se planteo la administración de la empresa 
para el ejercicio fueron alcanzados un 91%, pero con relación al año 2013 se 
incrementó $ 539 994 que representa un 6% 

3. COSTOS Y GASTOS 
Los costos se han Incrementado el 7% 
Los gastos Administrativos y de Ventas se incrementó el 21% 

4. INVERSIONES 
Se invirtió $ 894 473 

5 UTILIDAD 
La utilidad fue de $ 427 277,56 

6. PERSONAL 
Nuestro recurso humano ha sido la clave fundamental para seguir en carrera, su fidelidad y 
sobre todo su predisposición a mejorar dranamente, su constante aprendizaje etc hace que 
“MARCSEAL S A ” no solo venda a los distribuidores, institucionales, Mayoristas, autoservicios, 
especiales sino tambien a los pequeños locales comerciales 

7. PROYECCIONES PARA El 2015 
Sabemos y entendemos la gran responsabilidad que implica estar al frente de una empresa, 
ante la sociedad y prinapalmente ante ustedes señores accionistas, por esta razon nos hemos 
Planteado el siguiente objetivo Crecer el 11.29% en ventas (USD 1061k) 

+ Deserrollar una ventaza tompettiva diferenciada a traves de la implementacion de un 
Sistema de Ventas de alta penetración a clientes institucionales de UIO y GYE, 
manteniendo el crecimiento natural organico de los volumenes en el resto de canales de 
distribucion ==, . 

+ Reducir los costoS Ve producción a traves de lograr la máxima eficiencia y efectividad en 
todos tos procesos de ja Cadena Productiva, manteniendo y/o superando el nivel actual 
de calidad del Produc terminado E 

+ Optimizar nuestro servicio a Clientes extemos e mternos, a traves del diseño y 
aplicación. de “Procesos Admmistrativos eficientes para entregar el maximo valor 
agregado al menor costo 

+  jieximizar el uso gficiente de los.Activoside Marcssal, para reducir costos y/o ingresar al 
mercado con nuetos productos y/o presgntaciones 

  

Señoresraccionistas como ustedes lo vivieron el 2014 no fue un año facil y no lo sera el 
2015, pero con la cólaboracion de ustedes y su confianza, con el apoyo de nuestra recurso 
Mas valioso "La gente” seguro saldremos adelante 
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