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ENTORNO. 

  

ECONÓMICO 

El 2019 se mantuvo la ¡liquidez en el mercado lo que fue complicando el flujo de la empresa Por 
otro lado el gobierno tuvo que acudir a organismos intemacionales en busca de prestamos 
frescos 

El sector de la construccron mantuvo un buen dinamismo pero las fuetes de trabajo continuaron 
reemplazándose por trabajadores venezolanos afectando a los nuestros 

El precio del petróleo tuvo un alza llegando a cerrar a 66 48 USD por barril pero sin embargo la 
deuda de Petroamazonas sigue con dificultades 

El salario mínimo vital se Incremento en 1 52% ($6) quedando en 400 USD en relación a los 394 del 
año antenor y la inflacion actual tuvo un valor negativo de 0 70% segun cifras del Banco Central 

El PIB aumento Iigeramente a 107 562 millones de dolares, con una deuda externa que paso de 
55 813 mullones de dolares a 58 559 millones de dolares un incremento del 4 9% La inversion 
extranjera directa bajo a 610 millones de dolares que contrasta con Colombia que se ubico en 14 
mil 493 millones la mas alta de los ultimos seis y Peru subio ligeramente a 8 892 millones de 
dolares 

La tasa de interes referencial, de Pymes se situa en el 11 83% pero sigue con grandes restricciones 

Se termina el año con gran deficit fiscal que obligara al Gobrerno a revisar su presupuesto anual y 
se nota ya acercamientos con el fondo monetario internacional 

ANIECEDENLES 

La empresa se consttuyo el 23 de septembre de 1998, mediante resolucion No 002334 de la 
Supenniendencia de Compañias. Durante ese año se 1mcxa won la actividad principal del negocio 
que es la compra venta de produtos químicos todustriales con relativo éxato, pero sta generar 
durante 1998 los gresos esperados Por esta razon, para 1999, se decidio importas directamente 

  

los productos de venta, se busco nuevas alternativas de negocios. llegando a un acuerdo Lon vanas 
empresas para la distribución local de sus produvtos, Para el año 2000 se empezo a vez los 
resultados de ventas a domicilio siendo estos posttuvos en un principio y viéndose afectados luego 
por una fuerte competencia que afecto los precios de los productos, reduciendo el margen de 
Tentabilidad En el 2006 la setuacion mejoro con la apertura del mercado hacra ferreteria slluacion 
que vontinuo duranto el 2007 y mejoro sustanuralmente en el 2008 al umusar trabajos de repiate en 
vanos edificios y nasidencras situación que contunuo en el 2011 Poro para el 2012, la competencia 
de la Chana nos sacó de varios murcados por lo que fue un año bastante difícil, sin embargo, la 
venta a nuevos chentes nos ayudo durante el 2013, pero esta decayo en el 2044 y la tendencia 
conumuo en el 2015 En el 2018 se noto una marcada 1liuidez en el mercado que aftetaron 
severamente nuestros resultados 

 



En el 2019 nos afecta la alquidoz y uno de nuestros principales clientes empieza a importar 
directamente lo quo afocto fuertemente los ingresos de la empresa. Algo pudimos compensar on 
estructureros pero con ua cartera Lompleja
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Los imgresos en el año 2019 llegaron a $772 106,04 siendo un 8% menor que en el año 2018 
originando una utilidad antes de impuestos de $2138 49 

Un año bastante complicado eonomuament. por dos factores T primero la afcclacion del mas 
del 20% al sector de la construcción al que nos pertenecemos directamente y el segundo la dif! 
teuuperacion de cartera que nos resto liqudez, ternundo serios problemas para el pago oportuno a 
nuestros proveedoros, solicitando muy [fucuentemente sobregiros al barco y avanues en efectivo 

La cartera se manteno en 100 dias de promedio 

Sobre este asunto nos hemos visto obligados a pedir unos dias adicionales de credito a nunstros 

prancmpales proveedores del exterior como Loruma Group Internacional de Estados Unidos y Solents 
de Coloubr para ayudarnos en la 1lquidoz y cumple con nuestras obligauiones 

La venta de productos de importacion se vio fuertemente dismunuda por cuento nuestro prncipal 
eliunte cmpezo a importa en forma direuta 

Se ha mantemdo la distribucion de resmas latex y acnlicas de Poligum y Cega Supply, el 
carbonato de LACEC y el espesante importado por Maquensa, pero en menores cantidades 

La venta de producto termmado conta bajando debido a que hemos suspendido las ventas a dos 
de nuestros mas amportentes «lentes Aceromex del Ecuador y Cistes, debido a la falta de pago 
desde el mes de Julso del 2014, situación que nos ha complicado on nuestro AMuyo. 

No vamos obligados a solicrtar prestamo a los accromslas para cubrir la liquidez debido e la cartera 
¡nerementada 

Las ventas a algunos clientes continuos tuvieron que restemprrse debido a la talta de pago por una. 
ixquidez muy marcada en el mercado que contumo desde el año 2001, llegando a situarse la cartera 
por cobrar en algunos easos en mas de 120 dlas, y otras so han hecho incobrables 

La empresa esta atravesando una fuerte crisis economica pues las cuentas por cobrar estan muy 
samularos a la cuentes por pogar lo que nos pone en [uertes apnetos de liquidez y no tenemos 
utilidad 

  

Es importante documentarse con alguna garantia, ya sea cheque o pagare con los chentes que no 
cumplen sus plazos de pago, e amerar procesos Judiciales para recaudar lo que se pueda de las 
cuentas incobrables 

Continuamos buscando nuevas Imeas de importacion que podamos oftecer al sector ferretero a fin 
de aprovechar las visitas de los vendedores y el despacho dol varon 

 



      

¡incorporación de nuevos productos puedo ser una posible solucion 

Esporando sus valosos comentaros 

Atentamente 

So prevee para el 2020 alguna mejora pues salmos de un año bastante complicado y la 
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