
PEGO? 

Quito, 21 de Abril del 2.008 

Señores 

JUNTA DE ACCIONISTAS 

TECNIALUM CIA. LTDA. 

Ciudad - 

Sefiores Accionistas : 

De acuerdo con la Ley y las disposiciones emanadas de la SUPERINTENDENCIA DE COMPA 
ÑIAS, en mi condición de Representante Legal de la empresa muy respetuosamente pongo a 
Vuestra consideración el siguiente informe relacionado con el ejercicio económico del añio 2.007 

En cuanto al cumplimiento de metas y objetivos del ejercicio del 26 2.007 comparadas con el año 
2.006 mencionamos que la situación económica del país es dificil aún más que en años anteriores 
Por situaciones que influyen directamente en el comercio, tales como la Asamblea Constituyente 
El Gobierno, y los conflictos con nuestra hermana república de Colombia por causas de muertes 
A líderes de grupos subversivos de las FARC, todo lo cual nos da un panorama sombrío y de 
Estatización de los negocios e inversiones ante los demás países del mundo. 

Pero tratamos de mantenernos en una economía estable, para que en un futuro próximo mejore la 
Situación de nuestro país y atraer las inversiones de Capitales y así crear más fuentes de trabajo 
O reforzar las empresas actuales, lo cual hace mucha falta. 

Todas las disposiciones emanadas de la Junta General de Accionistas se han cumplido conforme 
A las disponibilidades y situaciones reinantes en la empresa. 

En cuanto a lo laboral se ha cumplido con todas las obligaciones. 

En lo que concierne a los aspectos operacionales indicamos que en relación con el afio 2.006 
Las ventas han bajado en un porcentaje del 19.04%. 

Financieramente la empresa al cierre del Ejercicio presenta una Utilidad de $ 9.568.15 
Todo lo cual se halla fielmente reflejada en los Balances y Anexos del Ejercicio económico del 
Afñío 2.007 que pongo a vuestra consideración. 

Analizando la Utilidad en el año 2.007, respetuosamente pongo de manifiesto a la Junta General 
Las siguientes recomendaciones sobre nuevas políticas y estrategias para el cumplimiento cabal 
Del objetivo social. 

1) Es menester proporcionar nuevos sistemas de Ventas para lograr un incremente mayor en 
este año 2.008 , luchar contra la competencia con un mejor servicio. 

2) Realizar seguimientos a los posibles clientes ofreciendo un buen precio y servicio que sea 

 


