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Señores Accionistas: 

En cumplimiento de lo estipulado en la Ley y en los Estatutos Sociales de INDUSTRIA LICORERA 

IBEROAMERICANA ILSA S. A., se pone a consideración de la Junta General de Accionistas, el 

Informe Anual correspondiente al Ejercicio 2013. 

LA ECONOMÍA ECUATORIANA EN EL AÑO 2013: 

El país sigue creciendo pero con un dinamismo menor al observado en los años anteriores, 

está mostrando un aumento del PIB menor al del 2012 que según el Banco Central fue del 

5.1% y bastante inferior al 8% del año 2011. Las principales causas que han generado este 

suceso son las siguientes: el estancamiento del precio del petróleo, situación que ha frenado la 

liquidez en la economía conjuntamente con la reducción de las remesas y la dificultad de 

conseguir financiamiento externo en las proporciones demandadas por el presupuesto del 

Estado. 

Adicionalmente, un elemento fundamental es la baja inversión privada y la marginal inversión 

extranjera. En el caso de ésta última, el primer semestre del año muestra una cifra de cerca de 

US$350 millones, cerrando el año con una cifra cercana a la de años anteriores, es decir, 

alrededor de los US$600 millones anuales, monto absolutamente insuficiente para promover 

mayor crecimiento económico. 

Los ingresos de la economía ecuatoriana disminuyeron un 1.9%, debido a la caída de los 

ingresos petroleros estimados, que fue del 34.7%. Por otro lado, los ingresos tributarios se 

expandieron un 13.6% y los no tributarios, un 37.8%. Como consecuencia, en este período el 

resultado del gobierno central exhibió un déficit, en contraste con el superávit registrado en 

igual período de 2012. 

POLÍTICA FISCAL: 

La recaudación tributaria en el Ecuador registró en el 2013 los US$12,758 millones de dólares. 

La recaudación alcanzada en el 2013, superó en US$1,500 millones a la del 2012, que se ubicó 

en US$11,262 millones de dólares, es decir mostrando un incremento de 13.3%. 

El Impuesto a la Renta en el 2013 generó US$3,933 millones de dólares, el impuesto al Valor 

Agregado (IVA) alcanzó los US$4,096 millones de dólares en 2013 mientras que el 2012 fue de 

USS3,455 millones. El impuesto a los Consumos Especiales (ICE) fue de US$569 millones de 

dólares, que significa un aumento del 12.2% respecto al 2012.



El Impuesto a la Salida de Divisas (15D), creado en 2012, generó una recaudación de USS1,125 

millones de dólares, pero por crédito tributario se deberá devolver 665 millones de dólares, 

por lo que al Estado le queda neto menos de US$500 millones de dólares. 

  

EMPLEO: 

Los resultados evidencian que el desempleo a nivel nacional se ubicó en 4.15% en diciembre 

del 2013 frente al 4.12% del mismo mes del año anterior. El subempleo en diciembre del 2013 

se ubicó en 52.49%, mientras que en el mismo mes del año anterior se ubicó en 50.90%. La 

ocupación plena se ubica en 43.15% en diciembre del 2013 frente a un 42.79% en diciembre 

del 2012. 

Por otro lado, en el área urbana el desempleo en diciembre del 2013 se ubicó en 4.86% frente 

al 5.00% de diciembre del 2012. El subempleo llegó a 43.18% y la ocupación plena a 51.67% en 

comparación al 39.62% y 52.30% respectivamente de diciembre del 2012. 

EVOLUCIÓN DE LOS INDICADORES LABORALES 
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Con respecto al desempleo por ciudades auto-representadas (Quito, Guayaquil, Cuenca, 

Machala y Ambato) se aprecia que las variaciones observadas en el periodo de diciembre 2012 

a diciembre 2013 no son estadísticamente significativas. En diciembre del 2013 la ciudad con 

mayor nivel de desempleo fue Guayaquil con 5.7%; por otra parte Ambato registra el menor 

nivel con 3.4 %. 

TASA DE DESEMPLEO POR CIUDADES AUTO-REPRESENTADAS 

  

  

  

  

  

  

  

    
    

  

                              

mart0]|jum0 ¡sep10 |diciO ¡mart jun ¡sepa! diciat Ímar12! junta ¡sepi2 | dicí2 imari3: juns3 ¡sept3) dici3 

«o Quito 7,2% 16,7% 5,8% 14,3% 15,7% | 3,8% 14,2% | 4,3% 13,7% | 4,4% 13,4% | 4,4% | 4,1% | 4,4% 14,7% 14,0% 

efes Guayaquil 12,3% | 9,0% 10,0%. 7,6% 10,0%. 9,6% 5,89% | 5,9% ¡6,3% | 6,3% 16,5% | 5,59% 15,5% 6,0% 5,5% 5,7% 

Cuenca 3,8% ¡2,0% 14,0% | 2,5% | 4,196 1 3,6% | 4,1% ¿3,9% 34,7% [3,4% 4,4%; 3,7% 13,2% 4,5% (4,300 1 3,7% 

oo Machala ¿ 38,4% 5,4% | 6,196 | 4,3% | 7,2% | 6,9% [4,9% | 4,6% [5,9% | 4,7% 14,8% | 4,4% (4,2% 1 3,7% 13,2% 3,8% 

sAmbeto | 3,1% 13,3% ¡ 3,7% 13,2% 13,5% | 3,9% ¡4,7% 2,3% )4,4% | 3,9% (4,2% 3,3% 4,4% ) 4,5% 3,6% | 3,4% 
    
  

Fuente: Reporte Economía Laboral Inec 

En el Ecuador, de cada 10 plazas de trabajo, 8 son generadas por el sector privado y 2 por el 

sector público, relación que a su vez es estable en los últimos años. 

60,0% 

50,0% 

40,0% 

30,0% 

10,0% 

0,0%   

80,0% - 

30,0% - 

70,0% - 

20,0% -   

OCUPADOS POR TIPO DE EMPLEADOR 

  

    

    

  

E es y a [ 
e 

81,6% 809% 811% 790% 780% 79,55% 50,1% 

. <> E > 

18,49% 19,1% 18,9% 210% 211% 205% 19,9% 

Dic-07 Dic-08 Dic-o9 Dic-10 Dic-11 Dic-12 Dic-13 

Su Público 

  

  
  

Fuente: Reporte Economía Laboral nec 

   



INFLACIÓN: 

La inflación anual en diciembre de 2013 fue de 2.70%, en el mes anterior fue de 2.30% y la de 

diciembre de 2012 se ubicó en 4.16%, 

La inflación acumulada en diciembre de 2013 se ubicó en 2.70%; en diciembre de 2012 se 

ubicó en 4.16%. 

EVOLUCIÓN DE LA INFLACIÓN ANUAL 2012-2013 
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Fuente: Reporte de Inflación inec 

En diciembre de 2013, el Índice de Precios al Consumidor (IPC) registró las siguientes 

variaciones: 0,20% la inflación mensual; 2.70% la anual y la acumulada; mientras que para el 

mismo mes en el 2012 fue -0.19% la inflación mensual; 4.16% la anual y la acumulada. 

La división de Alimentos y Bebidas no Alcohólicas es la que más contribuyó en la inflación 

durante este año. La inflación mensual de este grupo fue de 0.31%, mientras que la variación 

mensual! de los bienes transables fue de 0.16%, siendo inferior a la variación general del IPC y a 

la de los bienes no transables (0.26%). 

Las variaciones de precios de tres de las doce divisiones explican el comportamiento del IPC en 

diciembre de 2013: Alimentos y Bebidas no Alcohólicas (0.31%), Bebidas Alcohólicas, Tabaco y 

Estupefacientes (3.93%) y Bienes y Servicios Diversos (0.85%).



INFLACIÓN MENSUAL POR DIVISIONES DE ARTICULOS 
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Fuente: Reporte de inflación inec 

Al analizar la inflación de acuerdo con las divisiones de artículos del IPC, se puede evidenciar 

que aquellos artículos que forman parte de la división de Alimentos y Bebidas no Alcohólicas 

son los que han contribuido en mayor medida al aumento del índice general de precios, pues 

representan el 35.26%. 

La división de Bebidas Alcohólicas, Tabaco y Estupefacientes contribuye a la inflación en 

22.02%. 

La tercera división de mayor aporte a la inflación es Bienes y Servicios Diversos con 17.52%. 

Las nueve divisiones restantes contribuyen a la inflación de diciembre en un 25.20%, siendo la 

división de Transporte la que más aportó para que el IPC disminuya. 

APORTE A LA INFLACIÓN POR DIVISIONES DE ARTÍCULOS 
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Se distinguen dos tipos de canastas: la básica familiar en la que se incluyen 75 productos, y la 

vital que contiene 73 productos. El ingreso mínimo que se considera en diciembre de 2013 es 

de US$593.60 dólares en una familia constituida por 4 miembros con 1.6 perceptores de 

ingresos de una remuneración básica unificada. Desde enero 2013 se incorporó el aumento 

salarial decretado por el Gobierno. 

La canasta básica familiar en diciembre costó US$620.86 dólares; lo cual implica una 

restricción presupuestaria en el consumo de US$27.26 dólares respecto al ingreso familiar 

promedio. El costo de la canasta básica aumentó en un 0.54% en referencia al mes anterior. 

El ingreso actual cubre el 95.61% de la canasta básica familiar, este valor es superior al valor de 

diciembre de 2012 en 4.11 puntos porcentuales. 

CANASTA FAMILIAR BÁSICA, VARIACIÓN MENSUAL Y RESTRICCIÓN EN EL CONSUMO 

  

  

. o ingreso Restricción en 

Mes Canasta Variación Mensual el consumo 
Básica (a) mensual Familiar (b] ta)-(b) 

dic-12 595,70 -0,17% 545,07 50,63 

ene-13 601,61 0,999 593,50 8,0% 

feb-13 602,047 0,085 593,80 8,47 

mar-13 608,25 0,36% 593,50 10,68 

3br-13 605,52 0,21% 593,50 11,92 

may-13 695,92 9,07% 593,50 12,32 

jun-13 606,239 0,065 593,50 12,59 

jul-13 606,4; 0,03% 593,60 12,88 

3ago-13 609,57 0,51% 393,60 15,97 

sep-13 612,05 0,21% 503,60 18,45 

oct-13 614,01 0,32% 393,60 20,41 

now 13 617,55 0,57% 393,650 23,94 

dic-13 620,88 0,54% 393,50 27,20 a 
  

Fuente: Reporte de Inflación Inec 

El Índice de Precios del Productor (1PP) fue de 1,703.06; mostrando una variación mensual de 

1.83% frente a 0.84% alcanzado en el mismo mes del año anterior, a su vez la variación anual 

del IPP es de 2.76%, el año anterior la cifra alcanzó el 2.12%. 

SECTOR EXTERNO: 

La producción fiscalizada de petróleo del Ecuador cerró el 2013 con un incremento del 3.5% 

respecto del 2012. El año pasado terminó con 190.3 millones de barriles extraidos, lo cual 

representa alrededor de 6.5 millones más que el año previo, según datos publicados por la 

Agencia de Regulación y Control de Hidrocarburos.
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El aumento de crudo extraído en los campos de la Amazonía vino de la mano de las empresas 

estatales, tanto los campos a cargo de Petroamazonas (actualmente única operadora pública) 

como de Río Napo (sociedad entre Petroamazonas y Pdvsa, de Venezuela) tuvieron 

importantes incrementos. 

El incremento de la producción de Petroamazonas se logró con una inversión de alrededor de 

US$2,600 millones, cifra que se elevará en el 2014 a US$3,600 millones. La estatal prevé captar 

inversiones por US$1,100 millones en los próximos cinco años, entregando campos a empresas 

privadas o estatales para que se incremente la producción. 

Por ello, este año se abrirán las ofertas de las empresas que presentaron propuestas para 17 

campos antiguos de Petroamazonas. 

La producción de las empresas privadas siguió a la baja y cerró el año pasado con un 10% 

menos respecto del 2012, pese a que ya pasaron tres años de la renegociación de contratos, 

luego de lo cual se esperaba un aumento en su producción. La inversión de las empresas ha 

sido modesta. Las cinco principales empresas que se quedaron en el país luego de la 

renegociación se comprometieron a invertir US$1,200 millones entre 2011 y 2014, menos de la 

mitad de lo que invirtió Petroamazonas en un año. 

Otro dato importante respecto de las empresas privadas es que los campos pequeños como 

Singue y Ocano Peña Blanca ya comenzaron a producir. 

Por otro lado, según datos del Banco Central, en menos US$1,083.9 millones cerró la balanza 

comercial correspondiente al periodo enero-diciembre 2013. Se trata de una de las cifras más 

altas de déficit registrada en dólares y solo superada por la del 2010, cuando fue de menos 

USS1,978.7 millones. 

La balanza total está conformada por la balanza petrolera que, de enero a diciembre, fue 

positiva al alcanzar US$8,027.5 millones. Sin embargo, la cifra es menor en US$323.1 millones 

a la del 2012. O sea que Ecuador tuvo un resultado menos favorable que el año pasado en 

cuanto a compra y venta de productos petroleros. Esto sobre todo por el tema de la necesidad 

de importación de derivados de petróleo, producto de la paralización programada de la 

Refinería de Esmeraldas. 

Entre tanto, la balanza no petrolera llegó a menos US$9,111.5 millones. La cifra es superior 

inclusive al déficit registrado en el 2010 (menos US$7,609 millones). 

El déficit de la balanza llega a 1%, cuando a principios del 2000, estaba en 4.3%, explicó. Las 

importaciones que más se han incrementado han sido las de capital, pues el país está en un 

momento en que necesita crecer. Por ello se ha buscado controlar las importaciones y se trata 

de encaminar esa demanda en el marco del cambio de la matriz productiva.



Ecuador invirtió un total de USS26,041 millones de dólares en importaciones durante el 2013, 

buena parte de ellos en materias primas y bienes de capital, mientras que exportó un total de 

US$24,957 millones en el mismo período, de acuerdo con cifras del Banco Central. 

Del tota! de compras, el mayor rubro está dedicado a materias primas, con una inversión de 

US$7,829 millones de dólares, seguido de bienes de capital con US$6,778 millones, en 

combustibles y lubricantes con US$6.080 millones y bienes de consumo con US$5,230 

millones, entre las principales. 

  

  

  

  

        

  

       
  

  

      
  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

¿NO 2013 VOLUMEN VALOR FOB PARTICIPACIÓN 

” En aL, DOLARES rOLTUEN ES) | VALORES 1 

MATERIAS PRDIAS 8.028.000 || 7.829.200.900 30,1% 

PIRS La SGRICUITURA 2.162.000 1.046.290.090 lo 
PaRa 14 INDUSIRIS 5.000 5.5852.000.000 
PMESTERIAEES DE CONSTRUCCIÓN 900 5 

BIENES DE CAPILST 579.060 35% 

2 AGRICLITURAE 15.000 0,Í%0 
PARA Ls INDUSTRES 322.000 4, 2,0% 
[EQUIPOS DE TRANSPORTE 243.060 1.754.100.000 1,5% 

COMBUSTIBLES Y LUBRICANTES 6.136.000 || 6.080.200.000 29.0% 

BIENES DE CONSUMO 998.000 3.230.400.000 6.3% 

NO DURIDEROS 712,900 2,232. 600.000 4506 
283.000 2.067.390.090 1.5% 

STAL INTERNACIONAL Y CORREOS RAPIDOS 3.900 225.000.600 

DIVERSOS 6.000 61.700.000 0,04% 

AJUSTES 62.190.000 

TOTAL 13.767.000 ||26.041.600.000 100% 

  

              

Las exportaciones totales del país del 2013 son un 7.6% más que las del 2012 cuando llegaron 

a US$24,205 millones. 

En el lado de las exportaciones en el mismo período, el petróleo sigue siendo el principal 

producto de exportación, con ventas anuales por US$10,850 millones de dólares, seguido por 

el banano con US$2,032 millones, del camarón con US$849 millones y del cacao con US$424 

millones. 

Las exportaciones ecuatorianas crecieron un 4.78% entre el 2012, cuando fueron de 

US$23,764 millones de dólares, y el 2013 que sumaron US$24,957 millones. 

ASPECTOS DE LA INDUSTRIA DE LICORES: 

Durante el 2013 la Aduana del Ecuador (Senae) expidió las Regulaciones para el control 

posterior de las bebidas alcohólicas importadas que resumen lo siguiente:
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Las Bebidas alcohólicas importadas como efecto personal no podrán ser destinadas para su 

consumo en eventos sociales de concurrencia masiva así como tampoco podrán ser destinadas 

para su exhibición en locales de entretenimiento como bares, restaurantes o discotecas. La 

administración de cualquier tipo de establecimiento de alquiler donde se realicen eventos 

sociales no abiertos al público en general, deberá requerir de los organizadores del evento 

privado las facturas de compra venta local o las declaraciones aduaneras de importación, 

según corresponda, de las bebidas alcohólicas que les sean entregadas para su consumo en 

dicho evento. Estos establecimientos también deberán revisar que las bebidas alcohólicas 

recibidas tengan en sus etiquetas la información exigida. 

Por su parte los bares y discotecas que estén prestando sus servicios al público en general, 

deberán verificar que cada bebida alcohólica distinta a la cerveza que le sea entregada por sus 

clientes para ser consumida bajo la modalidad de pago del “descorche”, cumpla con las 

normas de etiquetado dispuestas en la presente resolución. De incumplir con esta disposición, 

los locales serán sancionados con una multa por falta reglamentaria por cada envase que esté 

siendo consumido durante el operativo de control posterior. 

Las etiquetas ubicadas en la cara principal de exhibición del whisky, vodka, tequila y ron 

importados a consumo deberán imprimirse directamente por el fabricante en origen, con la 

leyenda: “Importado por (NOMBRE DEL IMPORTADOR EN El ECUADOR)”. La demás 

información de rotulado exigido por la Ley Orgánica de Defensa al Consumidor, las 

disposiciones que regulan el Registro Sanitario y los reglamentos técnicos ecuatorianos, 

podrán constar en rótulos o etiquetas ubicados en la cara secundaria de exhibición de las 

bebidas alcohólicas. Se exceptúa de esta disposición a las botellas que carezcan de etiqueta 

adhesiva, cuya información comercial se imprima directamente en el envase; únicamente en 

este caso, la información podrá constar en etiquetas adicionales o ser impresa en la parte 

posterior del envase. Para este efecto, la Dirección Nacional de Intervención deberá aprobar 

previamente el tipo y formato de etiqueta adhesiva que el importador podrá colocar. Estas 

etiquetas deberán ser diseñadas de tal modo que impidan su reutilización en otro envase 

luego de su primera colocación. Las demás bebidas alcohólicas deberán contener toda la 

información detallada en el párrafo anterior ya sea en la etiqueta principal o en etiquetas 

secundarias. En uno u otro caso, toda etiqueta y su rotulado deben imprimirse y fijarse en 

origen. En Zona Primaria no podrá efectuarse ninguna operación de etiquetado. 

Las mercancías que no cumplan desde origen con la norma de etiquetado aduanero previstas 

en la presente resolución, no podrán ser nacionalizadas y se dispondrá su reembarque 

obligatorio. 

La vocera de la Asociación Ecuatoriana de importadores de Licor (AEIL) Bernarda Martínez 

manifestó que esta disposición genera principalmente dos problemas:
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El primero es que los licores de alta gama desaparecerían del mercado nacional, por el 

reducido volumen de su importación, los productores no estarían dispuestos a emitir la 

etiqueta. Actualmente hay licores, como el whisky Johnnie Rojo, que sí cumple con el requisito 

de etiquetado, éste es un tema que se negocia con anterioridad, precisamente por la cantidad 

de cajas que llegan al país, lo que no ocurre con sus variantes azul y verde. Aunque el 

segmento de alta gama es pequeño y no representaría una mayor pérdida para el importador, 

al dejar de traer estas bebidas quedaría abierta la puerta para el contrabando. 

El otro problema, y es el que más preocupa al sector, es el tiempo que pone el Senae para que 

las etiquetas estén en los productos. Esto, tomando en cuenta que una buena cantidad del 

producto que está en percha corresponde a importaciones realizadas durante el primer 

semestre de 2012. 

Martínez aseguró que esto atenta a la seguridad jurídica de los actores del sector porque es 

un producto que entró al país pagando impuestos y que no se podría vender en un tiempo 

reducido, con lo que surgen preguntas como: ¿qué pasará con los importadores, grandes y 

pequeños, y con su producto que al momento es legal?, ¿qué pasará con los hoteles, 

bares, restaurantes y negocios dedicados al turismo, puntos de venta, etc., que hayan 

adquirido esos productos? 

Aunque la medida se tomaría para tratar de frenar el contrabando de licores, se convertiría en 

todo lo contrario. 

GESTIÓN DE LA CALIDAD: 

Entre las actividades más importantes desarrolladas durante el año 2013 en el Sistema de 

Gestión de la Calidad se tiene las siguientes: 

Y” Se realizó una Auditoría de seguimiento en el mes de mayo, tomando el 100% de 

procesos auditados. 

Y El programa de Auditorías Internas, se cumplió dentro de los plazos establecidos, y 

como resultado se obtuvo cuatro no conformidades en las áreas de Producción, 

Elaboración, Laboratorio, Bodega y Control de Calidad, mismas que fueron resueltas y 

levantadas en un plazo de 60 días. 

Y La Dirección de la empresa realizó la revisión del Sistema de Gestión de Calidad dando 

cumplimiento a las recomendaciones de mejora para el sistema, enmarcadas dentro 

de los requerimientos de la norma ISO 9001:2008. 

FABRICACIÓN: 

En el año 2013, la fabricación de producto terminado fue de 206,655 cajas de 9 litros, frente a 

177,539 cajas de 9 litros registradas en el 2012, lo que representa un incremento de! 16.4%.



La eficiencia del proceso productivo fue de 85.11%; un 38.14% más que el 2012 debido 

principalmente a un mejoramiento en la calibración del proceso de etiquetado que se 

evidencia con mayor incidencia en Russkaya durante todo el año. 

El índice de desperdicio se situó en un 37.87%, más que el registrado en el 2012, esto concluye 

en un incremento de costos, principalmente por el desperdicio en botellas, tapas y etiquetas 

que llegaron a 1LSA con defectos de fábrica. 

VENTAS: 

Durante el ejercicio 2013 se vendieron 212,270 cajas de 9 litros, es decir, 11,879 cajas más que 

en el año 2012, que corresponde a un 5,93% de crecimiento. El detalle de las ventas es como 

sigue: 

2013 2012 

Cajas 9 Precio de Cajas 9 Precio de 

Tipo de Ventas Litros venta unit, Litros venta unit, 
USD USD 

prom. prom. 

(USD) (USD) 

Productos 
197,613 5,439,767 27,53 189,293 4,799,379 25.35 

Locales 

Productos del 
. 6,750 412,856 61.16 8,006 510,489 63.76 

Exterior 

Exportaciones 3,092 68,251 22.07 

Maquila 7,907 252,708 31.96 

Total 212,270 6,105,331 200,391 — 5,378,119 

RECURSOS HUMANOS: 

En el 2013 se ha podido detectar una mejora significativa en la comunicación e interrelación 

entre la alta administración y el personal en general, por lo que los esfuerzos implementados 

por del área de Recursos Humanos, se han centrado en velar por el bienestar de todos y cada 

uno de los empleados, enfocándose en mantener el cumplimiento de todos los beneficios que 

se han venido entregando a los empleados, destacando la participación de la empresa y de los 

administradores en dichos beneficios principalmente en aquellos percibidos a través de la 

Asociación de Empelados y Trabajadores de ILSA AETI, revisando necesidades de capacitación 

del personal en general y coordinando dichas capacitaciones, y realizando importantes 

actividades de integración en ocasiones destacadas como Aniversario de creación de la 

Compañía, Fiestas de Quito, distinción por antigúedad del personal y Navidad, entre otras.
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Para el año 2014 el área de Recursos Humanos ha diseñado un plan de actividades enfocado 

en promover una mejora del clima laboral, continuar con la capacitación del Recurso Humano 

y promover la concientización de las responsabilidades y compromisos del trabajador para con 

la empresa. 

CAPACITACIÓN: 

Durante el 2013 la compañía empezó a retomar los planes de desarrollo del recurso humano 

coordinando varios seminarios de capacitación como por ejemplo: cursos para 

montacarguistas, presupuestación y control, facturación electrónica, salud y seguridad 

ocupacional. La compañía prevé implementar para el 2014 el plan de capacitación ya 

levantado que contempla el involucrar a todas las áreas de la compañía para fortalecer sus 

competencias según sus necesidades específicas. Adicional a la capacitación prevista para 

cada área, actualmente la compañía se encuentra implementando el cambio de ERP lo que 

implica una capacitación global del nuevo sistema. 

PROPIEDAD INTELECTUAL Y SISTEMAS DE INFORMACIÓN: 

ILSA cumple con los registros de sus marcas y lemas comerciales en el Instituto Ecuatoriano de 

Propiedad Intelectual según las Normas Legales vigentes y aplicables. Se lleva un control de 

todos los registros y su vigencia. 

lisa tiene planificado implementar en el 2014 el cambio de sistema ERP (actualmente BAAN 4) 

a su última versión (Infor fp7), ya que el sistema informático actual ha presentado 

inconvenientes de obsolescencia y es un sistema totalmente incompatible con el nuevo 

requerimiento establecido por la entidad de control, que es el sistema de facturación 

electrónica. La administración ya ha establecido contacto con las firmas encargadas de la 

implementación del sistema de facturación electrónica ya que la compañía está obligada a 

adoptar el sistema a partir del primer día de enero de 2015,



INFORME FINANCIERO 
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ESTADO DE SITUACIÓN FINANCIERA 
31 DE DICIEMBRE DE 2013 

(CON CIFRAS CORRESPONDIENTES DE 2012) 
(EN DÓLARES DE LOS ESTADOS UNIDOS DE AMÉRICA) 

  

  

  

  

  

  

  

  

2013 2012 

PASIVOS 

PASIVOS CORRIENTES 

Obligaciones financieras - 103,259 

Cuentas por Pagar-Comerciales y otras cuentas por pagar 964,052 1,073,456 

Pasivos por impuestos corrientes 1,137,480 907,539 

Beneficios a empleados a corto plazo 265,182 213,585 

TOTAL PASIVOS CORRIENTES 2,416,714 2,297,839 

PASIVSO NO CORRIENTES 

Beneficios a empleados a largo plazo y post - empleo 837,165 752,385 

Pasivo por impuestos diferidos 14,529 - 

TOTAL PASIVOS NO CORRIENTES 851,694 752,385 

TOTAL PASIVOS 3,268,408 3,050,224 

PATRIMONIO 

Capital Social 500,000 500,000 

Reserva Legal 250,000 250,000 

Utilidades Disponibles 3,268,062 3,064,624 

TOTAL PATRIMONIO 4,018,062 3,814,624 

TOTAL PASIVOS Y PATRIMONIO 7,286,470 6,864,848 
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ESTADO DE RESULTADOS INTEGRALES 

AÑO QUE TERMINÓ EL 31 DE DICIEMBRE DE 2013 
(CON CIFRAS CORRESPONDIENTES DE 2012) 

(EN DÓLARES DE LOS ESTADOS UNIDOS DE AMÉRICA) 

Ventas Netas 

Costo de Ventas 

  

UTILIDAD BRUTA EN VENTAS 

Otros ingresos 

Gastos de Administración y Ventas 

Otros gastos 

  

TOTAL GASTOS 
  

UTILIDAD ANTES DEL IMPUESTO A LA RENTA 

Impuesto a la Renta 

  

UTILIDAD NETA 

2013 2012 

6,105,331 5,378,119 
(3,765,589) (3,323,717) 

2,339,742 2,054,402 

67,627 99,181 
(1,078,192) (1,047,663) 
(181,987) (248,152) 

(1,192,552) (1,196,634) 

1,147,190 857,768 

(284,218) (198,234) 

862,972 659,534 
 



RECOMENDACIONES: 

Y La Gerencia informa que al 31 de diciembre de 2013 la utilidad neta es de USD 

862,972 dólares y recomienda a la Junta General de Accionistas que los dividendos 

correspondientes al ejercicio económico 2013, sean distribuidos en su totalidad según 

la disponibilidad de tesorería. 

Y La Gerencia General de Industria Licorera Iberoamericana [SA S. A. agradece al 

Directorio y a los señores Accionistas por la confianza depositada en ella para la 

consecución de los resultados presentados, así también agradece a los Ejecutivos y 

Trabajadores de la compañía por la colaboración y entrega prestadas durante todo el 

ejercicio 2013. 

Y” Corresponde a la Junta General de Accionistas pronunciarse sobre este informe, los 

Estados Financieros y el destino y forma de entrega de los resultados del ejercicio 

económico 2013. 

   Luis Antonio. piaz Villar 

Gerente Géneral   

Quito, 25 de marzo de 2014.


