033

Quito, Abril 27 del 2009.

INFORME DE GERENCIA

et~
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JUNTA GENERAL DE ACCIONISTAS DECOMPANIAS
DELTAGEN ECUADOR S.A. 2
Presente. § AG. 2399

OPERAD
CAURT

Estimados Seifiores :

Durante el periodo 2008 se dio un fuerte impulso a la produccién de Biocol P . Fue muy
satisfactorio para nuestra Empresa la apertura de nuevos mercados para este producto,
especialmente el mercado Peruano al cual exportamos alrededor de cinco toneladas de
Biocol P.

Se realizaron importantes trabajos de introduccién de Biocol P en CCU- Chile y en
Qilmes — Argentina , en este ultimo caso a través de Meld Ltda. Adn no tenemos
resultados concluyentes en estos dos paises, sin embargo de lo cual persiste la necesidad
de los clientes de realizar nuevos ensayos para la aprobacion de nuestro producto.

Esta perspectiva de crecimiento de la produccién de Biocol , junto con la presién de los
auditores del Municipio de Quito sobre la construccion de una piscina de tratamiento de
efluentes, nos hizo pensar en la necesidad de ampliar nuestra drea de produccion de
colageno .

Es asi que se concreté la compra de un terreno de 2.600 M2 que incluye un galp6n de
470 M2 , en una zona aprobada para este segmento de produccion ( Mediano impacto ).
Tenemos confianza en que podamos empezar la construccion de las nuevas
instalaciones de la Empresa en el segundo semestre del 2009.

En cuanto al drea de comercializacion si bien es cierto no conseguimos el crecimiento
esperado debido por un lado a la caida de precios en el mercado local de ciertos insumos
, 1o cual condujo a un sobre stock de estos en nuestras bodegas y por otro lado a la
limitacién de importaciones de aquellos productos que subieron considerablemente de
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precio y como consecuencia de esto se redujo considerablemente su utilizacion en
nuestros clientes. Sin embargo, hemos crecido en aproximadamente un 20 % en ventas
locales con relacion al periodo 2007 , pero sobre todo, hemos incrementado el rango de
clientes y la presencia de Deltagen Ecuador S.A. en el mercado industrial Ecuatoriano.

En cuanto a proyectos de orden directa , en el periodo 2008 se perdid el proyecto que
manteniamos con Unilever Andina- Ecuador , debido a que por decision de su Casa
Matriz firmaron un contrato para provision de emulsificantes con nuestra competencia (
Danisco ). Sin embargo , conseguimos nuevos proyectos para el Grupo Nestle e Ind.
Lacteas Toni.

Tengo confianza de que todo el trabajo realizado en afios anteriores en desarrollo de
productos nuevos y el soporte que la Empresa esta brindando al equipo de ventas
conducira a mejorar sustancialmente los resultados econdémicos en este nuevo periodo.

Muy atentamente,

Deltagen

Ecuador S. A.

Congfielo Gomez Moral ' ~_
_Gerente General




