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Quito, Abril 21 del 2008.

INFORME DE GERENCIA

Sefiores

JUNTA GENERAL DE ACCIONISTAS
DELTAGEN ECUADOR S.A.

Presente.

El periodo 2007 se caracterizo por un fuerte y constante impulso al desarrollo de nuevos
insumos para comercializacién de stock local. Desde la Gerencia General se brindé
mucho soporte al equipo de ventas tanto en Quito como en Guayaquil , se instauraron
reuniones semanales de ventas que nos permitieron evaluar claramente las necesidades
del mercado , nuestras fortalezas y debilidades y la situacién de nuestra competencia.

Se reforzo la eficiencia de ventas a través de un trabajo pro activo lo cual permitié un
crecimiento del 22 % en facturacion por ventas locales , en comparacion con el periodo
2006.

De la misma manera se dio mucho apoyo en la introduccién de Biocol P en los
mercados de Costa Rica y Chile. Con mucha satisfaccion debo manifestar que en el
periodo 2007 exportamos alrededor de 1.300 Kg de este producto y 9.000 Kg de Biocol
granulado.

Nuestra expectativa es duplicar las cantidades de Biocol P hasta Diciembre del 2008 y
empezar la introduccion en otros mercados latinoamericanos , 1o cual representara un
valioso soporte a los ingresos de la Empresa.

En cuanto se refiere a proyectos de orden directa , durante el afio 2007 igualmente
mostraron un crecimiento del 18 % , siendo los de mayor importancia aceite de colza y
alternativas de grasa de cacao , sobre todo si consideramos que estos insumos forman
parte del trabajo con uno de nuestros principales clientes que es Nestle — Ecuador.

Quiero también manifestar mi complacencia por la organizacién y eficiencia
demostrada por todo el personal de nuestra Empresa que nos permitié obtener la
“Certificacion Ambiental “ en Febrero del 2007 . Todo esto , junto al correcto manejo




financiero y a la dinamia del equipo de ventas de Delt
asegurar un mejor resultado en el periodo 2008.

Muy atentamente,

Congdelo Gomez Moral ~
A /G/erente General

agen Ecuador S.A. nos permite




