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Informe 208 

La empresa al finalizar el ejercicio 2008, obtuvo un resultado positivo de $ 167.249,02 , resultdo que refleja la gestion 

y desarrollo de las estrategias de Venta implemenetadas en este año. 

A continuación una breve exposición de las principales partidas que demuestran la situación patrimonial 
y económica de la empresa. 

SITUACION PATRIMONIAL 
dic-08 

ACTIVO CORRIENTE 

Caja Bancos 1.270,10 

Clientes y Cuentas por Cobrar 211.570,72 
Inventarios 167.942,41 

Otras cuentas por Cobrar 105.075,35 

Suman 485.858,58 

ACTIVO FIJO 

Equipos de Computacion 38.529,70 

Muebles y Equipos 19.428,06 

Edificios 106.062,50 
Vehiculos 297,63 

Depreciación Acumulada -60.978,79 

Suman 103.339,10 

OTROS ACTIVOS 

Inversiones 35.260,00 

Suman 35.260,00 

TOTAL ACTIVO 624.457,68 

 



PASIVO CORRIENTE 

Proveedores 

Ministerio de Finan: 

Personal 

Socios 

Otras Cuentas por F 

Suman 

TOTAL PASIVO 

PATRIMONIO 

CAPITAL 

RESERVAS 

APORTES FUTURAS CAPITALIZACIONES 

UTILIDADES NO DISTRIBUIDAS 

RESULTADO NETO DEL EJERCICIO 

Suman 

TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO 

248.618,48 

50.523,61 
25.087,35 

0,00 
81.574,24 

405.803,68 

405.803,68 

10.000,00 
35.406,15 
40.492,20 
41.117,59 
91.638,06 

218.654,00 

624.457,68 

2.008 

  

6S049
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SITUACION ECONOMICA 

2.008 

VENTAS NETAS 1.983.789,70 

(-) COSTO DE VENTAS 730.039,81 

Margen Bruto en Ventas 1.253.749,89 

INTERESES Y OTROS INGRESOS 8.219,62 

GASTOS 1.094.720,49 

Total Gastos 1.094.720,49 

RESULTADO ANTES PARTIC. E IMPTOS. 167.249,02 

DESTINO DEL RESULTADO 2008 

Como se demuestra en el Balance Patrimonial, la situación financiera es positiva, por tal razón se propone 
que el resultado obtenido, se lo distribuya a los socios, una vez registrada la Reserva Legal conforme 

dispone la Ley de Compañías. 

Participacion Trabajadores 25.087,35 
Impto. A la Renta 50.523,61 

Reserva Legal 9.163,81 

Dividendos por Pagar 82.474,25 

Suman 167.249,02 

OBJETIVOS PARA EL 2009 

Para el año 2009 se ha proyectado seguir reforzando las estrategias de venta implementadas en el Mercado de la 
seguridad , y a la vez brindar un mejor servicio en el asesoramiento y capacitacion del Recurso Tecnico, factor fun- 

damental para el éxito de las ventas, ademas se stableceran mejores condiciones de credito para que nuestro in- 
dice de Liquidez sea mas rentable, asi como se implementaran nuevas promociones que permitan tener una mejor 

1) del Inventario, todo esto con un equipo de trabajo de primer orden. 

Leda. Ingrit Herrera 
GERENTE GENERAL 

 


