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Dando cumplimiento a lo dispuesto por la Superintendencia de Compafiias y a los
estatutos de la empresa tengo a bien presentar el informe de Gerencia del afio 2007,

Después de revisar y analizar los Estados Financieros entregados por la sefiora
Contadora, como también libros y anexos, podemos ver que las ventas relacién al afio
anterior bajaron 32.424.4 ddlares que representa el 31% y como siempre nuestros
gastos fijos de luz, agua, teléfono apenas tuvo un ahorro de 405.83 délares a pesar de-
haber suspendido el cuarto frio, con relacién a sueldos se disminuyé personal tanto de
Ia cocina como de la administracién y asi 4 pesar del incremento salarial tuvimos un
ahorro de 3844.22 délares en relacién al afio anterior lo que representa apenas un .04%,
el rubro de mantenimiento casi es igual pues nuestro maquinaria no se a cambiado y
siempre se esta dafiando, otros gastos necesarios para el desenvolvimiento de la empresa
hemos hecho lo posible por bajarlos, ademds nos subieron el precio de todos los
productos, v nosofros hicimos todo lo posible por mantener el precio y afin asi la
competencia nos golpe6, ya que son locales de categorias mucho inferior a la nuestra
donde pueden vender almuerzos de 1.25 ddlares, y los que estdn mas o menos a nivel de
nuestra categoria son cadenas de locales que tienen plantas propias de los productos de
primera necesidad que es el desenvolvimiento del megocio, el resultado con esas ventas
no pudo ser otro, pues como vemos los gastos fuertes de sueldos, la luz que es un gasto
fijo no puede disminuir mds, v nuestra utilidad para este afio es de 428.74 délares.

En el Balance General podemos ver que la compaiiia tiene solvencia econémica para
cubrir pagos pendientes como proveedores, impuestos vy otras obligaciones a corto
plazo.

Como Ustedes pueden apreciar, todo lo que se ahorro en log diferentes rubros y aj:’m
mds por la baja de ventas, no se pudo obtener un resultado como lo esperdbamos, /los
combos se siguen dando a precio de costo, el producto se tiene que comprar en el
mercado. Ademss a pesar de que los precios se mantuvieron se ve que la clientela por el
gitio que esta ubicado el local, busca lo més econémico. i

Sefiores socios hemos realizado un seguimiemto del despacho de los platos en los

distintos locales en diferentes sectores de la ciudad, y hemos llegado a la conclusién
que nuestros platos son baratos en su precip y aiin asi no tenemos demanda.

Cumpliendo con mi responsabilidad, agradezco la confianza depositada en mi, ¥ espero
seguir colaborando con ustedes.

Ate ente,

RODRIGO GALARRAGA M.




