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De mis consideraciones:

En mi calidad de Gerente General de BASESURCORP SA., y en cumplimiento a las
disposiciones legales y estatutarias vigentes, a continuacidn, presento el informe de actividades
por &l afo 2018 v los aspectos ralevantes que fuvieron lugar durante el ejercicio econdmico

La empresa ha cumplido con los presupuestos planteados para el 2019 al mismo tiempo que
s han atendido todas las disposiciones laborales y tributarias implementadas por el gobiemo
durante el ejercicis econdmica.

Curante el 2019, la empresa logro estabilizarse y generar un crecimiento en ingresos fotales un
14% con respecto al afio anterior. El margen de rentabilidad se vio afectado por el esfuerzo
gue significo llevar & la compafila a un nivel mayor de ventas, por o gue las utikdades e vieron
afectadas significativamente.

El mayor gasto fue invertido en el recurso humane y en las estrategias de comercializacion vy
marketing para publicitar nuestra marca y nuestros productos. Esta genero la incarporacion de
nuevos e imporiantes clientes.

En 2019 el crecimiento de las lineas de secos v ampacados en cantidades, promedia un 50%
mientras que los doélares incrementaron en un 490 ¥ un 22% respectivamenta. Simidlar
compartamiente vemaos en la linea de mariscos

La linea de empacados no solo se encuentra en fodos los autosenvicios importantes a nivel
nacional sino gue empieza ya a tener presencia en el canal tradicicnal. Adicionalmente hemos
trabajado en la diversificacion de los productos y sobre todo en el posicionamiento de la marca
Del Sur. Esta estrategia se seguird reforzando durante el 2020 al darle especial importancia a
las areas de Mercadeo y de Investigacion y Desarralio donde esperamos que esta linea vaya
ganarndo una mayor participacion en la composician de venias de la empresa.

A lo fargo del 2020 continuaremos especializandanos en el manejo eficiente de inventarios, el
control del gasto, &l mantenimienta y crecimiento de los clentes anfiguos, la insercién de
chentes nueves, |a venta en nuevos nichos de mercado y el manejo eficiente del margen de
rentabilidad.




