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Tengo el agrado de dirigirme a Ustedes Sefiores Socios, para poner a vuestra
consideracion una sintesis de las actividades desarrolladas en el ejercicio del afio 2018.

INTRODUCCION

El afio anterior previo varias reuniones se determina constituir la Compaiiia, la misma
que comercializard varias lineas de productos enfocados en atender y/o servir al sector
familiar, empresarial e industrial.

GESTION ADMINISTRATIVA

En la busqueda de una eficiente gestién administrativa y comercial, se determina adquirir
herramientas de trabajo que nos permitan alcanzar los resultados positivos como, un
sistema contable, correos electrénicos , catalogos , tripticos.

De igual forma se apertura la Cuenta Corriente en el Banco Produbanco para las
transacciones generadas por la gestion comercial.

Se creé la firma electrénica abalizada por el Banco Central del Ecuador y el SRI,
permitiéndonos asi generar la facturacion electrénica y demas documentos derivados por
la venta.

SITUACION ECONOMICA

Para dar inicio a las actividades de la Compafiia se establece empezar con el aporte de
$ 420,00 comprometiéndose por cada socio incrementar su aporte econémico en el 2019
de acuerdo a su capacidad de ingreso dependiente.



PERSPECTIVA FINANCIERA

Para el afio 2019, el objetivo principal serda mantener y mejorar la gestion comercial,
para lo cual se creard varios canales de venta que nos permita crecer en la captacion de
nuevos clientes, los mismos que deberan cumplir con los requerimientos que la Compaiia
necesita para registrarlo.

Se recurrird a proveedores locales que nos ofrezcan productos de calidad, facilidades de
pago , capacitaciones constantes.

Se proyecta también en este afio aperturar nuestra primera sucursal, afiliarnos como
establecimiento para tarjetahabientes y fortalecer la fuerza de ventas.

RECOMENDACIONES

A los sefiores socios, informarse correctamente sobre los beneficios que se obtiene al
pertenecer a una empresa comercial con aspiraciones de crecimiento a corto plazo y esto
generado por el tipo de productos que se comercializa al momento ya que son de alta
rotacion, se espera su compromiso parair cumpliendo los objetivos.

En los momentos de desempleo, crisis econémica, no estd por demds recomendar un
consumo inteligente, es un buen momento para mejorar los habitos y procurar establecer
una reserva que permita establecer cualquier imprevisto.

AGRADECIMIENTO

Una vez mas mi gratitud y agradecimiento a la confianza que tuvieron al designarme
como Gerente General de la Compafiia me reitero a su entera disposicion, para aportarles
cualquier informacién adicional que Ustedes consideren necesaria en relacion con el
informe que ahora someto a su consideracion.

P &
Cordialmente’,

EDWIN GUSTAVO CANGO RODRMGUEZ
GERENTE GENERAL
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